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我国电池企业持续锻造长期竞争力我国电池企业持续锻造长期竞争力
■本报记者 姚美娇

根据中国汽车动力电池产业创新联盟
日前发布的动力电池月度信息，1—5月，我
国动力和储能电池累计产量为 863.0 吉瓦
时，同比增长 51.9%；累计销量为 783.4 吉
瓦时，同比增长48.5%；累计出口 145.1 吉瓦
时，同比增长 41.0%。从数据看，今年以
来，国内电池产业延续增长态势，同时，电
池市场也加速迈向以技术创新和全球化运
营为核心的发展阶段。在业内人士看来，
伴随市场格局深度重构、相关政策动态调
整，新一轮洗牌与价值回归正在展开，对企
业经营策略与“出海”布局能力提出新考
验。企业需精准锚定自身定位并构建差异
化优势，开拓海内外新客户、新市场，持续
夯实长期发展韧性。

■■ 市场整体稳步上行

数据显示，今年前 5 个月，除产销量
外，动力电池装车需求同样旺盛，且磷酸
铁锂电池路线凭借高性价比、高安全性
优势依旧占据主导。1—5 月，国内动力电
池 累 计 装 车 量 259.1 吉 瓦 时 , 同 比 增 长
7.3%。其中三元电池累计装车量 50.8 吉
瓦 时 ，占 总 装 车 量 的 19.6%，同 比 增 长
13.3%；磷酸铁锂电池累计装车量 208.2 吉
瓦时，占总装车量 80.4%，同比增长 6.0%。

根据动力和储能电池关键材料需求概
算，1—5 月，我国动力和储能电池用三元
材料 31.3 万吨，磷酸铁锂材料 176.4 万吨；
负极材料 120.8 万吨；隔膜 172.6 亿平方米；
三元电池用电解液 14.1 万吨，磷酸铁锂电
池用电解液 105.8万吨。

市场高速发展的同时，企业竞争也日
趋激烈。从装车量集中度情况看，1—5月，
我国新能源汽车市场共计37家动力电池企
业实现装车配套，较去年同期减少13家，排
名前 2 家、前 5 家、前 10 家动力电池企业动
力 电 池 装 车 量 占 总 装 车 量 比 分 别 为
63.7%、80.5% 和 93.8%，前 10 家占比较去
年同期增加 0.2 个百分点。业内分析指
出，当前国内动力电池市场持续活跃，呈
现出头部地位稳固、二线梯队突围格局。

随着“淘汰赛”持续深化，缺乏核心技术与
规模优势的中小企业生存空间或将被进
一步压缩并逐步退出市场。

■■ 产品出口韧性凸显

出口端也是稳定行业运行的关键支
撑。在动力和储能电池出口量排名前十的
企业中，国轩高科、楚能新能源、亿纬锂能、
蜂巢能源、中汽新能、瑞浦兰钧等企业增速
超过平均值。其中，中汽新能同比增长近
10倍，达 951.2%。

电池出口增长主要得益于全球市场
需求拉动。研究机构 EVTank 在《中国锂
离子电池行业发展白皮书（2026 年）》中预
计，全球锂离子电池出货量在 2026 年和
2030 年 将 分 别 达 到 3016.3 吉 瓦 时 和
6012.3 吉瓦时，其中对于 2026 年全球锂离
子电池出货量的预期相比 2025 年版本白
皮书提高了 17.3%，主要增长动力来自储
能电池的需求。

值得注意的是，退税政策调整引发的
“抢出口”效应也释放了部分短期增量。根
据财政部、税务总局此前的公告，自 2026
年 4 月 1 日起至 2026 年 12 月 31 日，将电池
产品的增值税出口退税率由 9% 下调至
6%；2027 年 1 月 1 日起，取消电池产品增值
税出口退税。

某不愿具名的期货分析师在接受《中
国能源报》记者采访时表示，基于成本控制
与利润优化的理性考量，政策窗口期前产
业链触发“抢出口”热潮，推动出口量短期
激增。同时，这也反映出我国企业具备短
时间内高效交付海量订单的强大产能韧
性。“不过，‘抢出口’效应本质上是将部分
锂电池出口需求前置，后续出口增速或将
有所回落。”

从单月出口数据来看，虽然整体趋势
仍然向上，但环比已略有降温。5 月，我国
动力和储能电池合计出口环比下降 7.6%，
同比增长 53.7%。其中，动力电池出口量
环比下降 0.6%，同比增长 48.7%；储能电池
出口量环比下降 19.9%，同比增长 66.2%。

■■ 进一步聚焦价值创造

事实上，放眼行业，从出口增长到产能
落子，电池企业“走出去”步伐正不断加快，
今年已有包括宁德时代、亿纬锂能在内的
多家公司在海外拿下大量优质订单或披露
新的产能布局规划。

孚能科技日前官宣，已与德国能源技
术公司签署战略合作协议，双方将共同制
定技术与产品路线图，联合开发面向公
用事业、商业与工业以及分布式储能市场
的下一代电池技术和储能产品；5 月，亿

纬锂能宣布与印度能源企业签署 8 吉瓦
时储能大电池订单，并规划未来五年规模
达 60吉瓦时的潜在合作。

在受访人士看来，退税政策调整或将
重塑行业竞争逻辑。“靠退税补利润、靠低
价抢市场”模式失效，缺乏核心技术的中低
端产能加速出清，倒逼企业聚焦技术创新
与产品升级，高效电池技术、高附加值应用
场景将成为竞争核心。展望未来，构建长
期竞争力将成为电池企业在洗牌中站稳脚
跟的关键支撑，头部电池企业需在不断巩
固国内市场的同时，持续推进全球化产能
布局，强化技术引领；中小企业应不断提升

专业化能力，积极寻求合作，避免同质化
“内卷”。

“市场将逐步淘汰依靠低价竞争、缺
乏核心技术的落后产能，有助于缓解锂电
池 行 业 同 质 化‘ 内 卷 ’与 结 构 性 过 剩 问
题，形成以价值创造为基础、以技术创新
为驱动的产业生态，系统性提升全产业
链的抗风险能力与发展韧性。”上述期货
分析师指出，“出口退税政策调整带来的
利润空间挤压与合规门槛提升，也将加
速资本、技术等关键生产要素向具备价
值创新能力的企业集聚，为前沿技术的
突破与落地创造有利条件。”

在下游需求稳步回暖、政策红利持续释放等因素
加持下，锂电池产业链近日同步掀起投资扩产与上市
的双重热潮。从新产能接连落地，到 IPO 进程密集披
露，产业链上下游企业资本动作频频，行业整体景气度
持续向好。在业内人士看来，此轮产能扩张立足于真
实市场需求，也体现出市场对锂电池赛道长期成长价
值的看好。

■■ 扩产节奏不减

近期，两大锂电池隔膜企业恩捷股份、璞泰来短期
内合计宣布近百亿元隔膜扩产计划。其中，恩捷股份
拟在四川省自贡市荣县投资 40 亿元，建设锂电池隔离
膜项目；璞泰来计划投资 56 亿元分两期打造锂电池隔
膜项目。

德方纳米、当升科技等企业纷纷加码磷酸铁锂正
极材料项目，以“高压实”磷酸铁锂为代表的高端产能
成为布局核心。其中，德方纳米拟募资 29 亿元，用于锂
电新材料一体化（一期）项目及补充流动资金，计划新
增年产 20 万吨的新一代高压实磷酸盐新材料的生产能
力。当升科技旗下攀枝花新材料产业基地首期项目年
产 12 万吨磷酸（锰）铁锂材料主体产线，目前已建成投
产，正在加快推进云南昆明基地磷酸铁锂一体化项目
建设。该公司还在持续加快高压实磷酸铁锂产品迭代
开发。

在下游电池制造领域，产能扩张同样积极推进，固
态电池等前沿技术成为重要方向。据高工产业研究院
数据，今年前 4 个月，固态电池行业扩产规模超 100 吉
瓦时，拟投资超 300亿元，行业总规划产能升至近 600吉
瓦时。

■■ IPO步伐加快

与扩产节奏同步提速的，还有锂电池企业密集冲
刺资本市场的脚步。近一个月来，锂电池产业链企业
IPO 消息频传。根据深交所披露的信息，6 月 24 日，深
圳市安仕新能源科技股份有限公司 IPO 状态从已受理
变更为已问询；同月，高特电子登陆深交所创业板，本
次 IPO 公司募集资金 8.5 亿元，保荐机构为中信证券股
份有限公司。

值得注意的是，在全球能源转型背景下，港股凭借
国际化资本渠道和融资环境，成为锂电池企业突破内
卷并加速海外扩张的“跳板”。5 月，深圳杰成新能源科
技股份有限公司向港交所提交上市申请书；同月，广东
金晟新能源股份有限公司在港交所递交招股书，拟在
香港 IPO 上市，这是其继 2024 年 12 月、2025 年 9 月先后
两次递表失效后的再一次申请。

6 月，锂电池隔膜企业星源材质在香港联合交易所
主板挂牌上市，实现“A+H”两地上市。据悉，此次港
股上市，星源材质全球发售约 1.5 亿股 H 股，资金将赋
能五大战略方向：深耕固态电池及新一代锂电池隔膜
研发、加速马来西亚与美国海外基地建设、前瞻布局
新材料及半导体材料赛道以打造第二增长曲线及优
化资本结构。目前公司已在国内常州、合肥、南通、佛
山等地建成多个生产基地，海外基地预计于 2026 年底
陆续投产。

在业内人士看来，锂电池企业密集闯关 IPO，主要
源于扩大生产规模、补充流动资金等现实发展需求。
对企业而言，技术迭代、产品升级以及海内外市场拓展
都需要持续、稳定的资金投入作为后盾，上市融资是企
业突破增长瓶颈并寻求新空间的关键路径之一。

■■ 构筑核心竞争力

整体来看，锂电池产业链高景气度的背后，是下游
储能与动力电池需求的回暖。

东吴证券研报指出，动力与储能双引擎驱动特征
愈发清晰，储能正式跃升为第一增长极。2026 年全球
储能出货预计达 1128 吉瓦时，同比增长 75%；全球电动
车销量预计达 2292 万辆，动力电池需求 1728 吉瓦时，同
比增长 21%。综合来看，2026 年全球锂电池总需求预计
突破 3000 吉瓦时，同比增长 35%，且 2027 年仍将维持
26% 的高增速。

国金证券新能源与电力设备首席分析师姚遥认
为，当前，锂电池全产业链迈入新一轮周期触底反转窗
口，随着年内动力电池与储能电池需求旺季临近，板块
有望迎来量价共振的主升行情，产业链上中下游各环
节均能充分分享行业上行红利。

与此同时，锂电池产业链的发展逻辑正发生深
刻变革，从“产能竞赛”转向“价值深耕”,产能优化、技
术创新已成为相关企业构筑核心竞争力的关键。面
对下游的旺盛需求，锂电池企业扩产主要以真实订
单为导向，业务布局聚焦高端细分赛道，卡位下一代
技术浪潮，积极打造差异化竞争优势。此外，电池企
业“出海”版图也在不断扩大，纷纷通过灵活调整市
场策略与产品定位在不同的海外市场寻找适合自身
的发展路径。

“锂电池企业需以核心技术突破创造客户价值，
聚焦细分领域或新兴技术方向，形成独特的产品或
服务优势，并通过全球化视野整合资源。”某电池行
业观察人士在接受《中国能源报》记者采访时建议，

“未来，掌握核心技术、具备合规运营能力与全球供
应 链 优 势 的 企 业 才 能 在 洗 牌 与 全 球 竞 争 中 站 稳 脚
跟、实现突围。”

扩产上市并行推进

锂电池产业链景气度整体上升锂电池产业链景气度整体上升
■本报记者 姚美娇

今年以来，钠离子电池赛道投融
资热度显著回升，英钠新能源、青钠科
技、珈钠能源等多家产业链企业相继
完成新一轮融资。业内人士认为，在
资本加持下，钠离子电池商业化进程
全面提速。随着今年钠电池规模化应
用场景全面打开，行业逐渐迈入以产
能落地、订单兑现的高速发展周期，后
续赛道投融资热度有望持续回暖。

■■ 资本再度加速布局

5 月底，钠电聚阴离子正极材料
厂商英钠新能源完成数千万元 A 轮融
资，此次融资将主要用于公司产线建
设、技术研发及市场拓展。

4月 27日，青钠科技宣布完成 2亿
元 A 轮战略融资，由遂宁产投独家投
资。资金将重点用于青钠科技遂宁生
产基地建设，集中力量推进基地8吉瓦
时钠离子电池智能化产线落地与投产
扩容，进一步完善全国产能布局。

4 月 7 日，珈钠能源宣布完成 A+
轮数亿元融资，投资方包括深圳储能
基金、亿纬锂能等。本轮融资将用于
钠离子电池关键材料的技术迭代、产
能扩张及全球市场拓展，巩固其在铁
基聚阴离子型钠电材料领域的领先
地位。

致远钠科于今年一季度获得数
千万元战略轮投资。本轮融资资金
将重点用于无负极钠电池技术迭代、
产能扩建，以及电动二三轮车、无人
驾驶城配物流车、仓储物流机器人赛道的市场拓
展，加速核心产品商业化进程。

回顾近年来行业投融资发展历程，钠电池赛
道热度呈现明显的阶段性特征。2022 年碳酸锂
价格持续走高，市场对低成本钠离子电池替代预
期升温，赛道迎来资本热潮，产业资本入局积极
性高涨。2023 年下半年开始，行业热度迎来阶
段性调整。随着碳酸锂价格大幅回落，叠加钠离
子电池规模化商业化落地进度不及预期，赛道投
融资热度持续降温。2024—2025 年，行业整体处
于资本观望、产业蓄力阶段。据广东省电池行业
协会不完全统计，2025 年共有 14 家钠离子电池
产业链企业完成了共计 15 轮融资，总融资金额
超过 10 亿元。覆盖正负极材料、电芯、电解质材
料、储能系统等环节。

钠离子电池商业化进程全面提速，直接带动
产业链投融资热度显著回升。今年以来，已有十
余家钠离子电池产业链企业完成融资，行业迎来
新一轮发展窗口期。

■■ 新增投资将达数千亿美元

业内人士认为，本轮钠离子电池赛道的资本

热潮是产业技术日趋成熟、商业化体
系持续完善、下游市场需求加速释放
共同驱动的长期产业趋势。

今年以来，钠离子电池产业化落
地节奏全面提速。宁德时代、比亚
迪、亿纬锂能等头部锂电企业相继披
露钠离子电池技术迭代成果、量产落
地时间表及产能布局规划，持续带动
钠电池赛道市场热度攀升。

摩根士丹利近日发布最新研究报
告指出，钠离子电池将在 2027 年占据
全球电池部署的 2%，到 2030年将增至
20%，到2035年将进一步提升至37%。

值得注意的是，摩根士丹利测算，
到 2035年，全球围绕钠离子电池产业
链将形成约 8000 亿美元的新增投资。
其中，储能领域投资约 3600 亿美元，
占 45%；制 造 产 能 投 资 约 1350 亿 美
元，占 17%，涵盖超级工厂、电极产线、
电芯组装等；供应链和原材料投资约
1150 亿美元，占 14%，覆盖碳酸钠、普
鲁士蓝类似物、聚阴离子材料、正极
加工、硬碳负极、隔膜和电解液；物流
车队投资约 1000 亿美元，占 12%；电
力和电网基础设施投资约 900 亿美
元，占 11%，包括变电站、开关设备、输
电强化和并网设施。

■■ 需持续推动技术升级

不过，行业仍存在技术瓶颈与市
场化挑战。事实上，今年业内对钠离
子电池的期待再度升温，一定程度上

依托于碳酸锂价格上行带来的替代空间。
车夫咨询合伙人曹广平指出：“钠离子电池

虽然具备原材料易得、成本低廉的突出优势，但
也存在能量密度的天花板，与成熟的磷酸铁锂电
池相比，综合性价比仍处在持续追赶阶段。在高
端应用市场，仍然很难代替高能量密度电池。”

国际能源署也曾提出，要使钠离子电池在竞
争中更具竞争力，需要持续保持较高的锂价，或
通过技术进步显著提升钠离子电池能量密度。

值得注意的是，我国目前在全球钠离子电池
产业中占据主导地位。国际能源署指出，目前全
球几乎所有的钠离子电池制造产能都集中在中
国，若将已建成和宣布投产的工厂都纳入统计，
到 2030 年这一产能占比将超 95%。

业内人士认为，随着钠离子电池产业逐步进
入商业化阶段，市场竞争格局或进一步向头部企业
集中。面对投融资红利，国内钠离子电池产业链企
业需持续巩固自身先发优势，围绕技术提升、产能
落地、应用场景布局等多方面实现长期稳健发展。

“未来要持续推动钠离子电池技术进步以及
规模化量产，让实际成本快速下降接近理论低成
本，使钠离子电池的综合性价比发挥出来。”某锂
电行业分析人士表示。
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