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上海静安美妆产业做对了什么上海静安美妆产业做对了什么
■中国城市报记者 王 迪

夏日的午后，阳光透过位于上海市
静安区的美创静界产业园区的玻璃幕
墙，洒进走廊。飞渺睿颜市场副总裁周
慧杰的手机屏幕亮起，一条来自美国亚
马逊购物后台的推送消息弹了出来：

“AI 美容仪已完成上架，订单已出库。”
而就在几个月前，这家企业还在为如何
将华山医院的科研成果从实验室转化
为海外消费者手中的商品而焦虑。

同一栋楼内，艾藜之颜创始人孙丽
丽正对着一份新原料备案申请表逐项
核对——她的团队刚刚完成一款无水
配方面膜的配方送检。

与此同时，拥有近三十年历史的全
球美妆 IP“美妆产业先锋对话”首度登
陆中国并落户静安区，欧莱雅在此建成
集团全球研发中心，娇韵诗将首个海外
实验室设立于此……从科研到市场，越
来越多的美妆企业在静安找到了属于
自身的发展节奏。

在美妆产业迈入万亿元级赛道的
激烈竞争中，静安区何以成为全球美妆
巨头与本土新锐共同的“押注”之地？

破解成果转化堵点

“过去我们与华山医院的合作以科
研实验为主，产品商业化路径并不清
晰。”周慧杰回忆时坦言。作为复旦大
学科研团队孵化的企业，飞渺睿颜拥有
光电技术与 AI 算法双重优势，但打通

“从论文到产品”的完整销售链路始终
是瓶颈。入驻美创静界产业园区后，这
一局面明显改观。

美创静界项目负责人陆颖向中国
城市报记者介绍，园区独创的“政医企”
三维协同发展模式，致力于破解美妆产
业在配方研发、合规准入、资金匹配和市
场拓展等方面的一系列难题。“通过政府
搭台、医疗科研机构提供‘医研证据’、企
业负责产品化与市场运营，我们搭建起

‘研发—转化—市场’全链条闭环。”

针对飞渺睿颜面临的成果转化困
境，美创静界工作专班迅速介入，协助
企业与华山医院签订技术转让合同，打
通从临床研究到商业产品的转化通道。
在出海环节，专班亦提供“保姆式”服
务。周慧杰特别提到，近期在泰国举办
的一场美容展中，由于企业人员无法赴
泰，专班工作人员代为处理展品布展、
跨境物流协调等事宜，并在抵达泰国后
克服语言障碍，协助跟进货物运输进
度。“如果没有专班的协调跟进，我们可
能连展位都无法正常布设。”她说。

对孙丽丽而言，入驻美创静界产业
园区意味着企业从“单打独斗”进入“生
态共生”阶段。作为一家专注热带植物
成果本地转化的年轻企业，艾藜之颜一
度在发展方向上陷入迷茫。孙丽丽告
诉中国城市报记者，美创静界工作专班
主动对接，帮助企业厘清新原料申报的
政策流程，并协调专家多次到园区实地
指导研发与生产。“在美创静界产业园
区扶持下，精油面膜、防断发洗发水的
落地速度大幅提升，仅一年时间便完成
全部配方送检。”孙丽丽说。

对此，陆颖表示：“美创静界始终坚
守服务初心，持续完善产业配套、迭代
优化产业生态，深度对接区域整体发展
布局。我们不仅要做‘房东’，更要做企
业的‘战略合伙人’，让每一个入驻企业
都能在这里找到成长的确定性。”

打通区域协同脉络

如果说美创静界工作专班着力解
决的是企业个体的“痛点”，那么整个静
安区正在搭建的，则是一张覆盖全产业
链的“协同网”。

静安区科经委相关负责人向中国城
市报记者表示：“作为中心城区，静安区
的比较优势在于研发、临床和品牌运营；
奉贤区拥有东方美谷，加工制造能力强。
与其同质化竞争，不如错位互补——静
安区侧重研发、品牌和临床，奉贤区聚焦
制造，共同形成完整产业链。”基于这一

思路，静安区与奉贤区签订战略
合作协议，已推动约 10 个具体合
作项目落地。

目前，飞渺睿颜的光电美容
仪、生发帽等硬件配套的美妆洗
护产品，均在奉贤区东方美谷完
成生产；产品所需功效检测服务，
则由美创静界对接静安区官方检
测机构，检测报价明显低于市场
均价，有效压缩了企业研发成本。

这一“研发在静安、生产在奉
贤”的协同模式同样惠及艾藜之
颜。孙丽丽介绍，企业最初与奉
贤区企业达成生物合成合作，但
对方产能扩充后趋于饱和。关键
时刻，美创静界迅速对接上海美妆生物
科技企业，签订合作协议，将洗发水、面
膜等全部生产环节落地奉贤区。

在更宏观层面，静安区正从“区区
协同”走向“全球链接”。不久前，“美力
跃进·2026 美妆产业先锋对话”在静安
区举办，拥有近三十年历史的全球顶级
美妆论坛 IP 首次登陆中国并落户静安
区。活动现场，进博会组委会、美创静
界 与 时 尚 行 业 百 年 媒 体“Women's 
Wear Daily”（即《女装日报》）联合宣布
成立全球美丽健康产业联盟，联盟秘书
处设于美创静界 Beauty Hub。

美创静界运营方大宁集团党委书
记、董事长毛立鹏表示：“Beauty Hub
已全面投入运营，成为静安区美妆产业

‘引进来、走出去’的双向交流枢纽，目
前已与法国、英国、韩国三个国家达成
战略合作，落地三国国别美妆会客厅。
Beauty Hub 既为海外美妆品牌进入
中国市场提供入华合规、渠道对接、品
牌展示一站式落地服务，也为本土企业
对接全球产业链资源、拓宽出海渠道提
供支撑。”

释放产业集聚效应

截至目前，静安区美妆重点企业达
140 余家。2025 年，全区化妆品销售额

突破 900 亿元，社零额超 400 亿元。作
为静安区重点打造的美妆健康创新生
态核心载体，美创静界运营一年多来，
已与 20 余家行业权威机构达成战略合
作，累计举办科创赋能、产业对接和生
态交流活动 300 余场，集聚 100 余家优
质美妆健康企业入驻。

企业层面，飞渺睿颜旗下品牌“时
迹光年”已通过美国 FDA 510K 认证，
在美国亚马逊及 TikTok 美国站正式上
线，预计今年底海外销售额可达数百万
元至千万元；艾藜之颜首款精油疗愈面
膜专利正在申报，2.0 版本的核心目标
——实现实验室自研特色植物原料量
产落地——也已提上日程。

“静安区与奉贤区正联合研究一项
创新性政策——服务券机制，计划面向
两区美妆企业发放，覆盖研发、临床、代
工、检验检测、知识产权服务等关键环
节。”静安区科经委相关负责人透露，

“以往各地政策各自出台，此次我们尝
试联合发布，覆盖上海的美妆企业。”目
前，两区已启动联合招商，计划年内举
办约 10 场国内外联合招商活动，代表上
海美妆品牌“走出去”。

从实验室到全球货架，从政策突破
到生态构建，静安美妆产业正以体系化
协同、精准化服务和国际化视野，跑出
属于自己的“加速度”。

■中国城市报记者 王 迪

近日，粤港澳大湾区脑机接口产业
创新联盟在广东省广州市成立，首批成
员单位达 124 家，标志着覆盖“产、学、
研、用、金”全链条的产业协同体系进入
实质运作阶段，大湾区脑机接口产业迈
入协同发展新阶段。

脑机接口是未来科技竞争的关键赛
道之一。当前，国内侵入式与非侵入式
等多条技术路线同步迎来规模化落地窗
口期，科研成果正加速向民用医疗产品
转化。联盟成立后，将着力打通高校、科
研院所、三甲医院、科技企业及金融机构
间的壁垒，统筹粤港澳三地创新资源，聚
焦核心技术攻关、行业标准搭建、产业

生态培育三大核心任务，破解科研成果
转化难、上下游协同弱等行业痛点。

广州市发展脑机接口产业具备较
为深厚的根基。当地已连续六年举办
全国高水平脑科学学术论坛，中山大
学、华南理工等多所高校布局神经科
学、生物医学工程优势学科，集聚 30 余
家创新主体、85 支核心科研团队。中山
三院、珠江医院等 8 家三甲医院设立专
属脑机临床研究病房，建成从基础实
验、临床验证到产品上市的快速转化通
道，完整构建“芯片—算法—设备—应
用”的全产业链，培育出华南脑控、力之
智能、极芯智元等一批本土龙头企业。
同时，广州市规划琶洲核心区、环五山
创新区、番禺大学城联动打造“湾区脑

谷”先导区，海珠区联合珠江医院共建
大湾区脑机接口科创中心，形成多点支
撑的产业集聚格局。

一名业内人士向中国城市报记者
表示，过去行业最大短板在于产学研割
裂，高校科研成果多停留在实验室，企
业缺少底层技术支撑，医院临床数据也
难以规模化复用。目前该联盟搭建全
域协同平台，把基础研究、临床试验、产
业制造、资本扶持串联闭环，叠加《广东
省脑机接口科技与产业协同发展行动
计划（2026—2030 年）》等政策利好，广
州市力争打造和建成全球有影响力的
脑机接口产业集群。

一名入驻企业相关负责人在接受
采访时坦言，企业深耕脑机外骨骼领域

多年，此前研发、临床、量产各环节相互
分散，导致设备迭代周期长、落地成本
高。“加入联盟后，我们可以直接对接三
甲医院开展临床试验，依托琶洲实验室
共享算法与硬件测试平台，还能对接专
项科创基金缓解研发资金压力。未来
我们计划联合联盟成员，共同拓展助
残、养老康复市场。”

当前，脑机接口产业正迎来政策、
资本、技术多重利好叠加的窗口期。依
托粤港澳大湾区产业创新联盟平台，广
州市将持续完善创新生态，依托 200 亿
元科创基金赋能初创项目，充分发挥完
整产业链与临床资源优势，加快核心技
术攻关步伐，力争到 2030 年建成具有全
球影响力的脑机接口创新与产业高地。

粤港澳大湾区脑机接口产业创新联盟在穗成立粤港澳大湾区脑机接口产业创新联盟在穗成立

消费者在美创静界园区的展厅内详细了

解各类美妆产品。                葛 萍摄


