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昆明斗南昆明斗南，，小村庄蝶变小村庄蝶变““亚洲花都亚洲花都””
本报记者  叶传增

刚过去不久的七夕节，在云南省昆明市，不少市民游客前往金桂

街地铁站邂逅浪漫。站厅被鲜花装点成浪漫花海，乘客几乎人手一束

鲜花，空气中满是花香。

地铁站的浪漫，源自站外100米的亚洲最大鲜切花交易市场——

斗南花卉市场。

行业内有句话：全国市场上流通的每10枝鲜花，就有7枝来自

斗南。历经40年发展，位于滇池东岸的昆明市呈贡区斗南街道，已

经从昔日名不见经传的小村庄蝶变为享誉世界的“亚洲花都”，成为

中国乃至亚洲花卉市场的“风向标”。 图图①①：：斗南第一代花农斗南第一代花农
在种花在种花。。 刘建明刘建明摄摄    

图图②②：：““中国风中国风””月季新月季新
品在斗南诞生品在斗南诞生。。 刘洪斌刘洪斌摄摄    

图图③③：：昆明国际花卉拍昆明国际花卉拍
卖交易中心交易场景卖交易中心交易场景。。

陶奕林陶奕林摄摄    

图图④④：：市民游客在斗南花市民游客在斗南花
市挑选鲜花市挑选鲜花。。 朱家霖朱家霖摄摄    
  

图图⑤⑤：：质检员检查参与竞质检员检查参与竞
拍的花卉的质量拍的花卉的质量。。刘洪斌刘洪斌摄摄    
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⑤⑤菜地里种出“亚洲第一”

变成花海前，斗南是一片菜地。
20 世纪 80 年代的斗南是滇池畔一个种

蔬菜的村子。1983 年，时任呈贡县良种站站
长的斗南人化忠义去广州出差，发现一枝鲜
花能卖 2 毛钱。而当时，一公斤白菜的价格
是 5分钱。

种花这么赚钱？彼时，改革开放的春风
吹遍大江南北，抱着试试看的想法，化忠义
将一袋剑兰种球带回斗南村，从自家的菜地
里划出 0.3亩试种。

菜地里长出的花丛引起村里人的好奇：
“这是哪种花？”

“唐菖蒲，又叫剑兰。”化忠义的内心比
语气忐忑。他不确定这些花种出来后是否好
卖。第一批剑兰开出红花后，他将鲜花插在
水桶里，捆在自行车上，让子女带到昆明城
区去卖。

斗南村离城区 20 多公里，女儿化俊华
和哥哥天不亮就出发，骑车 1 个多小时赶到
城里。新鲜采摘的剑兰娇艳欲滴，不到中
午，兄妹俩带来的花就销售一空，一算账卖
了 100元——几乎快赶上父亲一年的工资。

卖花真的能赚钱！化忠义的尝试轰动全
村。谁也没想到，0.3 亩菜地的试种，将在
多年后孕育出亚洲最大的鲜切花交易市场。

同村的华明升，是斗南第一批种花人之
一。他回忆，随着斗南村种花的名气越来越
响，陆续有收购商主动来村里买花。

起初，斗南并没有专门的花市，鲜花摆
在路边蔬菜摊上卖。卖着卖着，路边摊上的
蔬菜越来越少，鲜花越来越多，形成了一条
鲜花马路市场。

实际上，斗南开始种花时，周边的村子
也有零散的花农，但只有斗南出了名。华明
升认为，斗南人的敢闯敢拼是原因之一。

“当附近村还在种水稻时，斗南开始种
蔬菜，成为昆明主要的蔬菜基地之一。当周
边种蔬菜时，斗南又开始大面积种花。当附
近的村子开始种鲜花时，斗南已经在酝酿鲜
花交易场所。”华明升回忆，每逢春节等鲜
花热销的节日，斗南村街道上白天几乎看不
到人，村民都忙着种花、卖花，人不是在地
里就是在市场。

人人种花，家家卖花，斗南人的探索引
起了地方政府的重视。1993 年，《云南省花
卉产业发展规划》 首次颁布。到了 1994 年，
第 一 个 斗 南 花 卉 市 场 建 好 ， 占 地 12 亩 。
1999 年，第二个占地 74 亩的花卉市场也建
成投用。当年，斗南的鲜切花交易量就跃居
全国第一。

2024 年，斗南的花卉交易量达 141.76 亿
枝，交易额达 115.74 亿元，交易量和交易额
连续 25 年保持全国第一。鲜切花出口日本、
新加坡、泰国、越南、俄罗斯等 50 多个国
家和地区，斗南花卉市场成为亚洲第一大鲜
切花交易市场。

鲜花怎么卖？拍卖！

下午 1 时，斗南花市的昆明国际花卉拍
卖交易中心，900多个拍卖座位座无虚席。

拍卖开始，屏幕中央的电子交易钟从最
高起拍价开始倒数。光标转圈、价格递减，
第一个按下竞价按钮使光标停止的买家，即
取得购买资格。随着拍卖进行，按键敲击声
此起彼伏，花卉经纪人的脸上闪过各种表

情：成功拍到的喜悦、失之交臂的懊恼……
花拍中心采用的是“荷兰降价式拍卖”，平
均完成一单交易的时间只有 4 秒。这意味
着：稍一犹豫，就拍不到想要的花。

在斗南从事鲜花交易 10 多年，河南人
王博总结出一套提高拍卖成功率的“战法”。
正式交易前，他先去待拍卖区记录下自己想
要的鲜花代码与编号，输入操作系统，
心里估算相应价位。当鲜花代码出
现在交易大钟上后，他立马出
手，以最优惠的价格拍到
鲜花。

虽 然 准 备 充
分，可“花落谁
家”并不好
说 。

错 失
3 次 机
会后，王
博 终 于

“开张”——
拍下一单 B 级
的“高原红”玫
瑰。在拍卖交易中
心，能不能拍到心仪的
鲜花，拼的是经验和手速。

鲜花为什么要进行拍卖交易？这
个问题要从 26年前说起。

1999 年，世界园艺博览会在昆明召开。
斗南作为全国知名的鲜花交易市场，吸引了
不少国内外政要和客商参观，其中就有世界
最大的花卉拍卖市场——荷兰阿斯米尔花卉
拍卖市场的相关负责人。

花卉拍卖是荷兰人的发明。通过鲜花的
枝条粗细、长短、花头大小、开放度、病虫
害等参数，对进入市场交易的鲜花进行品质
分级，最高级为 A 级，以此类推为 B 级、C
级、D 级等，不同级别的花卉对应不同的
价格。

整个分级定价透明公开，主打“一分钱
一分货”。同时，市场标准也能倒逼种植标
准化，引导花农养成“种好花卖好价”的
理念。

彼时，传统的对手批发交易市场已经不
能满足日趋多元的交易需求。能否参考荷兰
模式，在斗南“复制”一个花卉拍卖市场，
提升行业整体发展水平？在各级党委、政府
的支持下，历时 3 年筹备，2002 年 12 月 20
日，中国第一个以拍卖交易模式为主的昆明
国际花卉拍卖交易中心在斗南落成，斗南花
卉交易模式实现了与国际接轨。

华明升认为，花拍最大的优势是“省
事”。“花种出来包装好，有人上门收去交易
中心拍卖。我只需注册一个账户编号，花卖
掉后钱直接打进账户里，价格透明，到账及
时。”华明升的编号是 1001，昆明国际花卉
拍 卖 交 易 中 心 成 交 的 第 一 单 就 是 他 种 的
鲜花。

如今的昆明国际花卉拍卖交易中心已是
亚洲最大的花卉拍卖市场，平均每天有玫
瑰、百合、洋桔梗等 40 多个品类、1500 多
种鲜切花在此交易。2024 年，昆明国际花拍
中心日均交易量达 706 万枝，平均每单成交
仅需 4秒，成交率高达 95.34%。

为什么是斗南？

鲜花拍卖是专业采购商的领域，对于普
通消费者而言，花市零售交易则是他们的

“主场”。
来自北京的游客王欣鹏，在斗南花市逛

了半小时，就从“只看不买”的“佛系”心
态，变成了“老板，多少钱一束”的“买买
买”模式。

原因无他，这里的花实在太多，每天有
117 个品类、1600 多个品种在此交易，价格
也十分“诱人”——一把向日葵 10 元、一
把百合 15 元、一把玫瑰 10 元……花了 100
元，王欣鹏挑选了 8 把各类鲜花，花市门口
就 有 快 递 寄 送 点 ， 寄 到 北 京 最 快 只 需 24
小时。

白天在斗南，市民游客挑选心仪的花卉
装点生活；夜晚，批发交易火热进行，大型
商户和物流公司纷纷入驻，大规模采购、配
送鲜花。呈贡区斗南花卉产业综合服务中心
主任郭照川介绍，这种独特的交易模式，不
仅满足了不同时段的市场需求，也极大地提
升了市场的活跃度和交易量。

目前，斗南花市已经形成了以对手交易
为基础、拍卖交易为补充、互联网交易为发
展方向的三位一体交易模式。多种交易模
式，也让斗南的喧嚣从清晨持续到日暮，形
成颇具特色的“斗南十二时辰”。

全国花市有很多，为何斗南花市享誉全
球？在郭照川看来，天时地利人和三者缺一
不可。

云南地处低纬高原，立体气候特征鲜
明，独特的自然禀赋造就了一年 365 天鲜花
不败的奇迹。截至 2024 年底，云南全省花
卉种植面积稳定在 195 万亩左右，其中鲜切
花产量 206 亿枝，鲜切花产量超过非洲、南
美等主产区，位居世界第一。

庞大的产量需要集散消化的场所，斗南
无疑是绝佳的选择。历经 40 年发展，在各
类政策的支持下，斗南已形成包括品种研
发、种植加工、包装物流、交易流通、文旅
融合等产业要素高度聚合的全产业链发展模
式。13999 个市场主体、3000 多家花卉贸易
企业、4.65 万名花卉从业者，将云南花卉销
往全球。

在消费端，鲜花的用途也悄然发生变
化。曾经，人们将鲜花作为表白、生日、
纪念日的“仪式物”。随着鲜花消费场景不
断拓宽，鲜花变成越来越多消费者满足日
常“情绪价值”的媒介。“鲜花购买需求正
在从节点式消费转向日常消费，这无疑扩
大了消费市场的潜力。”郭照川说，消费端
持续提振升级，将反哺中国鲜花产业发展
壮大。

离“世界花都”有多远？

依托云南全球第一的鲜切花产量，面向
全国 14 亿多人口大市场，并辐射全球 50 多
个国家和地区，斗南“亚洲花都”的地位持
续稳固。斗南的下一个目标是“世界花都”，
这就绕不开一个国家——荷兰。

荷兰是全球花卉产业的中心，享有“花
卉王国”的美誉，其产业发展最早可追溯至
17 世 纪 。 荷 兰 阿 斯 米 尔 花 卉 拍 卖 市 场 于
1911 年建立，90 多年后，斗南花卉拍卖交
易中心才建成。

实际上，中国鲜切花种植的历史远比荷
兰悠久，但在近代工业革命的浪潮中，西方
国家后来居上。其间差距最大的，是在花卉
产业发展中占支配地位的品种研发。

以玫瑰花为例，其专业学术名叫“月
季”，以月月、季季开花得名。云南省农业
科学院花卉研究所所长李绅崇介绍，目前中
国市场上的切花月季品种，大部分从国外引
进，比例高达 85% 左右。按照国际惯例，使
用新品种要支付专利费，专利费按所产鲜花
的枝数支付，一般是每枝花价格的 5%—10%
左右。

“没有品种创新，就没有话语权。只
能 是 别 人 给 什 么 ， 我 们 就 种 什 么 、 卖 什
么。”李绅崇坦言，被品种“卡脖子”的
现状，刺痛了国内从事鲜花育种的科研人
员，他们不懈努力，立志为鲜花装上“中
国芯”。

今年 5 月 18 日，由云南省农业科学院花
卉研究所等多家权威机构联合主办的“2025
月季自主创新成果推荐会”在斗南国际花卉
技术创新中心举行。会上集中推出 1000 余
个“中国风”切花月季新品种，向世界展示

云南花卉的“中国芯”。
近年来，云南通过“科研院所+创新企

业”打造中国花卉新品种研发创新高地。如
今，全球约 1/3 的观赏类花卉种质资源来自
云南，截至 2024 年底，云南全省申请新品
种 1100 余个，获得国家授权 800 余个，品种
创新能力居全国第一。

不过，育种能力的提升很难一蹴而就。
以荷兰为例，近 400 年的花卉产业发展积
淀，让其形成了从育种科研到市场培育的完
善体系。据统计，荷兰每年培育超过 1000
个花卉新品种，占全球花卉新品种专利的
65%。

“一个新品种的选育周期至少需要 3—5
年，有的种类甚至长达 10 年以上。而新品
种能否被市场认可成为商品，也是一个漫长
的过程，需要消费引领和推广模式创新，久
久为功。”李绅崇说。

此外，种植端的转型升级，也是助力斗
南向“世界花都”发起冲刺的关键因素。

一朵鲜花的品质好坏，一半在田间地
头，一半在采后处理。“不管种出来的花多
好看，如果不经过预冷、分级、包装等采后
处理流程，它们就只是农产品而非商品。”
昆明市晋宁区张良花卉专业合作社负责人张
良说。

市场标准的提高对鲜花种植提出更高要
求。业内人士介绍，云南虽有 35 万亩鲜切
花种植面积，可真正实现设施化、现代化种
植的面积只有约 10%。提升种植端组织化、
专业化、标准化程度，势在必行。

令人欣喜的是，以斗南为代表的“云
花”产业，追赶“世界第一”的步伐从未停
歇。通过打造“云花”高原特色农业名片，
云南省委、省政府聚焦“品种、品质、品
牌”三大关键环节，制定发展规划、出台配
套政策、完善物流体系，不断推动花卉产业
高质量发展。


