
������先后经历大股东集中竞价减持股份、
核心技术人员离职后，江苏京源环保股份
有限公司（下称“京源环保”）近日又被上
交所下发了问询函。

7 月 22 日，京源环保发布公告称，拟
向关联方购买房产， 初步估算价格为
5000 万—6000 万元。公告发布的同一天，
上交所就对其下发问询函，除了问及此次
关联交易的必要性、价格的公允性外，还
提及京源环保自上市后多次向关联方购
买资产，要求说明交易的商业合理性和合
规性。

作为工业水处理领域的高新技术企
业，京源环保主要向大型企业提供工业水
处理专用设备及相关服务。但自去年 4 月
份正式登陆科创板的一年多来，京源环保
发展得并不顺利，公司股价也从上市之初
的最高超 30 元/股降至目前的 15 元/股
左右。

多次购买关联方资产遭问询

根据公告， 京源环保拟向公司实际控
制人李武林控制的南通京源环保产业发展
有限公司（下称“京源发展”）购买房产，标的
初步估算价格为人民币 5000 万—6000 万
元。 目前双方已签订初步意向协议。

京源环保称，本次购买的房产将主要
作为公司 “智能超导磁混凝成套装备项
目”的厂房。 有利于优化研发、测试环境，
促进技术研发能力、 产品创新能力的提
高，更好地满足客户对产品与服务的使用
体验与不断升级的技术需求。

记者注意到，本次交易的房产建筑面
积约 9718 平方米，目前尚在建设中，预计
2022 年 3 月完工。 此外，由于该房产拟用
作的智能超导磁混凝成套装备项目为京
源环保拟公开发行可转换公司债券的募
投项目，因此本次交易正式合同的签订将
以公司成功发行可转换债券为前提。

上交所在问询函中要求， 结合厂房
周边同类房产的价格以及京源发展向独
立第三方销售厂房的价格， 分析本次交
易定价的公允性； 向京源发展购买厂房
用于募投项目实施的必要性。另外，上交
所称， 京源环保 2021 年一季报披露，公
司货币资金余额为 1.57 亿元，请结合在
手货币资金情况， 说明公司购买厂房的
资金来源， 与实控人认购可转债是否构
成一揽子安排。

这不是京源环保第一次向关联方购
买资产。 上市之初，京源环保于 2020 年 5
月向公司董事王宪控制的广东华迪投资
集团有限公司购买广东华迪新能源环保
投资有限公司（下称“华迪新能”）45%股
权，作价 2700 万元。 资料显示，华迪新能
主要从事环保企业投资， 但 2020 年营业
收入为 0，净利润为 77.48 万元。上交所因
此要求京源环保说明购买资产的商业合
理性，公司董监高审议关联交易的程序是
否合规。

“造血”能力不足

一边是“慷慨”购买关联方资产，一边
却深陷“造血”能力不足的窘境。

年报信息显示，京源环保近年来经营
活动产生的现金流量净额多为负值 。
2017—2019 年，其经营活动现金流量净额
分别为-0.28 亿元、-0.24 亿元、0.37 亿元。
2020 年科创板上市后， 此种情况更为突
出， 当年经营活动产生的现金流量净额
为-0.68 亿元；今年一季度，京源环保经营
活动净现金流仍然为负值，为-0.44亿元。

事实上，京源环保近几年营业收入均
在稳定增长。 2017—2020 年，分别实现营
业收入 1.66 亿元、2.53 亿元、3.24 亿元、
3.52 亿元；分别实现归属于上市公司股东
的净利润 0.29 亿元、0.53 亿元 、0.61 亿
元、0.62 亿元。

既然如此，为何经营活动产生的现金
流量一直为负？

记者注意到，京源环保账面一直存在
高额应收账款，且逐年攀高。 2017—2019
年末， 京源环保应收账款分别为 1.74 亿
元、2.58 亿元、3.07 亿元，几乎与每年对应
的营业收入相当。 2020 年末，京源环保应
收账款余额达 4.35 亿元， 远超同年的营
业收入，其中坏账准备金额 4686 万元。

也就是说，京源环保的营业收入几乎
是靠客户“欠款”支撑的，向客户出售了商
品、提供了服务，但却未有现金流入。 足
以见得京源环保经营策略存在的风险。

除此之外，京源环保投资的子公司似
乎也并不成功。

2020 年年报显示，其共有 5 家主要
的控股参股子公司，除了上文中提及于
2020 年向关联方购买的华迪新能外 ，
还包括江苏京源投资有限公司、广东京
源环保科技有限公司等 4 家公司。 2020
年，这 5 家子公司中，共有 4 家净利润
为负，仅华迪新能实现 77.48 万元的净
利润。

核心技术人员离职

资料显示，京源环保成立于 1999 年，
专注于工业水处理领域，主要向大型工业
企业和工业园区提供与水环境相关的投
融资、研发设计、装备制造、系统集成、工
程总承包及水务运营等业务，覆盖电力、
石油、化工、冶金等多个领域。

此前， 京源环保曾于 2014 年在新三
板挂牌上市， 并于 2020 年 1 月正式终止
挂牌，转道科创板。

作为深耕水处理领域 20 多年的环保
企业，京源环保将研发能力作为自己的第
一核心竞争力，称公司“拥有一支以江苏
省工程技术研究中心、江苏省企业技术中
心和江苏省研究生工作站为载体的环保

水处理科研技术队伍； 拥有 1 件美国专
利，6 件发明专利，30 件实用新型专利，29
个软件著作权”。

值得注意的是，就在前不久，京源环
保于 6 月 25 日发布了核心技术人员离职
的公告，称核心技术人员姜勇于近日辞去
所任职务，将不再担任公司任何职务。 并
称姜勇离职后，其负责的工作交由公司核
心技术人员李宽主持。

记者注意到，此次离职的核心技术人
员并不一般。姜勇于 2019 年 11 月开始担
任京源环保北京分公司技术总监， 是其
57 名研发人员中唯一具有博士学位的核
心技术人员。同时姜勇为京源环保在研项
目 “JYEP 纳晶电极超导氧化绿色处理技
术及装备”的负责人。此外，姜勇在京源环
保约一年半的任职期间内，作为非单一发
明人共有 6 项发明专利正在申请过程中，
均处于保密状态。

不过京源环保称，公司研发团队结构
完整，后备人员充足，现有研发团队及核
心技术人员能够支持公司未来核心技术
的持续研发，姜勇先生的离职亦未对公司
的核心竞争力与持续经营能力产生实质
性影响。

此外，今年 4 月份以来，京源环保陆
续公告了大股东及董监高等减持股份的
计划。

其中，大股东华美国际投资集团有
限公司通过集中竞价的方式减持 10 万
股， 占京源环保总股本的 0.0932%；此
后，公司董事、监事、高级管理人员、核
心技术人员等共 5 人计划自公告披露
之日起 15 个交易日后的 6 个月内，拟
通过集中竞价、大宗交易方式合计减持
公司股份数量不超过 324.85 万股 ，合
计 占 公 司 总 股 本 的 比 例 不 超 过
3.028%。 不过，截至目前仅一人通过集
中竞价方式减持 24.25 万股，其余 4 人
则终止了减持计划。
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7 月 20 日，湖南飞沃新能源科技股份有限公司（下称“飞沃科技”）回复了创业板 IPO 的第二轮问询。
飞沃科技是全球风电紧固件主要生产厂商之一，产品以叶片专用的预埋螺套、双头螺杆为主，客户涵盖维塔斯、远景能源、三一重能等国内外知名整机制造

商。 近年来，受益于国内风电抢装潮，飞沃科技业绩逐年提升，营收规模从 2017年的不足 2亿元升至 2020年的逾 11亿元，净利润也大步跨进亿元级别。
值得注意的是，业内人士指出，风电“抢装潮”透支了未来市场需求，随着平价大势已定、抢装窗口期渐趋平静，行业内部竞争愈发白热化，企业盈利

空间也将被逐渐压缩。 深交所对此十分关注。 在二轮问询中，深交所重点问询了飞沃科技经营现金流波动较大、应收账款高企、库存增加、产能利用率下
滑等问题。

据了解， 预埋螺套主要用于
风电叶片和风电主机之间的紧固
连接。 在招股书中， 飞沃科技多
次强调，公司主要产品预埋螺套
长期保持着全球领先地位和较
高的市占率。 2019 年，该产品在
所属单品细分市场的全球占有
率高达 70%。

产品受欢迎，飞沃科技的业绩
也不断高升。 2018—2020 年，飞沃
科技分别实现营收 2.73 亿元、5.26
亿元和 11.96 亿元， 年均复合增长
率达 109.25%； 净利润分别为 0.33
亿元、0.66 亿元和 1.6 亿元，年均复
合增长率达 121.27%。

中国能源研究会可再生能源

专委会常务秘书长李丹指出， 近年
来， 风电行业处于项目建设的窗口
期，“抢装潮” 为风电领域带来了短
期利好， 风电零部件企业业绩增长
趋势明显。

值得注意的是， 随着营收规
模的扩大， 飞沃科技的应收账款
余额也不断提升。 2017—2020 年，
飞沃科技应收账款净额分别为
1.3 亿元、2.02 亿元和 3.77 亿元，
占流动资产的 53.1% 、36.2 3%和
41.21% ； 应收票据净额分别为
992.4 万元、4047 万元和 1.2 亿元，
大幅增加。

深交所对此尤为关注， 一轮问
询中要求飞沃科技说明主要客户应

收账款余额、 账龄及坏账计提等情
况，二轮问询又要求其披露“收到银
行承兑汇票、 商业承兑汇票的相关
信息”等。

据回复，2018—2020 年， 飞沃
科技前五大客户合计应收账款余额
在信用期内的占比分别为 89.39%、
99.04%和 92.91%，占比较高。而前五
大客户销售额占当期营收 70.83%、
63.06%和 50.65%。

“如果相关客户出现资金紧
张的状况， 将导致公司应收账款
汇款时间加长， 从而占用大量营
运资金， 进一步可能对公司的盈
利水平造成不利影响。 ”飞沃科技
表示。

在应收账款高企的情况下，飞
沃科技的负债压力也不断提升。

据招股书，2018—2020 年，飞
沃科技短期借款分别为 2300 万
元、7773.24 万元和 9871.77 万元，
应付账款为 3867.01 万元、1.26 亿
元和 2.56 亿元， 负债合计 1.48 亿
元、3.26 亿元和 5.88 亿元， 资产负
债率为 51.49%、49.55%和 53.15%。

对此，飞沃科技解释称，由于
公司业务保持高速增长，对流动资
金的需求逐年增加，但融资渠道较
为单一，向银行借款成为满足资金
需求的主要方式。 同时，由于公司
收入规模增长迅速，因此公司短期
借款、其他应付款和应付账款规模
均较大，导致公司流动负债较大。

同时，在一轮问询中，深交所

曾指出，2018—2020 年， 飞沃科技
经营活动产生的现金流量净额分
别为-1120.3 万元、272.27 万元和-
746.59 万元，要求其“披露经营活动
产生的现金流量净额和净利润差
异较大的原因和合理性”。

飞沃科技则表示，公司主要客户
为风电行业知名的大型跨国企业及
国内上市公司，在回款周期方面占有
主动地位，而公司供应商主要为钢铁
行业大型厂商， 给予公司的账期较
短。 受上下游供应商付款周期和客户
结算周期不匹配的影响，公司采购端
和销售端均需要占用大量的运营资
金。 同时，在高速增长的过程中，运营
资金的需求亦同步增加。

但值得注意的是，二轮问询中，深
交所再次就飞沃科技的偿债能力提出

质疑，要求其对比可比公司情况，分析
财务杠杆和经营杠杆率是否显著高于
可比公司，并充分披露经营风险。

在回复中， 飞沃科技列出了金
雷股份、日月股份等 4 家公司，其中
3 家 2019—2020 年经营活动产生
的现金流量净额均为正。 飞沃科技
坦承， 公司财务费用率高于同行业
可比公司， 经营活动产生的现金流
量净额低于同行业可比公司， 公司
因经营规模的持续快速增长带来一
定现金周转压力。 ”

另外，2018—2020 年， 飞沃科
技 流 动 比 率 分 别 为 1.77、1.8 和
1.69，速动比率分别为 1.48、1.37 和
1.3；而同行业可比上市公司的平均
值分别为 4.8、3.03 和 6.91， 速动比
率分别为 3.59、2.32 和 5.7。

“受‘抢装潮’影响，风电行业短期内供需失衡，
这也为企业带来了‘挣快钱’的空间，大批企业一哄
而上。 ”国内某风机整机制造商负责人表示，“但随
着补贴退坡，下游市场装机热情将逐渐降低，进而
对制造端产生不利影响。 ”

据招股书，2018—2020 年， 飞沃科技存货的账
面价值分别为 3965.72 万元、1.33 亿元和 2.09 亿元，
逐年上升，且原材料没有订单支持；库存商品期后
实现销售比例为 76.25%、67.25%和 39%。

深交所要求补充飞沃科技“披露原材料的备货
周期、库龄及期后结转情况，说明原材料无法按照
订单支持是否符合行业惯例，是否存在长期未结转
的原材料情形及跌价准备计提情况”。

飞沃科技认为，补充原材料和订单并没有直接
关系。 原材料的备货周期为 1—2 个月左右，通常根
据期末最近两个月的领料情况、预计订单情况并结
合钢材行情进行备货。 2020 年末原材料备货量超过
2020 年末最近两个月的合计领料金额，是由于公司
预计钢铁价格将上涨，在资金、库容量充足的情况
下，适量备货钢材，以降低钢材价格风险。

值得注意的是，近年来，飞沃科技主要产品
预埋螺套、锚栓组件的产能利用率逐年下滑。 数
据显示，2018—2020 年， 飞沃科技预埋螺套的产
能利用率分别为 103.64% 、98.15%和 88.53% ，锚
栓组件的产能利用率分别为 52.08%和 39.29%，
均持续下降。

虽然就预埋螺套来说， 其产能从 2018 年的
200 万件增至 2020 年 660 万件， 锚栓组件的产能
也成倍增长， 但全球风能协会 GWEC 预测，2023
年全球风电新增装机规模将由 2020 年的 76.1 吉
瓦下滑至 66.2 吉瓦，2024 年或有所恢复， 也不及
2020 年规模。

飞沃科技也坦言，2021 年后我国风电行业短期
内投资增速、新增装机容量可能有所下降，使得公
司风电行业下游客户需求下降，从而使得发行人业
绩增速下降，甚至出现业绩下滑的风险。

在市场萎缩、竞争加剧、降本压力逐年增加的
情况下，飞沃科技能否如愿登陆创业板？ 本报将持
续关注。
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登陆科创版一年多来，应收账款持续攀高，多个股东减持股份，核心技术人员离职———

京源环保风波不断
■■本报记者 李玲

产产能能利利用用率率逐逐年年下下滑滑

上海洗霸上半年
净利润下降逾四成

本报讯 记者董梓童报道：7 月 22
日， 上海洗霸科技股份有限公司 （下称
“上海洗霸”）发布 2021 年半年度业绩预
减公告。

公告显示，1—6 月份，上海洗霸预计
实现归属于上市公司股东的净利润 1600
万元至 2410 万元， 与上年同期相比，减
少 1606 万元至 2416 万元，同比降低 40%
到 60%； 归属于上市公司股东的扣除非
经常性损益的净利润为 1300 万元到
2120 万元，与上年同期相比，将减少 1794
万元到 2614 万元，同比降低 46%到 67%。

上海洗霸表示，上半年业绩预减，主
要是因去年同期受新冠肺炎疫情影响，
国家相应出台了一系列帮扶政策降低了
公司社保成本及其他经营成本， 导致去
年同期较之本期公司净利润基数较大。
此外，受石化、汽车、钢铁等部分行业客
户减产、合同降价等原因，公司部分项目
收入及获利能力减少。

中远海能上半年
亏损超 20亿元

本报讯 记者董梓童报道：7 月 20
日，中远海运能源运输股份有限公司（下
称“中远海能”）发布的 2021 年上半年业
绩预告显示，1—6 月份，公司归属于上市
公司股东的净利润与上年同期相比，将
减少 23.42 亿元至 24.42 亿元， 同比下降
80.57%到 84.01%； 归属于上市公司股东
扣除非经常性损益后的净利润与上年同
期相比，将减少 23.69 亿元至 24.69 亿元，
同比下降 80.38%到 83.78%。

中远海能称， 全球石油需求复苏缓
慢， 供过于求的局面导致国际油运市场
持续疲软，加上国际燃油价格同比提高，
国际油运市场收益水平持续徘徊于历史
低位，影响公司业绩。 1—6 月份，超大型
油轮（VLCC）TD3C（中东-中国）航线日
收益数次跌到负值， 平均日收益为-311
美元/天，同比下跌约 100.38%。 公司虽采
取极端降速等措施压降成本， 但外贸油
运板块收益仍下降明显。

科泰电源控股
股东拟减持股份

本报讯 记者李玲报道：7 月 22 日，
上海科泰电源股份有限公司（下称“科泰
电源”）发布公告称，公司于近日收到控
股股东科泰控股及其一致行动人姚瑛、
5%以上股东新疆荣旭泰的 《减持计划告
知函》。

公告称，考虑自身资金需求，在未来
6 个月内，科泰控股及其一致行动人姚瑛
计划合计减持不超过 640 万股公司股份
（即合计不超过公司总股本比例 2%），新
疆荣旭泰也计划减持不超过 640 万股公
司股份。

截至公告披露日， 科泰控股持有科
泰电源股份 11004 万股， 占公司总股
本的 34.3875%；姚瑛持有科泰电源股
份 324 万 股 ， 占 公 司 总 股 本 的
1.0125%。 按一致行动人合并计算，科
泰控股及姚瑛合计持公司股份 11328
万股，合计占公司总股本的 35.4%。新疆
荣旭泰持有公司股份 2735.57 万股，占公
司总股本的 8.5487%

天铁股份子公司
10亿元投建锂项目

本报讯 记者李玲报道：7 月 20 日晚
间， 浙江天铁实业股份有限公司 （下称
“天铁股份”）公告称，公司全资子公司江
苏昌吉利新能源科技有限公司（下称“昌
吉利新能源”）拟在安徽合肥庐江高新区
龙桥化工园内投资建设年产 5 万吨锂
盐、3800 吨烷基锂系列及其配套产品项
目，项目总投资约 10 亿元，资金来源为
自有资金和银行贷款。

公告显示，此次投资项目全部建成
达产后， 可形成年产无水氯化锂 3 万
吨、电池级碳酸锂 1 万吨、电池级氢氧
化锂 1 万吨、氯代正丁烷 1 万吨、氯代
仲丁烷 2000 吨、 正丁基锂 2600 吨、仲
丁基锂 400 吨、甲基锂 400 吨、硅醚烷
基锂 400 吨、 高效耐热改性树脂 8000
吨生产能力。 项目计划于今年 11 月 30
日前开工建设，2023 年 5 月 31 日建成
投产。 项目全部建成达产后，可实现年
产值约 50 亿元。

天铁股份称， 昌吉利新能源现有的
厂区规模以及原有的产能已无法满足订
单增加的需要。 本次投资协议的签署，有
利于扩大公司的产能和业务承接能力，
更好地发挥规模效应。 不过，本次投资规
模较大，投资周期较长，短期内可能导致
公司现金支出增加， 给公司带来一定的
资金压力。


