
能源金融20
□ 2021 年 3 月 1 日

□主编：于孟林 □版式：侯进雪
□电话：010-65369469��□邮箱：bsz1020@163.com

上市第一年，动力电池企业孚能科技（赣州）股份有限公司（下称“孚能科技”）就止盈转亏。 据业绩预告，2020 年全年，孚能科技实现归母净利润-2.72
亿元至-4.08 亿元，扣非后净利润为-4.47 亿元至-6.7 亿元。 而去年同期，孚能科技的归母净利润和扣非后净利润分别为 1.31 亿元和 979.79 万元。

孚能科技表示，对部分存货和应收款项计提减值准备约 1.5 亿元是公司业绩变化的主要原因。 孚能科技也因此被上交所质疑存货减值合理性、主要
客户订单金额是否变化等。

业绩预告显示，2020 年孚能科技
预计计提存货减值准备约 1.1 亿元，
占全部计提资产减值准备 1.5 亿元的
73%左右。

孚能科技指出，存货减值的主要
产品分别为 A、B 品电芯，合计跌价准
备约 1.09 亿元， 库龄在 1 年以内或
1—2 年。 由于型号不同，对 A 品按照
年平均销售单价作为可变现价格，并
以此进行存货减值测试，根据减值测
试结果确认减值准备金额。 而 B 品为
明显出现跌价的存货，在减值测试后
计提存货跌价准备。

这引起了上交所的注意，其要求孚
能科技披露“对 A、B品电芯的存货价值
采用不同测算方式的依据与合理性”。

孚能科技表示，A 品存货中出现
减值迹象的存货主要是 A 品电芯

29F，减值金额为 4228 万元，占 A 品
存货减值金额的 64.18%。 29F 电芯中
1 年内的存货金额为 3993 万元，1—2
年的存货金额约 1.2 亿元。 该产品跌
价始于 2020 年第四季度。

据回复，孚能科技 2020 年初及其
以前 29F 电芯进一步加工成模组或电
池包主要目标客户是长城汽车股份有
限公司（下称“长城汽车”），主要供应
长城汽车某款面向“网约车”市场的车
型。该车型在 2019年销售表现较好，长
城汽车和孚能科技预计 2020年该车型
大概率会延续 2019年的销售趋势。 但
2020年上半年受新冠肺炎疫情影响，该
车型销售低迷。 年中又遇到“网约车”部
分指标参数要求发生改变，于是长城汽
车对该车型更新迭代，并于当年四季度
重新推出更新迭代后的产品。 因此去年

孚能科技对长城汽车的销售未达预期，
导致其因备货而结存的 A 品形成较大
库存。

“考虑备货电芯库存增加的实际
情况和公司资金流动性的需求， 公司
管理层决定对备货的电芯采取直接销
售的措施。 ”孚能科技称。 2020 年 11
月， 孚能科技与杭州宇谷科技有限公
司签订了 100 万支 29F 电芯的销售合
同，销售单价低于单位成本。

另一产品 B 品电芯存在减值迹
象，则是由于在外观或性能方面具有
瑕疵和缺陷， 使其售价低于正常电
芯。 2020 年计提减值的 B 品主要来
自孚能镇江一期工厂。而孚能镇江三
期工程是孚能科技的首发募投项目
之一，后者目前仍在建设中，尚未有
产品产出。

客户集中度较高是孚能科技冲击
科创板 IPO 时市场重点关注的问题
之一。 2017—2019 年，其前五大客户
销售收入占比一直维持在 95%以上。

据年报，自 2018 开始，长城汽车
一直是孚能科技的第二大客户 。
2018—2019 年，孚能科技对长城汽车
的销售金额分别为 1.67 亿元和 5.64
亿元， 占其主营业务收入的 7.65%和
24.37%，比重大幅提升。

但记者查阅资料发现， 孚能科技
2020 年与上一年度相比主要客户结
构发生变化。 2019 年排名前三的客户
大幅减少了对公司的采购额，公司对
三家公司的销售额大幅下降。

2019 年，孚能科技的前三大客户
分别为北京汽车集团有限公司（下称

“北汽集团”）、长城汽车和上海锐镁新
能源科技有限公司 （下称 “上海锐
镁”）， 当年销售金额分别为 11.02 亿
元、5.64 亿元和 4.07 亿元， 占公司主
营 业 务 收 入 的 47.58% 、24.37% 和
17.56%。三家企业销售金额合计 20.73
亿元，占比 89.51%，贡献了近九成的
收入。

然而在 2020 年，上述三家公司
销售占比分别下降至 0.14%、0.29%
和-0.55%， 降幅达 99.69%、98.76%
和 103.33%。 按销售额下滑幅度计
算，影响了孚能科技 2020 年的销售
额 20.73 亿元， 按 2019 年毛利率测
算影响毛利 4 亿元。

其中， 上海锐镁销售占比为负值
是由于存在退货情况。

在问询函中， 上交所也特别关注
了孚能科技 2019 年和 2020 年主要客
户及在手订单金额占比等变化情况。

2020年，孚能科技前三大客户替换
为Daimler AG（下称“戴姆勒”）、广州汽
车股份有限公司和南京金龙客车制造
有限公司。 孚能科技对这三家公司的销
售占比分别从 2019年的 6.8%、1.41%和
0%迅速提至 20.42%、30.78%和 15.34%。
三家公司合计销售额占比 66.54%，远低
于 2019年前三大客户。 但从公开渠道
尚未可知 2020年前三大客户的合计销
售金额。

为什么会产生如此大的变化，上
述变动会给孚能科技带来什么影响？
记者多次致电孚能科技董秘办， 电话
均未接通。

主要大客户的流失似乎早有预兆。
去年 8 月， 有投资者在上证 e 互动网站向

孚能科技提问，公司曾被列入北汽蓝谷新能源
科技股份有限公司黑名单，是否能简单介绍此
事。 孚能科技回复称，“该榜单为北汽采购部内
部制作， 仅是采购部自身使用的一个多维度、
综合性评价供应商的体系，并不会因其影响双
方签署的所有合作协议的效力”。

但随后， 孚能科技专门发布公告称，被
“拉黑”一事子虚乌有。 实际上，现已公开数
据显示，去年北汽集团大幅减少了对孚能科
技产品的采购。

记者还注意到，孚能科技产品以三元软包
电池为主，而国内对方形动力电池技术路线接
受度更高，孚能科技的技术路线并不“吃香”。
同时， 相比孚能科技，2020 年业绩较好的宁德
时代、亿纬锂能等同行业可比上市公司产品线
更为丰富，应用领域也更广。

即便如此，孚能科技仍对三元软包电池的
市场前景十分看好，并在登陆科创板后，积极
拓展新合作伙伴。 首发成功后，孚能科技公告，
戴姆勒与公司达成战略合作，前者投资 9.05 亿
元成为公司股东之一。

孚能科技认为，目前欧洲市场对于软包电
池更加青睐。 2020 年欧洲最畅销的 20 款新能
源乘用车中，有 15 款搭载软包动力电池。 随着
欧洲市场崛起，海外车型逐渐在包括中国在内
的其他国家投产和销售。

“牵手”戴姆勒，对孚能科技而言，意味着
更广阔的市场，但孚能科技并非戴姆勒的唯
一选择。 去年 8 月， 戴姆勒宣布与宁德时代
达成合作，后者将为前者提供电芯、模组及
电池包。

雪上加霜的是，近年来，孚能科技市场占
有率下滑明显，从 2017 年的约 9%降至 2019 年
的 1.95%。 在乘用车市场信息联席会秘书长崔
东树看来，在动力电池领域，孚能科技并不是
强势企业。

随着国内动力电池市场竞争愈发白热化，
孚能科技能否逆转下滑态势，打赢“翻身仗”？
本报将继续关注。
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中金环境麻烦缠身
■■本报记者 李玲

中驰惠程控股股东
资金占用问题尚未解决

本报讯 记者董梓童报道：2 月
26 日，深圳市惠程信息科技股份有限
公司（下称“惠程科技”）披露了公司
控股股东中驰惠程企业管理有限公
司（下称“中驰惠程”）及其关联方非
经营性资金占用的最新情况。

惠程科技表示，2 月 25 日， 中驰
惠程及其关联方通过银行转账的方
式归还非经营性占用资金 2.01 亿元。
加之此前归还的 1.09 亿元，中驰惠程
及其关联方累计已归还公司非经营
性资金占用资金 3.1 亿元， 非经营性
资金占用余额为 6067.49 万元。

1 月 29 日，惠程科技自曝公司在
自查后发现，中驰惠程及其关联方存
在占用公司资金的情形。 截至当日，
占用余额为 3.02 亿元。深交所随即向
惠程科技下发关注函，要求其“以列
表形式逐笔披露控股股东及其关联
方非经营性资金占用的具体情况”，
“结合控股股东、 实际控制人及其关
联方的财务状况，说明其偿还占用资
金的相关承诺是否具有可行性并及
时披露还款进展”等。

截至记者发稿，惠程科技尚未回
复该关注函。

据了解， 惠程科技于 2007 年登
陆深交所，上市之初的主营业务是电
气设备制造。但在近年频繁的资本运
作下，该公司的主营业务变更为高端
智能制造和互联网游戏。 截至 2020
年上半年，惠程科技电力行业业务营
收占比已经下滑至 22%左右。

星帅尔进军光伏领域
本报讯 记者董梓童报道：2 月

25 日，杭州星帅尔电器股份有限公司
（下称“星帅尔”）发布公告称，公司拟
以 3060 万元现金收购王春霞、 黄山
亘乐源企业管理合伙企业 （有限合
伙）持有的黄山富乐新能源科技有限
公司 （下称 “富乐新能源”）51%的股
权，进军光伏领域。

据了解，富乐新能源的主要产品
为光伏组件， 产能为每年 350 兆瓦。
而星帅尔的主营业务为各种类型的
制冷压缩机用热保护器、 起动器、密
封接线柱，以及小家电用温度控制器
和中小型、 微型电机产品的研发、生
产和销售。 本次交易可谓跨界收购。

对此，星帅尔表示，光伏已经是
一个短期产值见效快，中期技术创新
迭代，远期利润回报坚实的行业。 未
来公司将通过控股富乐新能源进入
市场空间巨大的光伏行业，进一步增
强持续盈利能力。

陕天然气 2020年
营收净利双降

本报讯 记者董梓童报道：2 月
26 日， 陕西省天然气股份有限公司
（下称“陕天然气”）发布 2020 年业绩
快报。 2020 年， 陕天然气实现营收
81.96 亿元，同比下滑 15.93%；归母净
利润为 3.57 亿元，同比下滑 21.79%。

据悉，陕天然气主要业务包括天
然气销售、 管道运输和燃气工程安
装，其中天然气销售是陕天然气的主
要收入来源，近三年该业务占比一直
在 97%左右。

2020 年，陕天然气实现天然气销
售量 62.69 亿立方米， 较上年同期增
长 0.26%。但由于 2020 年 8 月起部分
下游客户与陕天然气的经营交易模
式由原有的销售天然气转化为提供
管道输送服务，公司总营收下滑。 同
时，受新冠肺炎疫情影响，公司产品
价格及销气结构发生变化，导致毛利
减少。

恩捷股份去年营收
净利双增

本报讯 记者董梓童报道：2 月
26 日，云南恩捷新材料股份有限公司
（下称“恩捷股份”）发布的 2020 年业
绩快报显示，去年全年，恩捷股份实
现 营 收 42.83 亿 元 ， 同 比 上 涨
35.56%； 实现归母净利润 11.1 亿元，
同比上涨 30.65%。

据了解， 恩捷股份主要生产湿
法锂电池隔膜。 隔膜是锂电池关键
内层组件之一 。 据市场研究机构
GGII，目前，湿法隔膜出货量较高。
2020 年， 国内湿法隔膜出货量达到
26 亿平米，同比增长 30%，占隔膜总
出货量的约 70%。

恩捷股份表示，2020 年， 受益于
公司湿法锂电池隔离膜产能提升，且
持续开拓海内外市场，公司湿法锂电
池隔离膜的产、销量稳定增长。

������南方中金环境股份有限公司 （下称
“中金环境”）近日的麻烦事有点多。

先是预计 2020 年业绩预计亏损近 20
亿元，并在同一天收到深交所下发的关注
函，此后公司副董事长兼总经理又因内幕
交易自家股票被浙江监管局下发《行政处
罚决定书》。 此外，当前中金环境还因子公
司业绩承诺未实现而陷入诉讼。

2 月 24 日晚间， 经过两次延期后，中
金环境对深交所关注的子公司业绩下滑、
商誉减值问题进行了回复。

作为浙江省杭州市余杭区首家创业
板上市公司， 中金环境 2010 年上市之初
主要业务为离心泵的研发、 生产和销售，
2015 年以后，其通过资产收购开始转型生
态环境综合治理服务商。 不过从目前的情
况来看， 中金环境的转型似乎并不成功，
并因此前的收购将自己推入诉讼旋涡。

商誉减值致亏损近 20 亿元

根据中金环境此前披露的《2020 年年
度业绩预告》， 预计 2020 年度实现营业收
入 40 亿元—43 亿元， 相较上年同期的
40.9亿元，并无太大波动。但归属于上市公
司股东的净利润为亏损 16.8亿元—19.8亿
元， 扣除非经常性损益后的净利润为亏损
18.3 亿元—21.3 亿元， 而上年同期这两个
指标分别为盈利 2293万元、876万元。

对于业绩变动的原因， 中金环境称，
报告期内，受新冠肺炎疫情及市场环境影
响，公司全资子公司浙江金泰莱环保科技
有限公司（下称“金泰莱”）、北京中咨华宇
环保技术有限公司（下称“中咨华宇”）等
的经营受到较大程度的影响，金泰莱预计
无法完成业绩承诺，中咨华宇等公司业绩
下滑严重。

据中金环境透露， 基于以上原因，预
计 2020 年对包括收购金泰莱、 中咨华宇
等公司计提商誉减值金额共计 17.5 亿元

至 19 亿元之间；此外，拟对肥东县市政污
泥处理及蓝藻处理项目、大丰市大丰港工
业区供水项目相关资产计提无形资产减
值损失 3 亿元至 4 亿元之间。 因此，本期
计提的商誉等减值金额合计在 20.5 亿
元—23 亿元。

为何会形成如此高的商誉减值？ 深交
所在关注函中也要求中金环境列示并购时
的具体交易金额、形成的商誉原值等情况。

根据回复， 中金环境于 2016 年 5 月
完成中咨华宇 100%股权的收购， 中咨华
宇资产组组合包含了中咨华宇及其下属
多个环保咨询、设计、环保工程业务子公
司，合计交易对价约 17.08 亿元，合计形成
商誉原值约 14.67 亿元。 2017 年 12 月，中
金环境又以 18.5 亿元收购金泰莱 100%股
权，形成商誉原值同样约 14.67 亿元。

根据 2020 年三季度报，截至 2020 年
3 季度末， 中金环境的商誉账面价值合计
约 25.84 亿元，即使此次计提减值之后，仍
存在 6.84—8.34 亿元的商誉账面价值。

子公司业绩承诺“食言”引诉讼

既然敢于高商誉收购，那么必然伴随
着业绩补偿承诺。

据披露，收购金泰莱之初，中金环境
与金泰莱原股东戴云虎、宋志栋、陆晓英
（下称“业绩承诺方”）签署了《利润补偿协
议》， 业绩承诺方承诺金泰莱于 2017—
2020 年四个会计年度实现扣除非经常性
损益前后孰低的实际净利润（下称“净利
润”） 应分别不低于 1.35 亿元、1.7 亿元、2
亿元、2.35 亿元（累计不低于 7.4 亿元），并
约定不足部分将以现金进行补偿。 同时，
在补偿期限届满时，由公司指定具有证券
从业资格的会计师事务所对金泰莱进行
减值测试，金泰莱期末减值额与利润补偿
期间内累计已补偿金额的差额部分以现
金另行补偿。

中金环境称， 金泰莱于 2017—2020
年分别实现净利润 1.4 亿元、1.64 亿元、
2.03 亿元、7933 万元， 低于业绩承诺方关
于金泰莱的业绩承诺，根据《利润补偿协
议》5.1 条规定计算，业绩承诺方应向公司
补偿 3.836 亿元。

对于中咨华宇，记者查阅历史交易公
告了解，彼时交易对方承诺的 2016—2018
年的业绩承诺为净利润分别不低于 8500
万元、1.105 亿元、1.326 亿元，实际相应业
绩分别为 1.01 亿元、1.42 亿元、1.9 亿元，
这样看来似乎完成了业绩承诺。 但 2019
年之后， 中咨华宇业绩便开始 “变脸”，
2019 年、2020 年业绩分别为亏损 5722 万
元、3289 万元。

据悉，中金环境已向浙江省杭州市余
杭区人民法院提交了资产冻结申请，1 月
13 日，浙江省杭州市余杭区人民法院作出
《民事裁定书》，分别冻结戴云虎、宋志栋
持有的公司约 3110.9 万股、322 万股股
票。 近期，公司向上海国际经济贸易仲裁
委员会分别申请裁决戴云虎、 陆晓英、宋
志栋给付现金补偿；2 月 7 日，上海国际经
济贸易仲裁委员会受理此案。

截至目前，上述案件尚未确定开庭时间。

高商誉并购扩张之路“埋雷”

资料显示， 中金环境于 1991 年在浙
江省杭州市余杭区成立， 注册资本 19.23
亿元，2010 年 12 月在深交所发行上市。
2015 年之前，中金环境主营业务为特种离
心泵的研发、生产和销售。2015 年，通过全
资收购大型综合环保企业北京华帆集团，
开始涉足环保领域，2016 年 3 月， 公司名
称由南方泵业股份有限公司变为南方中
金环境股份有限公司，正式开启向环保领
域的转型之路。

此后，又通过收购形成了以环评龙头
中咨华宇为核心、以洛阳水利、华禹水利、

中建华帆三大设计院为基础的生态环境
“医院”布局，业务覆盖环境设计咨询、工
程建设与治理业务。2017 年底对金泰莱的
收购，又拓展业务至危废领域。

从业绩上看， 转型之初， 中金环境
的盈利能力快速增长。 2015 年，中金环
境实现归母净利润 2.84 亿元，同比增长
44%；2016 年，中金环境归母净利润几乎
翻番，达到 5.1 亿元；2017 年，业绩增速
有所放缓，归母净利润为 5.9 亿元。 2018
年，业绩出现了小幅下滑，归母净利润
为 4.3 亿元。

但 2019 年开始， 中金环境业绩开始
急剧下降，归母净利润仅为 2293 万元，同
比下降近 100%。 值得注意的是，这与当年
计提了巨额的资产减值损失直接相关。 数
据显示，2019 年中金环境计提资产减值损
失 3.54 亿元，同比增加 261.99%，约是归
母净利润的 15 倍。 而从资产减值损失的
明细来看， 大部分都是商誉减值， 高达
3.48 亿元。

记者查阅历史数据，2015 年走上并购
扩张之路以来， 中金环境形成的不少商
誉，2015—2019 年以及 2020 年上半年，公
司的商誉账面价值分别为 9.63 亿元 、
22.38 亿元、14.94 亿元、29.32 亿元、25.84
亿元和 25.84 亿元。 截至 2020 年三季度
末，其商誉占归母净资产约 53%。

近日中金环境的管理层也因违规被
监管处罚。

据悉，中金环境 2018 年实际控制人、
时任董事长、现任公司副董事长兼总经理
沈金浩 2018 年曾内幕交易公司股票，金
额达 900 多万元。 虽然最后亏损近 19 万
元，但是其行为违反了《证券法》等有关规
定。 2 月 4 日，浙江监管局对其下发《行政
处罚决定书》，并处以罚款 60 万元。

可以看到的是，中金环境当前正处于
麻烦旋涡之中， 至于其未来将如何发展，
本报将持续关注。
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������因此前收购的多家子公司业绩严重下滑，业绩承诺无法兑现，同时预计计提各类减值
超 20亿元，导致 2020年巨额亏损
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