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针 对 今 年 雨 水
多、汛期长的特点，中
国石化扬子公司认真
做好防汛设施排查 ，
重点对雨排系统 、污
水 处 理 系 统 进 行 检
查， 加大演练强化险
情处置能力， 做到责
任、措施双落实，确保
防汛设施完好， 防止
污水流入长江。 图为
工作人员对防汛重点
设施、 关键节点进行
巡查。

李树鹏/摄

扶贫故事

“慢些开， 开稳些！ ”6 月 10 日大清
早，杜晓军就来到榆林市米脂县桃镇王坪
村的羊场“看望”这里的湖羊。 “天热要注
意通风，羊舍要保持干净。 ”杜晓军叮嘱
养殖员高大年。 自 5 月 12 日杜晓军为王
坪村接回这些湖羊，如此的 “看望 ”与叮
嘱，便成了他每天的“规定动作”。

作为中国石油长庆油田采气二厂驻
王坪村的第一书记，今年是杜晓军驻村的
第 4 年，也是最后一年。 4 年里，杜晓军带
领王坪村实现了“两不愁、三保障”，达到
了退出贫困村的标准， 一举摘掉 “穷帽
子”。想着自己离开的日子越来越近，杜晓
军思考：如何巩固提升当地的产业，让大
家的日子能一直红红火火？

2019 年， 榆林市政府提出的以湖羊

为主推进肉羊产业的“双千万羊子”规划
吸引了他。 历经一番考察，杜晓军了解到
湖羊有着肉质鲜嫩、品种优良、繁殖周期
短等优势，而王坪村土地、饲草资源充足，
很适合养殖湖羊。杜晓军将养殖湖羊的想
法汇报给长庆油田，很快得到反馈：油田
帮助王坪村兴建羊场， 扶持村民养殖湖
羊。 但在征求村民意见时，大家纷纷表示
担忧：“这湖羊我们从来没有养过，也不知
道好不好养、好不好卖啊！ ”

杜晓军想，要解除村民的顾虑，先要
落实好种羊的选购和销路。 于是，他又前
往榆阳、子洲、佳县、神木等地考察调研，
再把相关信息传达给村民。 最终，大家统
一了意见，并敲定与榆林市龙头企业中盛
公司合作。

不承想，中盛公司正忙于与各县区规
模化养殖合作，对于王坪村 200 余只羊的
“小单子”并没有合作意向。

怎能就此放弃？ 杜晓军骨子里的老石
油攻坚啃硬的倔劲儿上来了。 那段时间，他
每周六便前往中盛公司寻求沟通，别人忙，
他就等，等不上，下周来，下周忙，继续等。15
个周末过去了，中盛公司被他的诚意打动，
双方签订了为期 3年的合作协议。

湖羊在陕北属于新型品种，养殖要求
很高。 杜晓军和村干部连夜商量，认为党
员高大年学习能力强， 热爱羊子养殖，决
定让他成为湖羊养殖员，赴中盛公司进行
学习。 5 月 12 日，210 只湖羊终于被装上
开往王坪村的拉羊专用货车。

“杜书记，你还记得不？那天咱们接羊

子回来， 你路上一直叮嘱司机开慢点，到
了羊场还怕羊子滑倒，非要自己先下车试
试地面滑不滑。 ”高大年说。

“实话说吧，这些羊子对我来说就像
娃儿一样，必须把它们看管好了！”杜晓军
乐呵呵地说，“按照繁殖规律，这湖羊两年
3 胎，每胎平均 2 至 4 只，到年底存栏量
能达到 800 只，纯利润能有 25 万元。你要
在养殖上多操心啊！ ”

“我一定好好养！ ” 高大年说，“可你
今年就要走了，大家都舍不得！ ”

“你们放心，我走之前，一定协助村里
做好湖羊养殖基地的运营。 7 月份、12 月
份湖羊就出产了，到时候羊子健健康康满
圈舍跑，我心里就踏实了！ ”杜晓军说。

(权力 祝亚梅 文建伟)

赶着羊儿 奔幸福
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关注中石化在鄂尔多斯盆地打造千万吨级能源基地
中海油炼化产品
全部实现线上销售

本报讯 中国海洋石油集团有限
公司（以下称“中国海油”）日前发布消
息称，近日公司旗下中海石油炼化有限
责任公司（以下称“中海炼化”）全部产
品上线中国海油电商平台 “海油商城”
（https://www.cnoocmall.com）， 全面实
现线上交易。 中海炼化借助互联网平
台，线上线下共同发力，助力打赢低油
价挑战攻坚战。

据悉， 自 2019 年 6 月中海炼化首
家店铺上线 “海油商城 ”以来 ，截至目
前， 该公司成功实现三个批次共 27 家
店铺的线上运行，上线交易品种包括中
海油 36-1 沥青、海疆变压器油 、成品
油、乙烯等，品种达 257 个，累计营业额
超 400 亿元，交易量超 1000 万吨。

中海炼化围绕做好“六稳”工作、落
实“六保”要求，主动作为，多措并举，积
极顺应技术发展浪潮， 践行数字化举
措，以销售侧为切入点，创新业务运作
模式，持续提升中国海油炼化产业价值
实现能力和水平。充分发挥“海油商城”
大宗物资 7×24 小时无间断线上交易
优势，加大电商上线、上量力度，大力推
行线上交易、远程服务，加快培育新业
态新模式。

通过电商平台助力业务发展 ，持
续提升营销管理、改善客户体验、扩张
市场空间、提高营销效率，逐步实现集
中化、专业化和标准化管理，让电商创
造出应有的价值， 为降本提质增效及
打赢低油价挑战攻坚战贡献力量。 为
此， 中海炼化策划了电商上线 “三步
走”，即“上得去、看得见、管得好”。 “上
得去” 是指 2020 年 6 月 30 日前炼化
产业所有产品实现线上销售 ； “看得
见” 是指利用电商交易数据的实时性
优点， 让各级销售管理人员能够及时
掌控销售数据；“管得好” 是指各级业
务管理部门能够第一时间获得实时 ，
准确的销售数据、 各级业务领导做到
耳聪目明， 为销售管理精准决策打下
基础。

中海炼化副总经理梁庆智说 ，中
海炼化将进一步规范电商平台设计的
流程和操作、优化业务运行、控制业务
风险，计划于 2020 年下半年上线电商
销售资源管理功能， 实现产销存一体
化管理。 （海文）

洛阳原油商业储备库
正式投运

本报讯 6 月 30 日， 洛阳原油商
业储备库 （一期）TK-01 罐如期顺利
引油， 标志着洛阳原油商业储备库正
式投运。

当天 ，该商储库迎来了首次接油
任务。 17 点 30 分， 中国石化洛阳石
化储运部拆除厂区内火车卸车线三
块盲板 ，打通火车卸油进商储库全流
程 。 21 点 18 分 ，TK-01 罐顺利实现
收油。

洛阳原油商业储备库（一期）总容
量达到 80 万立方米 ，主要收 、储低凝
点进口原油。它的投用，进一步完善了
对中原地区石化企业原油供应， 提高
地区市场保供能力， 对维护我国能源
战略安全、 降低石油供应风险具有重
要意义。

据悉， 洛阳石化受商储公司委托，
负责投产后的运营管理工作。该项目于
2018 年 12 月 17 日强夯施工合格 ，开
始储罐基础施工， 于 2019 年 8 月 2 日
储罐主体工程安装完成。 2020 年 6 月
14 日工艺管道水压试验完成， 达到中
间交工条件。 （李睿 崔旻）

中石化湖北页岩气
投资公司挂牌

本报讯 近日，中石化湖北页岩气
投资有限公司在恩施土家族苗族自治
州挂牌成立。该公司由中国石化股份有
限公司和恩施州国有资本投资运营有
限公司共同出资设立，江汉油田代表股
份公司履行股东权利和义务。该公司将
统筹负责湖北省境内页岩气勘探开发，
加快湖北省页岩气勘探开发步伐。

恩施州页岩气资源丰富 ， 勘测
储量占湖北省总量的一半 。 2019 年
10 月 ， 自然资源部设立国家级鄂西
页岩气勘探开发示范区 ， 加快推进
长江经济带页岩气勘探开发。 江汉油
田在页岩气勘探开发过程中 ，坚持绿
色开发 ，圆满完成涪陵国家级页岩气
示范区 、页岩气勘查开发示范基地建
设 ， 优质高效建成我国首个大型页
岩气田 。

此次成立投资公司可充分发挥双
方优势， 加大鄂西页岩气勘探开发投
入，推动恩施页岩气产业发展，助力地
方经济发展，为加快推进湖北疫后重振
和高质量发展做出贡献。 （雷丽）

本报讯 截至 6 月 29 日， 中国石化
华北油气分公司大牛地气田累计产气超
越过 400 亿立方米， 换算成原油当量为
4000 万吨， 标志着该气田稳步迈进国内
中大型气田行列， 成为中国石化重要的
能源阵地之一， 进一步提升了中国石化
在鄂尔多斯盆地油气贡献率， 同时也为
中国共产党诞生 99 周年献上一份 “厚
礼”。目前，大牛地气田日产气 900 万立方
米左右，可满足 2700 万户居民用气。

大牛地气田位于陕蒙交界鄂尔多斯
盆地黄河流域中上游，气田开发初期，中
国石化首先建成大牛地至杭锦旗输气管
道，满足当地多家企业用气，助力经济发
展。 2005 年实现向北京供气，为绿色奥
运做出了贡献。 2010 年，中国石化建成
榆林至山东济南 （榆济管道） 的输气管

道， 大牛地气田的天然气通过当地输气
管道和榆济管道， 将绿色能源源源不断
输入宁夏、内蒙古、山西、陕西、河南、山
东等省区， 上亿户居民、 数百家企业受
益，产生了强劲的经济拉动，为黄河流域
9 省区 1547 万人口脱贫做出了贡献，助
力陕西、 河南上百个贫困县于今年上半
年摘掉贫困帽。

大牛地气田是国内率先实现效益开
发的致密低渗气田，自投产以来，主要以
开发上古生界气藏为主， 钻成气井 1800
余口，累计提交探明储量 4545 亿立方米。
目前，探明储量的动用程度达 79%，要实
现可持续高质量发展、 气田年产 30 亿立
方米硬稳产 10 年以上的目标， 必须在提
升开发质量和寻找新的资源阵地方面下
足功夫。

华北油气分公司科研团队一方面
通过深化储层认识 ， 开展单砂体描述 ，
摸清上古生界剩余气藏分布情况 ，创新
思维 ，打破传统作业方式 ，与国内知名
石油公司合作 ，启动了 “大牛地气田大
幅度提升单井产能 ”项目 ，目前已经实
施了 7 口井 ，相比常规钻井作业 ，单井
产量提升 2-4 倍 ， 今年将在气田广泛
推广应用这一技术。

另一方面， 他们将目光瞄准气田下
古生界碳酸盐岩层天然气， 加大部署力
度 ， 新发现天然气资源量 2230 亿立方
米，今年计划新建产能 2 亿立方米，近期
多口井试获高产气流，有望实现“气田之
下找气田”目标，成为气田重要的资源接
替层系。

尤其是今年中国石化集团公司启动

“百日攻坚创效”行动，华北油气分公司将
生产天然气的奋斗目标定为 48 亿立方
米。负责开发大牛地气田的华北油气分公
司采气一厂自我加压，全年按照年产 31.6
亿立方米奋斗目标安排生产计划，5 月初
已经踏上奋斗目标线上运行。

中国石化华北油气分公司总经理
吕新华表示 ，为深入贯彻落实关于统筹
推进疫情防控和经济社会发展的重要
指示精神 ，全面落实国务院 、国资委关
于央企“全年目标不降、任务不变 ”的部
署要求，我们将加快鄂尔多斯盆地油气
勘探开发力度，规划出“十五五 ”期间企
业愿景目标 ， 要在鄂尔多斯盆地大牛
地、东胜等气田产气 90 亿立方米 ，油区
产油 100 万吨 ， 建成年产 1000 万吨油
当量的能源基地。 （马献珍）

扬扬子子石石化化加加大大防防汛汛设设备备关关键键部部位位排排查查

6 月 8 日， 新疆维吾尔自治区喀什
泽普县古勒巴格乡吐格曼贝希村村民阿
布都喀依木·达吾提， 站在 3780 亩翠绿
的核桃林中，查看刚刚嫁接完成的砧木。
“以前对于核桃树的种植我们缺少经验，
不重视日常田间管理，不去进行修枝、疏
密，核桃空壳率高、品质低。 自从中石油
的驻村队来了， 为我们提供各类技术指
导， 教我们做好日常田间管理， 一年下
来，核桃品质、产量得到提高 ，钱袋子都
鼓起来了。 ”

由于具有得天独厚的地理优势，吐格
曼贝希村一直将种植业作为稳定收入的
基础产业， 自从 2018 年塔里木油田派驻
第一书记尚明福来到这个村，林果业开始
作为产业提质增效重要部分大力发展 。

“驻村工作队每年申请项目， 给村里的贫
困户家庭每亩核桃地发放价值 450 元的
提质增效有机肥、林果肥，通过强化日常
田间管理，全村核桃产量增收 10%以上。”
作为其中的受益者， 村民买米提拉·阿布
拉说。

刚来吐格曼贝希村时，尚明福每次路
过这片核桃林，看到枝叶杂乱的树木上参
差不齐地分布着核桃，就开始思考如何利
用有限的资源创造最大的价值，实现产业
扶贫。经过查阅资料、市场调研，他发现真
正做好日常田间管理才是实现提质增效
的关键。 以此为指导，他带领工作队按照
时节要求，对核桃种植中的灌溉、施肥、修
枝、疏密、采收等环节进行强化管理，着力
提高产量。

2019 年开始， 在做好日常田间管理
的基础上，为改良核桃品种，工作队从技
术服务入手， 带领村民给核桃树进行嫁
接，目前已完成 80%的嫁接量。“改良后的
品种皮子薄、果仁实，一公斤可以多卖 5
块钱。 今年， 我们争取把嫁接量提高到
90%。 ”尚明福介绍说。

每年 9 月中下旬 ， 是核桃成熟的
时节 ，这时候的核桃林呈现出 “挂果满
枝头 ”的画面 ，沉浸在丰收的喜悦里的
同时 ，村民也会为 “打核桃 ”这项耗时
耗力的 “大工程 ”犯愁 。每当这个时节 ，
尚明福会号召村民集结起来 ， 组成一
支志愿队 ， 帮助大家集中把核桃采收
起来 。 “收完之后 ，驻村干部 、志愿队会
指导并帮助我们去皮 、晾晒 ，还帮着我

们找销路哩 。”买米提拉·阿布拉说 。就
这样 ， 在派驻单位塔里木油田公司的
大力支持下 ， 村民种植核桃的户均年
收入达到 5100 元 ，占总收入的三分之
一以上 。

“农林牧业龙头牵， 技术服务到田
间”，通过田间管理、技术服务，泽普县吐
格曼贝希村的核桃产业已初具规模 ，成
为了推动这个村脱贫的强力引擎。 2018
年底，这个曾经的深度贫困村，所有贫困
人口脱贫， 迈上了巩固提升奔小康的大
道。 “希望通过我们的努力，做好持续的
巩固深化，让已脱贫的家庭不返贫，并能
持续提升发展， 让所有村民在奔小康的
路上不掉队。 ”对于取得的成绩，尚明福
坚定地说。 (高屾 姜新宁)

长期以来，中国石油在发展油气主营业务保障国家能源安全的同时，积极履行社会责任，扎实推进脱贫攻
坚行动。 政策保障、资金支持、拓展产业、选派驻村干部……中国石油始终心系困难群众，全力以赴带领他们过
上好日子。

今年是脱贫攻坚的收官之年，让我们一同感受扶贫路上的石油担当。

小核桃化身致富果


