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经济深观察

““万物皆可租万物皆可租””时代时代        新业态呼唤新规范新业态呼唤新规范
■中国城市报记者 郑新钰

出游装备、服饰道具、办公
设备……如今大到智能装置，
小到日用物件，租赁消费渗透
大众生活的方方面面，“万物皆
可租”成为全新消费潮流。

行业数据显示，国内租赁
市场已迈入万亿元规模，数亿
用户拥抱“为使用付费”的消费
新模式。

然而，在行业快速发展的
同时，经营乱象频出、消费纠纷
增多，相关规范亟待补齐。

观念之变：
放弃所有权 享受使用权

曾几何时，国人消费多秉
持“重拥有、重占有”的核心理
念，购置房产、车辆、家电等各
类物件，追求个人生活物品的
绝对所有权。

对这些消费者而言，“物质
拥有”不仅是基本生活的硬性
保障，更是个人安全感、生活稳
定性乃至社会身份的直观体
现。而随着社会发展与消费环
境不断变迁，传统消费观念悄
然发生转变。

27 岁的资深租赁爱好者
杨小漫常年奔赴各地观看演
出。“一台长焦相机加顶配镜头
动辄上万元，一年使用次数寥
寥无几，闲置在家十分浪费。”
杨小漫告诉中国城市报记者，
如今她外出只需租赁高配手
机、增距镜头等设备，单次租金
仅300余元，全年租赁成本不
足3000元，相较购置设备的投
入，性价比优势极为突出。在
她看来，“按需租赁”适配年轻

人的流动生活，不为低频需求
高价买单，是理性的消费选择。

个体消费选择的背后，是
全民消费观念的集体迭代。租
赁消费早已摆脱“买不起才租”
的刻板标签，成为当代消费者
权衡成本、效率与体验后的主
动决策。

国家市场监督管理总局发
展研究中心联合蚂蚁集团发布
的《循环经济背景下的消费租
赁行业健康发展白皮书》显示，
2024年我国租赁经济交易规
模突破 4.2 万亿元，同比增长
32%，服务用户超7.5亿人次，
数智平台交易额占比达65%。

零零享租平台数据显示，
当前租赁市场30岁以下用户
占比超六成，00后订单量同比
翻倍，年轻群体“拒绝为闲置买
单”的消费理念，成为租赁经济
崛起的核心动力。

行业分析人士表示，“按需
取用、用完即还”的租赁模式，
打破了“购买—闲置—浪费”的
传统消费闭环，有效盘活社会
闲置资源，助力绿色循环消费
发展。

品类之新：
租赁边界全面破壁

此前，租赁行业业态单一、
场景固定，仅聚焦房屋、车辆、
家电等刚需品类。但现在，租
赁行业边界全面突破，“想不
到、租得到”成为行业新常态，
围绕个人体验、商业经营、场景
化需求持续扩容。

“出门游玩不用大包小包
置办装备，租赁既轻便又划
算。”资深租赁消费者张女士表

示，对于近郊出游所需的全套
露营装备以及水上游玩设备，
她都会选择租赁。

热衷打卡拍照的小周也坦
言，婚礼、演出、写真拍摄所需
的高定礼服、潮牌汉服、配饰道
具，租赁款式丰富、无需收纳，
体验感极佳。

一名活动策划从业者告诉
中国城市报记者，对于派对布
景、节日装饰、网红打卡装置等
一次性道具，行业内普遍采用
租赁模式，大幅降低活动筹备
成本。

当租赁渗透至各类生活与
商业场景，高端智能设备也成
为租赁市场的新主角。“现在订
单最集中的还是文娱和商业活
动。”全国首个开放式机器人租
赁平台擎天租相关负责人告诉
记者，实用型租赁快速起量，餐
饮零售迎宾、园区安防巡检、机
器狗巡逻、企业展厅导览等需
求持续提升，订单从一次性短
租转向常态化长租，稳定性与
复购率显著提高。

租赁经济不仅服务个人和
商家消费，更成为中小微企业
降本增效的重要抓手。一家新
媒体创业工作室负责人介绍，
短视频、直播行业设备迭代快、
单价高，批量采购成本高昂，通
过按月租赁、按需置换设备，既
能规避设备闲置、淘汰浪费的
问题，又能适配行业技术更新
节奏，大幅降低初创经营压力。

上述分析人士称，租赁品
类向智能化、产业化延伸，标志
着行业从个人体验消费逐步转
向服务商业经营、产业升级的

多元业态，行业覆盖深度和广

度持续拓展。

乱象之困：
规则短板日益凸显

行业快速扩张的同时，各
类乱象接踵而至。今年3月国
家市场监督管理总局发展研究
中心发布的《循环经济下租用
消费行业的有序发展研究》（以
下称为研究报告）指出，国内租
用消费行业存在商品管理混乱、
合同信息不透明、定损赔付争议
多发、经营模式异化、隐私泄露
等多重问题，新旧乱象交织叠
加，持续侵蚀行业发展根基。

研究报告显示，标准缺失
是行业核心治理痛点。相较于
房屋、车辆等传统租赁品类的

成熟规范，机器人、精密设备、

母婴用品、潮流服饰等新兴非

标租赁品类，暂无全国统一的

质检、消杀、成新度定级、损耗

判定标准，行业评判完全依赖

平台自主界定。

与此同时，经营模式异化

问题同样突出。合规经营性租
赁以临时让渡使用权为核心，
总租金需低于商品公允售价。
但当下不少平台刻意模糊租赁
与融资租赁边界，以“低价月
租”“租完即送”为营销噱头，叠
加各类隐性费用，导致总租金
远超商品售价，变相开展高息
借贷业务，异化的经营模式扰
乱市场秩序。

此外，行业准入门槛较低，
大量无资质、无标准化服务、无
完善售后的小微商家和个体从

业者扎堆入局，形成“小、散、

乱”的行业格局，恶性内卷、无

序经营现象频发。
对此，研究报告建议，租赁

行业需构建短期示范、中期立

标、长期治理的发展路径，搭建

多元共治监管体系，补齐制度

与服务短板，让“万物可租”的

新业态摆脱“野蛮生长”困境，

持续赋能绿色循环经济，助力

民生消费提质升级。

■剑 峥

5月27日，国内DRAM（动
态随机存取存储器）龙头长鑫科
技在从外国寡头对全球DRAM
存储芯片数十年垄断下撕开一
道口子后，最终以2026年一季度
归母净利润约247亿元的成绩通
过上市审核会议。在此之前，国
产NAND闪存龙头长江存储亦
完成上市辅导备案。两家国产
存储龙头企业在资本市场的表
现产生共振，引发广泛关注。这
不仅在于其惊人体量，更由于其
背后的“宏大叙事”——至此，我
国半导体产业“自主可控”的愿

景进一步照进了现实。
国产存储“双雄”在资本市

场的“同频共振”，除了民族产
业不甘被“卡脖子”的“志气”和
其洞悉市场、高效研发的“灵
气”外，更离不开大国基建奠定
的“底气”、产业链结构性升级
的“锐气”和地方耐心资本培育
的“勇气”。

从基建角度来看，芯片行
业的晶圆刻蚀工艺对电网、水
网及城市管网的依赖较为突
出。为保障生产，安徽合肥、
湖北武汉均专门建设特高压
变电站、电力管廊、市政主干
管专项接驳，形成特供水网、

电网、管网系统。“三张网”优
质高效的建设能力成为我国半
导体产业稳定产能的基本“底
气”。在今年 4 月召开的中共
中央政治局会议上，水网、新型
电网、城市地下管网被明确纳
入“六张网”建设蓝图。“六张
网”建设聚焦配套基础设施升
级、改造，精准适配国内产业
结构调整，进一步推动了经济
快速增长。

国产存储“双雄”的市场表
现，也并非单纯得益于某个产
业的风口红利，更是得益于我
国算力、新能源汽车、消费电子
等产业的集中爆发。比如，海

量运算打开了国产替代产品的
采购需求。由此而言，国产存
储“双雄”的庞大市场来源于

“十五五”规划下我国科技产业
自立自强、逐步形成现代化产
业体系、深入推进数字中国建
设带来的产业“锐气”。

而合肥与武汉“押注”半导
体产业双双开花结果，映射了城
市耐心资本的坚持。这两座城
市的相关企业投资回报周期均
在 10 年左右。这期间，政府不
仅必须平衡“国资保值增值考
核”与“不知道要亏几年”的现实
撕裂，更要面对投资可能落空的
巨额“沉没成本”风险。地方之

所以“敢做敢等”，本质上是具有
异于寻常的战略眼光、“功成不
必在我”的精神境界以及“功成
必定有我”的历史担当。

中 国 科 技 的 每 一 次“ 争
气”，从不是命运的偶然馈赠，
而是上述“五气”汇聚的必然结
果。当民族产业敢于硬碰核心
科技，当大国基建的“六张网”
越织越密，当地方政府敢于用
10 年甚至更长时间助跑陪跑，
当各协同产业都迈向高质量发
展，我们赢得的便不只是几个
产业的突围，而是一个民族在
科技巅峰上长久站立的底气与
从容。

国产存储国产存储““双雄双雄””崛起崛起，，离不开这些硬支撑离不开这些硬支撑

当下，“以租代买”正成为年轻人生活新潮流，租赁式

旅游等消费模式走俏市场。 人民视觉


