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湖南省怀化市麻阳苗族自治县湖南省怀化市麻阳苗族自治县：：

一颗橙带红一座城一颗橙带红一座城
■中国城市报记者 王 楠

地处武陵与雪峰山脉之
间的湖南省怀化市麻阳苗族
自治县（以下简称麻阳县），因
盛产冰糖橙而闻名全国。目
前，“麻阳冰糖橙”已成为麻阳
县的支柱产业品牌。截至
2022年11月，全县栽种冰糖
橙达28.5万亩，面积与产量均
居全国首位，品牌价值达22.5
亿元。麻阳县被列入“全国绿
色食品（冰糖橙）原料生产基
地”和“全国柑橘产业 30 强
县”，是响当当的“中国冰糖橙
之都”。

技术代代相传
品牌节节提升

中国城市报记者查询全国
农产品商务信息公共服务平台
了解到，麻阳冰糖橙是从普通
甜橙实生变异中选出的地方优
良品种，因其含糖量高而得名，
俗称冰糖泡或冰糖柑。

“麻阳产冰糖橙果实色香
味俱全，果汁丰富。每100毫
升果汁中含还原糖7.04克，转
化糖11.08克，总糖10.88克，
总酸 0.26 克，维生素 C36.36
毫克。”谈到麻阳冰糖橙的营
养成分，麻阳县农业农村局党
组书记、局长谭洋如数家珍，

“在麻阳从事农业农村管理工
作的人，基本都了解冰糖橙的
产品特征、产业历史。”

据悉，早在上世纪50年
代，原麻阳县农业局技术员杨
民极等人就开始了柑桔新品
种的研究开发。“杨民极等技
术人员选育出蜜桔3个优良
品系，甜橙2个品系，并用野
生柑桔资源嫁接柑桔，独辟蹊
径，开创性地解决了砧木问
题。”谭洋说，“60年代后期，杨
民极从地区农科所和黔阳县
引进少量冰糖橙接穗及树苗，
在岩门平原村沙土上培植，由
专人负责管理。”

据悉，当初新品种冰糖橙
结果后，吃起来很甜、味似冰
糖，但果小、水份少，口感干
涩。于是杨民极又组织团队
继续研究，提纯复壮。1971
年，麻阳县陶伊村将新品种的
冰糖橙栽培在山坡紫色页岩
沙土里，其优良品质逐渐显
现，口感甜酸适中、水份增多，
皮薄、无核且颜色鲜艳、清香
爽口，深受消费者喜爱。1985
年，麻阳县把柑桔种植业列为
麻阳经济三大支柱产业之一，
开始大规模建立冰糖橙基地。

几十年的深入研究为麻

阳冰糖橙品牌塑造奠定了良
好基础，如今的麻阳冰糖橙在
水果市场上有多火？多位种
植户反馈，2023年初以来，冰
糖橙的销量就呈现回暖趋
势。有麻阳冰糖橙经销商介
绍称，春节办年货是销售高峰
期，2023春节前自己每天的
网上销售量就达到3.5万公斤
左右，全国各地的订单都有。

麻阳本地果农种植户谭
世江接受中国城市报记者采
访时表示，虽然冰糖橙11月
才出果，但5月初就已经全部
预订出去。“目前，前来洽谈冰
糖橙批发事宜的经销商越来
越多，我感觉家里100多亩的
果园不够用。”谭世江说，他计
划明年再寻找一块合适的土
地，以扩大冰糖橙种植规模。

质量环环改进
思路年年创新

在水果市场打造“产业品
牌”并不容易，主要原因在于
水果作为农产品，品质很难标
准化，每年同品种的水果品质
也会随着天气、耕种条件的不
同而有所变化。此外，麻阳冰
糖橙还面临着与赣南脐橙、广

西沃柑等同类产品竞争的局
面，这些橙类产品从口感看各
具特色、难分伯仲。

这样的情况下，麻阳县通
过哪些举措保证麻阳冰糖橙
的质量和品牌影响力？对此，
麻阳县委特色产业办副主任
唐祥稳告诉中国城市报记者，
要保证麻阳冰糖橙的品牌影
响力，首先就是要有“不断创
新、持续改进”的意识。

据悉，“十四五”期间，麻
阳县的主要任务是对老化、退
化品种园和因管理不善导致
未老先衰的10万亩橘园进行
品种改良或提质改造，使全县
柑橘品质得到全面优化，成为
推进乡村振兴的主导产业。

“只有借‘改’转型，才能
打造‘甜过初恋’的冰糖橙产
业。”麻阳县农业农村局副局
长包敦伟说，“2022年，我们
持续开展选种、引种、提纯选
优和复壮工作，积极推动鼓
励农户改种锦红、锦绣、锦和
（新选育品种，尚未正式登记）
等口感好、品质稳定的冰糖橙
品种。”

数据显示，2022 年麻阳
县全年完成品改任务7万亩，
完成推倒重建品改任务0.8万

亩，完成提质改造品改工作任
务4万亩，并打造了36个冰糖
橙品改示范园，新品种锦红冰
糖橙果形大、口感好、水分多、
化渣率高，在水果市场有较高
人气。麻阳县高村镇大垅冲
村村民郭春明告诉记者，他家
出产的100亩锦红冰糖橙销
售单价达到2元/公斤，相较于
去年而言，年收入增加100多
万元。

品牌要壮大，质量居首
位，人才是关键。为了在冰糖
橙产业发展过程中提供技术
支撑，麻阳县聘请了以湖南农
业大学教授邓子牛为首的专
家团队6人，同时遴选、培育
柑橘乡土人才58名，组成技
术团队为当地果农提供社会
化服务。

麻阳县吕家坪镇姚谭村
果农郑云强过去由于柑橘种
植技术不精等问题，出产的冰
糖橙每公斤售价多年不超过
0.4元，且产量低。“2021年我
放弃管理，想另寻生计。县技
术团队得知我家果园情况后，
提出一系列建议并展开具体
指导。”郑云强说，“2022年，
我家冰糖橙实现大丰收，销售
单价提升为1.3元/公斤，年增

收近40万元。”
除了不断保持冰糖橙产

业创新力，麻阳县农业农村局
还与文旅局携手推动冰糖橙
产业与休闲旅游、饮食民俗、
文化传承等产业融合，建成冰
糖橙采摘园区 20 余家。其
中，注入苗乡文化、长寿密码、
橙果特色等元素的省级五星
级休闲农庄麻阳霞飞云果园，
已发展成为麻阳知名的“网红
休闲胜地”，为麻阳县持续推
动冰糖橙产业高质量发展走
出一条“别样路”。

目标层层递进
市场步步向好

据悉，水果产业链主要分
为种植端、采后处理、配送和
销售。围绕冰糖橙全产业链
发展，麻阳县迄今已培育县级
以上农业龙头企业30家，显
著加强全县冰糖橙精深加工
产业链。

在种植端、采后处理和配
送环节，麻阳县着力推出的各
项举措已经发挥出良好效益，
并形成可持续发展新动力。
但受“地处偏远山区、群众思
想传统”等客观因素影响，如
何进一步增强麻阳冰糖橙的
市场竞争力、拓展销售渠道？
麻阳县近年来下足了功夫。

“以‘电商潮’‘网红潮’为
契机，大力发展电商销售、网
红带货，突破性发展电商产
业，形成‘果农种得好、物流跟
得上、产品卖得好’良性循
环。”麻阳县委特色产业办主
任田华向中国城市报记者分
享政府在打通冰糖橙“销售渠
道”方面的思路与做法时说，

“我们还积极推动‘智慧云仓’
的建设，让麻阳果农和电商从
业者都可以借助‘智慧云仓’
的共享服务，高效开展冰糖橙
线上线下销售业务，助推麻阳
智慧农业发展。”

政策推动下，麻阳冰糖橙
的销售市场不断扩大。公开
数据显示，从怀化发出的“麻
阳冰糖橙”快递包裹数量逐年
翻番。据当地电商协会负责
人表示，最近几年，怀化当地
已经诞生多家累计销售过亿
元的冰糖橙电商商家。

为了巩固效果，麻阳县还
持续推动建立村级服务站点，
开展快递代理服务，积极鼓励
通村客运公司参与快递捎带
服务，让每个村的果农都能在
线上销售麻阳特色农产品，为
麻阳冰糖橙打开销路创造了
更多机遇。

▲经销商正在

给“麻阳冰糖橙”打

包装箱。

孙维斯摄

▶湖南省海关

工作人员对出口海

外的麻阳产冰糖橙

进行检疫。
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