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南京南京““小店计划小店计划””带旺消费带旺消费
■人民日报记者 姚雪青

“来一份田园时蔬”“再加
两份冰粉……”

1月11日，我国对新型冠
状病毒感染实施“乙类乙管”的
第四天。晚上7点，位于江苏
省南京市珠江路地铁口的及及
美食广场人声鼎沸。三猫黑鱼
花餐厅内，42 张餐桌座无虚
席，16名员工忙得不可开交。

“越忙越开心。”刚在厨房
帮忙切完小菜、配好果盘，店主
罗君又跑回前厅收拾餐余垃
圾，“政策支持、自己努力，生意
一天天好起来！”

一头连着就业，一头连着
消费。在南京，像这样的小店
超过19万家。

贯彻落实中央经济工作会
议精神，南京市把恢复和扩大
消费摆在优先位置，高效统筹疫
情防控和经济社会发展，积极实
施“小店计划”，从引客流聚人
气、降成本增效益等方面入手，
为城市经济添能量、增活力。

小店客流回升人气旺

麻辣黑鱼花、干锅花菜
……11日晚上6点半，市民胡
静和朋友们来到三猫黑鱼花餐
厅聚餐。“好久没在一起聚了，大
家见了面都很开心！”胡静笑言。

元旦假期，南京发放第三
轮消费助力券，可以用到2月5
日晚上。胡静“抢”到两张券。

“晚餐用消费助力券抵消 50
元，再加上店铺优惠50元，3个
人实际消费208元，很划算。”

“前段时间，有互联网平台
联系我，说南京正在实施‘小店
计划’，将投放三轮共5000万
元的消费助力券，使用场景向
小店倾斜，并联合互联网平台
集中优势资源为小店促销引
流。我觉得这是好机会，应该
积极参与进来。”罗君赶在元旦
节前推出了一系列优惠活动，
并上线经营。

2022年 12月 16日开始，
“南京消费发布”官方账号开展
“特色暖心小店大联播”活动。
特别是在元旦假期，每天直播
超过12个小时，每隔15分钟送
出一波“满100元减50元”的

消费券。截至目前，共有448
家小店商户参与直播，累计交
易额超8800万元。

罗君记得，元旦假期第一
天直播头一个小时，店里就获得
34份团购订单。1月11日，午
晚餐共接待101桌顾客，其中有
1/4是用消费券团购，营业额大
约恢复到疫情前的八成。

新年伊始，南京大街小巷
烟火升腾，茶饮、餐厅、小吃店
门口排起长队。据南京市商务
局统计，目前，城市小店基本恢
复正常营业，营业额较2022年
12月初平均增长70%以上。

1月 11日晚上8点，南京
一家炭火烤肉店仍有顾客等
位。“我们没有出现在直播间，
但最近我们参与了数字升级，
在电商平台开网店。”烤肉店店
主任飞说，南京市商务局联合
银联等平台，对小店实行零费
率线上开店、零费率线上运营
培训、指定时段零费率佣金，

“平台手把手指导开网店、拍短
视频的技巧，同样给店里带来
了人气。”

逾10万家小店获得
减税降费融资等支持

1月11日这天，最近入驻
南京鼓楼区金银街的手办店

“模术”，共有8笔进账，销售收
入超过2000元。

这家开在集装箱里的小
店，只有14.6平方米，却颇为亮

眼：一个个缩微场景精致小巧、
琳琅满目，有山海、建筑、科幻
等主题。

此前，店主王磊对开不开
实体店较为纠结：“我们的货品
讲究个性定制，要想发展好，就
要通过互动体验吸引顾客，开实
体店是重要一环，但开实体店成
本高，何时回本心中没底。”

“可以‘拎包开店’，免租
金，帮助装修，赚钱之前风险共
担，赚到钱后街区抽成15%。”
金银街街区运营平台打来的一
个电话，让王磊下定了决心。

原来，鼓楼区结合“小店计
划”，发展一批特色商业街区，
改租赁为联营，降低入驻商户
经营风险。

元旦前夕，王磊拿到小店
钥匙。黑色外立面、两面大落
地窗、内部工业风——一切按
照他的意愿装修。街区还给店
面和门头统一布置亮化设施，
并贴心地安装了空调。

按照南京市出台的《关于
促进首店经济发展的若干措
施》，王磊的店面可获得5万元
至10万元奖补资金。“这几天，
我正在填报材料，计划用这笔
资金添置3D打印机，做货品设
计。”王磊说。

围绕市场主体需求精准施
策，助力企业减负增能，南京还
将小店纳入“一刻钟便民生活
圈”建设，引导小店进驻邻里中
心、公共市集等载体。

前不久，谢玮在秦淮区扇

骨里社区的综合服务中心一楼
开起一家小超市，“比起开在街
上的门面房，这里不仅租金便
宜了20%，还可使用中心的社
区食堂、会议室等。”

这间不大的夫妻店，是社
区根据居民生活需要特意引进
的。社区主任曹丽萍介绍，街
道和社区整合“一刻钟便民生
活圈”年度优秀等级奖励资金
40万元，用于软硬件建设，“既
便利了居民，也扶持了饮食店、
家政店、维修店等便民小店。”

目前在南京，超过10万家
小店获得减税降费融资等支持。

推动小店便民化、
特色化、数字化发展

当罗君在店里跑前跑后的
时候，32岁的南京市民王唯唯
出摊了。

日落时分，王唯唯将在家
做好的20多个蛋糕打包，装进
汽车后备箱，驶到凯瑟琳广
场。停车，撑开后备箱，取出小
冷柜，铺上桌布，支起“小美伢
甜品店”。

放眼望去，灯光亮起的广
场上，这样的“移动微店”有20
余家，一个个小音箱里流淌出
音乐，营造出年轻人消费与社
交的一方天地。

2022年初，全职妈妈王唯
唯萌生做点小生意的想法。因
暂无开店本金，她就把汽车后
备箱拾掇一番，当做“店面”。

“最初，我在栖霞区和鼓楼
区交界的五马渡马路上摆摊。”
王唯唯回忆，当时那里已形成
后备箱市集，几十辆车将四条
车道占了三条，存在安全隐患。

“对这些‘移动微店’，一关
了之未必是好办法。”南京市商
务局局长张志超说，借助“小店
计划”契机，商务、市监、城管、
文旅、公安、卫健等部门联合发
文，丰富应用场景内容，推动业
态创新升级，支持“移动微店”
发展。

后备箱市集从五马渡转入
达摩古洞景区，由南京汽车后
备箱文化市集发展联盟组织，
并提前向城市管理部门报备。
王唯唯办了健康证、营业执照、
食品经营许可证。

前不久，南京市相关部门
考虑到气温较低，又将后备箱
市集转移到市区综合体广场、
商业街区、居民小区，惠及
3000余家“移动微店”。

出生于1998年的南京小
伙朱鸿飞，用后备箱开起了一
家牛肉汉堡店。“机动灵活和创
意百搭是我们的优势，哪有市
场就去哪出摊。‘小店计划’实
施以来，我参加过商场促销、美
丽乡村、迎接新年等活动，最多
的一天卖掉了100多个汉堡，
赚到1500元。”

南京着力推动小店便民
化、特色化、数字化发展，迄今
逾万家小店获得直播带货、参
与数字化升级等支持。

北京等北京等99地获批内外贸一体化试点地获批内外贸一体化试点
■中国城市报记者 邢 灿

商务部等14部门日前发
布关于公布内外贸一体化试点
地区名单的通知。在地方自愿
申报的基础上，经专家评审、向
社会公示，北京市、上海市、江苏
省、浙江省（含宁波市）、福建省
（含厦门市）、湖南省、广东省（含
深圳市）、重庆市和新疆维吾尔
自治区等9地被纳入试点。

专家表示，推进内外贸一

体化有利于形成强大国内市
场，畅通国内国际双循环。近
年来，我国内外贸一体化取得
了长足发展，但也存在调控体
系不够完善，统筹利用两个市
场、两种资源的能力不够强，内
外贸融合发展不够顺畅等问
题，还不能完全适应构建新发
展格局的需要。设立试点开展
先行先试，有利于提高统筹利
用两个市场、两种资源的能力，
促进内贸和外贸、进口和出口

协调发展，服务构建新发展格
局，实现更高水平开放和更高
质量发展。

通知要求，试点地区各部
门要立足本地实际，创新工作
思路，积极先行先试，勇于探索
实践，扎实推进试点工作。要
突出目标导向，聚焦若干重点
产业，力争培育一批内外贸一
体化经营企业，打造一批内外
贸融合发展平台，形成一批具
有国际竞争力、融合发展的产

业集群，建立健全促进内外贸
一体化发展体制机制。

“企业是畅通国内大循环
的主体，是内外贸的主角。”商
务部市场体系建设司司长周强
日前表示，商务部将推动企业
内外贸一体化发展，一方面，推
动国内企业走出去，完善全球
服务网络；另一方面，引导外贸
企业积极开拓国内市场，打造
自主品牌，推动贸易大国向贸
易强国的升级。

商务部等部门指出，试
点地区商务主管部门要牵头会
同有关单位建立试点工作联系
机制，加强组织协调，进一步完
善试点工作方案，紧密围绕完
善内外贸一体化体制机制、提
高内外贸一体化发展能力、优
化内外贸一体化发展环境确定
试点目标、试点任务和职责分
工，细化配套政策和工作措施，
制定时间表、路线图，确保试点
工作落到实处、取得实效。

山东青岛：
车企生产忙 冲刺开门红

近日，位于山东省青岛市即

墨区的青岛汽车产业新城内，汽

车生产企业一片繁忙景象，工人

们开足马力赶订单，满足国内外

市场需求，奋力冲刺首月开门

红。汽车制造业是青岛市即墨区

的支柱产业，目前拥有4家整车

企业，汽车配套生产企业400余

家，产业涵盖了整车、关键零部件

和配套的完整汽车业链条。
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