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海外华侨华人博士团访赣

近日，江西省副省长吴忠琼在南昌会见了海外华侨
华人博士团一行。为推动海外人才、项目走进江西、融入
江西，省外侨办、省人社厅联合组织这次“海外人才江西行
——海外华侨华人博士团专场活动”，邀请了比利时华人
专业人士协会、英国华人高新科技商业协会、中国旅美科
技协会组织的博士团一行13人于7月15日至18日访问江
西，在共青城和红谷滩侨梦苑举办了项目路演，实地考察
了南昌高新区、红谷滩侨梦苑、共青城，与江西省航空、医
疗、教育等部门和单位对接洽谈，达成了多个合作意向。

意警方联合检查华人企业

近日，意大利普拉托警方出动了 7 个部门的 20 支巡
警队，对当地工业区马可罗托2区的一家华人企业进行了
大检查。企业老板因违规处理垃圾等多项违规行为被起
诉，并将支付高额罚款。此次行动由普拉托宪兵调查队
和环境保护局联合发起，其他警务部门和劳工局等机构
也参与了检查行动。

福建办首届南靖发展大会

近日，福建省漳州市南靖首届靖商发展大会开幕。
泰国内阁总理顾问委员会资深顾问、泰国文化经济交流
协会名誉会长、泰国南靖商会名誉会长萧辅钰，泰国文
化经济交流协会会长张扬，香港南靖联谊会创会会长王
少成等闽籍侨商代表参加活动。

活动主办方负责人表示，本次大会以“创业天下·筑梦
南靖”为主题，集论坛、对话、展会等于一体，以展示福建土
楼成功申遗十周年、南靖土楼茶、靖商精神等为主线，突出
乡村振兴、全域旅游等经济社会发展元素。

武汉日本商工会代表团赴鄂

近日，为促进鄂日经贸合作，加深日本在鄂企业对
湖北经济社会的全面了解，为下一步合作打下基础，经
湖北省友协联系，武汉日本商工会代表团上阪克之一行
12人考察襄阳市产业现状及投资环境。湖北省友协副会
长吴建民专程赴襄阳陪同武汉日本商工会代表团参观考
察。

代表团一行考察了襄阳自由贸易区，并出席了由襄
阳市政府组织的日企专场招商推介会，此后还参观了东
风佛吉亚工厂和襄阳天元四季城。

侨企走进丹东活动举行

近日，辽宁省外事侨务办公室在丹东市举办了“万
侨创新·侨企走进丹东”活动。

据 悉 ， 此 次 活 动 旨 在 贯 彻 省 委 、 省 政 府 ” 重 实
干、强执行、抓落实”的工作要求，推动辽宁省万侨
创新经贸洽谈暨辽宁省侨商投资企业协会第二届会员
大会、华侨华人回乡创新创业发展大会所达成的项目
落地，引导侨企在辽宁开放发展中做大做强。本次活
动由丹东市外事侨务办公室承办、辽宁省侨商投资企
业协会协办。

（以上均据中国侨网）

华商看中国发展

在对外开放中不仅要重视硬实力，也要重视软实力。依托“一带一路”
建设，通过海外的华侨华人提升文化软实力，实现中华民族伟大复兴的重要
一环。新一轮的科技革命和产业变革，新产业、新业态层出不穷，我们华侨
华人可以提供很大的贡献。

——新加坡金鹰集团主席陈江和

随着移动互联网与跨境电子商务的快速兴起，当代华商的经商格局已经
产生了极大的改变，变得更加多元，更加灵活，更加大气。在中国市场全面
发展的助推下，全球华商经济网的设立十分及时，这与“一带一路”共享理
念是一致的。

——上好佳集团董事长施恭旗

华商谈经商之道

只要通过提升品质将利润率推上去，回馈自然会很好。我们的宗旨，是
在上市后每年将不低于 20%的纯利分给股东，这不是我个人受益的事情，因
此我们一定要步伐稳妥，并时刻警醒自己，贪功冒进者易败。

——亿钢控股有限公司创始人戴清荣

员工是我的宝贝、我的心血，员工和老板是皮和肉的关系，不能分离
的，你对他们付出多少，关怀多少，他们一定会给你同样的回报。因为我也
穷过，知道穷苦的滋味很不好受，所以能够的话一定给他们最好的待遇。

——马来西亚张仕国集团 （CCK） 总裁张仕国

每一个创业者的任务就是不断创造新的机会、为客户提供更好的产品或
服务。只有那些能够创造机会、充满改革精神并能预计到风险的创业者，才
能够扩大他的生意。

——印尼芝布特拉集团董事长徐振焕

一个荣誉的获得绝非偶然，在它之前必会伴随着一系列艰难困苦的过
程，必会发生一连串鲜为人知的挫折与坎坷，这之后，却是社会与大众所赋
予的实践责任感的期待，以及承担使命感的求索。

——国信集团和国信银行主席翁俊民

创业的前提是相当的教育和资本，这是必备条件，还有三个重要条件：第一
是热爱，我从来没有遇到一个创业的人不喜欢做自己做的东西；第二是努力，努
力跟热爱不一样，努力是要在受挫折、艰苦的时候，继续地往前走，创业是很苦
的，你必须能吃苦才行，第三个因素，我想是运气，像我的运气就很好。

——雅虎公司创始人杨致远

澳大利亚籍华商李强

“做赴澳留学生可依靠的家人”
本报记者 贾平凡

1994年，尚处少年懵懂的高中生李强，随父
母移民澳大利亚，并落地生根。20多年间，少年
早已褪去青涩，眸子里沉淀出同龄人少有的笃定
达观。作为澳大利亚经营历史最久、最具影响力
的跨国教育、移民和投资咨询服务机构之一——
AIDE爱德教育集团的创始人、首席执行官以及澳
大利亚教育顾问协会（简称ECAA）主席。他在接
受本报记者采访时说：“要做澳洲留学生和移民
可·依靠的家人。”

商 界 传 奇
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投身教育 义无反顾

“为什么一直坚守在这个领域，而不
去转做更赚钱的行业？”默默耕耘跨国教
育和留学移民领域 20 余年，李强时常被
人问及这个问题。

“这是源于做过中学老师的我对教育
的敬畏和热情。”李强曾在澳大利亚维多
利亚州当地一所高中当过一年多会计老
师。他坦言，这段经历让他深刻认识
到：教育可以改变一个人的未来。

“宽以爱，立以德”。李强说，公司
中文名叫“爱德”，就是想从每位客户的
实际需要出发，以专业团队的专心、诚
心和齐心，提供高效、周到的服务，为
留学生和新移民快速融入澳大利亚的学
习与生活提供帮助。

在中澳两国接受教育的背景，让李
强对中澳的教育模式有自己独特的思考。

“中国教育注重传授知识，基础教育
很扎实，但对学生的创造性思维和批判
性思维培养依然有欠缺。澳大利亚是启
发式教育，允许学生犯错，鼓励学生思
考。这是两国教育最主要的区别。”李强
说，中国和澳大利亚的教育方式互补性
强，可以互相借鉴，培养出更多真正面
向未来的全球化人才。

如今，爱德的业务范围涵盖了跨国
教育、游学、留学、移民、投资咨询
等，满足不同客户的多元化需求。

2017 年，李强当选 ECAA 会长。作
为全澳第一个教育咨询机构行业协会，
ECAA主要负责监督和规范国际教育咨询
市场，捍卫在澳留学生和新移民的合法
权益。2010 年，该协会由澳洲十多家资
深的教育中介发起成立，现已有近200个
会员，爱德是最早的倡议者之一。

“Gary Li（李强英文名） 是我见过的
中国和澳大利亚国际教育领域最权威的
人士。他将自己的全部心血和知识都奉
献给了国际教育。”芙班科文法学校跨国
教育部主管汤姆·奥康纳博士评价。

学无止境 学以致用

李强初到澳大利亚时，也面临诸多
不适应，但很快在澳大利亚教育模式下
如鱼得水。

1996 年，李强考取澳大利亚乐卓博
大学，攻读计算机科学和商业双学位。
后来，他又顺利拿下澳大利亚国立大学
法律硕士学位。

“学无止境，终身学习，是我的人生
观，而兴趣是最好的老师。”谈及学习诀
窍，李强认为，学生在大学不应该只学
具体知识，更重要的是要掌握学习方
法。学校所学未必和以后的职业直接相
关，但影响深远。

“学计算机编程能让思维更缜密，学
法律能增强维权意识和能力，学商科能
熟知商业运作机制，学文学能培养创意

性思维。”李强兴趣广泛，而跨学科的教
育经历，让他受益匪浅。

“你的案例分析比我想象的还要透
彻。”这是读研期间，法律专业老师对李
强的评价。这得益于大学期间他在律师
事务所兼职做文案工作的经历。

“学法律对很多人来说是很难的，但
我学得很好，因为读法律案例使我感到
快乐。”提及学法律这段经历，李强颇为
自豪。因为成绩优异，读研期间，他成
为全球赫赫有名的“金钥匙国际荣誉协
会”成员。

“我时常鼓励年轻人读完大学，先工
作，有了工作经验和社会阅历后，再决
定是否要继续深造。”李强说，只有这样
才能真正学有所得并学以致用，否则就
是死读书。

基于专业的教育背景和多年的从业
经历，李强和他的团队为留学生和新移
民客户第一时间提供最专业、最高效的
申述和上诉服务，法律服务享誉业界。

牵线中澳 乐此不疲

自创业至今，他每年往返中澳之间
至少10次。

“能为中澳教育文化交流牵线搭桥，
我备感荣幸。”李强说。

“海外华侨华人乐见中国国力的增
强，他们能否在一个西方国家抬得起
头，与中国国力有很大相关性。”在忙于

拓展公司业务的同时，李强也密切关注
着中国的发展。

李强坦言，自己事业发展也与此密
不可分。随着中国改革开放的持续推
进，中国老百姓的钱袋子越来越充裕，
留学海外不再是富人的特权，越来越多
的家庭有能力送孩子出国读书，由此催
生了巨大的留学教育咨询市场。

2003 年，李强开始拓展跨国教育业
务，为有志于赴澳洲留学的中国学生提
供澳大利亚高中证书课程——维多利亚
教育证书课程 （简称VCE），让中国孩子
足不出户，就可以学完澳大利亚的高中
课程。

“VCE合作项目现已落户中国近20个
城市，成为很多有留学意愿的学生和家长
的首选。”李强表示，VCE课程至今已帮助
5000余名中国学生进入世界名校深造。

爱德还与中澳两国近 30 个不同级别
的政府教育部门、全球 57 所知名大学及
300余所教育机构开展深入合作，促进了
中澳两国的教育文化交流和合作，赢得
了合作教育机构、校方和客户的认可和
赞许。

“我们与爱德合作很多年了，特别是
在中澳教育领域。他们一直向学生们提
供专业度高且极具价值的服务。”蒙纳士
大学助理副校长桑尼·杨说。

今年，李强因在中澳跨国教育和交
流方面做出突出贡献，被澳大利亚维多
利亚州政府授予“2018 维多利亚多元文
化先锋”头衔。

图为李强 （前中） 在参加维多利亚教育证书课程 （VCE） 跨国教育峰会

10多年前，美籍华人周绚文与华裔设计师菲
利普·利姆共同创建时装品牌 3.1 Phillip Lim，一
夜间成为时尚界宠儿。

优雅高级的女性化设计，精良的做工和高档
面料，隐约中携带一点内敛的东方元素，这种既
有创意设计，价位又不高昂，介于顶尖品牌和快
时尚之间的服装品牌，在当时还极为少见。周绚
文因此声名鹊起，她的传奇人生也逐渐为人所熟
知。以下是她的创业经历自述。

从衣厂女童工起步

1985年，我和家人从宁波移民来美国，住在
唐人街地兰西街。那年，我 12岁，妹妹 9岁，我
们两个去衣厂打工，暑假在衣厂做全职。上世纪
80年代，衣厂非常忙，工作带给我很多自信。我
在衣厂里学会了广东话，了解生意是怎么运作的。

有一天，我从中文报纸上看到一份布料进口
公司招聘广告，就去做兼职，刚开始做的工作是
剪布料送给设计师。那家公司在曼哈顿中城39街
和七大道，我去那里才发现，原来时尚的世界这
么美。于是，我下决心以后要在这里工作。

后来我在布料公司做全职，当时我正在时装
设计学院 （FIT） 读大学，主修时尚经营，我改为
晚上上课，白天上班，但 3 年级还没读完我就辍
学了。

这份工作中，犹太人老板教我做财务，去法
国、意大利采访供应商。我懂得商业运作，懂得
谈判议价，懂得怎么拿到面料。我原先是助理的
助理，后来老板把我提升为销售，跟老板到处
跑。我对设计本身没有兴趣，但对最后的产品感
兴趣，我会想怎么去推销产品。

我在那家公司呆到21岁，帮老板开发了很多
市场，争取到很多客户。慢慢地，我开始想怎么
去做自己想做的事情。

辍学创业自己当老板

我一直对做生意有兴趣，大三还没读完，就
出来创业，都说我是创业狂人。

我开了一个面料进口公司，用商业贷款租了
个办公室，生意很好，当时大家都认为，通常只
有盖璞 （GAP） 这种大批量的公司才去中国生
产。但我觉得应该也有小型的厂家，于是我开始
为我的客户寻找中国制造商。我帮客户找到了所
需的高质量厂家，客人对质量很满意。于是，我
也成了厂商专家。

我一直走高端价位。在西岸，有个客户叫菲
利普·利姆，品位很好，我时常关注他选什么面
料，但一直没见过面。后来在巴黎面料展览会，
我和他见面了。

两年后，菲利普·利姆和他的商业伙伴解散
了。我说，菲利普来纽约吧，我们一起创建品

牌。我们都是很冲动的人，他就过来了，住进我
女儿的房间，我女儿当时才3岁。

我和菲利普一起创建品牌时，两人都刚好31
岁，所以给品牌命名为3.1 Phillip Lim。

第一期我们设计了65个款式，有24个国家来
订货，拿到的订单是预计中的10倍。那时候服装
业只有很大的品牌或快时尚，没有设计好质量
好、价格又不是很贵的品牌，我们开创出一个新
市场，后来出现了很多类似的品牌。

改变“中国制造”的偏见

关于中国制造，13年前我在做面料进口的时
候，介绍客户到中国生产服装，我亲自体会到中
国成衣的质量很好。当时大家觉得中国制造的东
西都是便宜货，我的使命是改变人们对“中国制
造”的偏见。中国的东西便宜，但不意味着中国
没法做高质量的东西。

我想做精良的中国产品，就像小时候我妈给
我做的衣服一样。中国有精良的工艺和工匠，产
品好不好，跟在哪里生产无关，而在于如何制造。

3.1 Phillip Lim 品 牌 的 产 品 90%是 中 国 做
的，一开始客户很抗拒，说你们的东西怎么这么
贵。我告诉他们，要看质量，如果把中国的产品
跟意大利的相比，可能中国更好，因为意大利从
20 年前开始，就找中国人代加工，现在的古奇、
阿曼尼也都是在中国做。

我们的衣服有东方元素，表现细致的东方文
化，但不是中国的龙或大红，菲利普把中国传统
的感觉表现在设计上，用现代的方式来表达。

我们一直是全球性的公司，好品味是没有国
家和种族界限的，法国人可能喜欢针织，美国人
喜欢裙装，日本人喜欢内敛的蓝色，美国人喜欢
绿色，但这种差别与国家和种族无关。

（来源：中国侨网）

美国华人闯时尚圈

立志改变对“中国制造”偏见
周绚文

图为周绚文与华裔设计师菲利普·利姆合照
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