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一说到放假，很多人都会两眼放光。这可以
说是一个自带流量的话题，有什么风吹草动都能
让人喜出望外。近日，重庆拟立法设立独生子女

“护理假”的消息，引发网友关注。媒体梳理发
现，近年来，已有河南、福建、广西、海南等地出台了
类似政策，四川、重庆、湖北等地也在酝酿之中。

所谓“树欲静而风不止，子欲养而亲不待”，
父母生病时，侍奉在侧是为人子女的基本义务。
但现实中，很多人顾虑重重，甚至面临诸多阻
碍。比如请假这件事，如果没有“护理假”，员工
只能用年假抵冲，或者直接请事假，前者只有寥
寥几天，后者则影响工资、绩效奖金，成本太
高。在一些用人单位请假太多还会危及晋升，甚
至工作不保，损失惨重……因此，一张请假条的
背后，几多心酸无奈，员工要“精打细算”，恨不
得把一天掰成好几半；而可怜天下父母心，很多
老人担心孩子不好请假、影响工作，因此报喜不
报忧，有的连住院手术都会故意隐瞒。

而“护理假”明确了独生子女在父母住院期
间可享受护理假，假期时间在10到20天不等。这
一权益可以帮助员工名正言顺地向单位请假，用
人单位也没有理由“拒不放人”。从制度设计角度
看，护理假期是在探亲假的基础上“做加法”，体
现了人文关怀，也为“百善孝为先”提供了更好
的条件和便利。

不过，很多网友也担心，“护理假”会不会只
是看上去很美，最终有假难休，让公众“望假兴
叹”？应该说，“落实起来有难度”的疑虑，并非
杞人之忧。去朋友圈看看，很多小伙伴现在连基
本的双休日都不能保证，“护理假”岂不是更奢
侈？因此，要“护理假”发挥作用，还应该有相
关的保障措施与之“齐头并进”。比如福建版政策
自带罚则——如果用人单位不支付独生子女护理
期间享有的工资福利，将面临罚款、整改，情形
严重的还将被列入拖欠工资“黑名单”，在招投
标、市场准入、融资等方面都会受到约束……如
此一来，员工休假权益与企业的利益挂上了钩，
这能给员工撑腰，让他们多一分底气。

能否让政策发挥更大作用？不可否认，独生
子女“护理假”瞄准了社会痛点，戳中了无数人
柔软的心，尤其对独生子女家庭来说显得十分急
迫；但在父母生病时尽孝，并不只是独生子女的
特定需求，非独生子女也有同样的痛点、同样的
需要。所以，“护理假”能不能别只是独生子女家
庭的“福利”？它更应该成为所有老人与子女的

“及时雨”。还有，很多地方在设计这一政策时明
确了条件，“父母需年满 60周岁”。应该说，政策
背后的考量可以理解，但现实中父母 60岁前患病
的几率也不容忽视，所以与其在年龄上“一刀
切”，是否可以增加些弹性？

要“护理假”真正发挥作用，还有一点值得警惕。在日常生活
中一些人以探亲的名义休假，却没有回家看看，而是在朋友圈里晒
出了各种逍遥、狂欢的身影。有的出国旅游，有的在家中岁月静
好，反正就是没把宝贵的时间用在“正道”上。在他们看来，假期
本就是应得的，怎么休也是个人的选
择。但探亲机会本就难得，真要这么

“挥霍”吗？这种做法且不说有违职场诚
信，也与政策的初衷南辕北辙。

（据《广州日报》）

复合经营新模式

前不久，亚洲书店论坛在成都举行，业内人士
共同讨论书店与城市文化之间的关系以及书店的转
型。随着互联网的发展，网上书店以其方便、快捷
的优势迅速成为消费者生活中新的购书渠道。与此
同时，电子图书这一阅读方式的出现，使纸质图书
的销量呈现下滑的趋势，这对传统的实体书店经营
造成了冲击。

北京开卷信息技术有限公司发布的中国图书零
售市场报告显示，2008到2010年全国图书零售市场
地面书店渠道增长速度连续3年低于5%，2012年整
体增速变为-1.05%；2013年度同比增长率继续表现
为负增长，为-1.39%。与此同时，网上书店渠道借
助服务、价格等方面的优势快速扩张，多年来一直
保持了两位数以上的增长速度。2015年 6月，中国
高校传媒联盟针对高校校园实体书店的生存状况所
做的问卷调查显示，78.57%的高校以教辅类书店为
主，30%的高校校园内不再有实体书店。

在经营压力下，以诚品书店、先锋书店、晓风
书屋、言几又、叶一堂等为代表的众多实体书店开
始向复合经营模式转型。如今，实体书店开始重视
消费者阅读空间的舒适度以及书店的附加商业价
值，将实体书店和咖啡馆、文化活动、文创产品甚
至旅馆结合起来。多元化经营、多样化发展给实体
书店的生存提供了新的可能性。

都市休闲好去处

实体书店复合经营所提供的这种可能性，实质
上是给都市中忙碌的消费者提供了一个休闲放松的
好去处。

在北京市朝阳区三里屯附近，有一家名为言几
又的连锁书店。这家实体书店里，除了有摆放整齐
的历史、艺术、文学等各类书籍，还售卖各种文创
产品、艺术品。书店设有舒适的桌椅、无线网络，
读者可以在吧台处购买饮品、甜点，边读书边享
用。“书店环境很好，安静又有格调，每到休息日我
总会来这里坐上半天，边读书边喝咖啡，享受慢下
来的生活。”一位读者在接受本报采访时说。

除了与咖啡馆、文创产品的结合外，许多实体
书店会不定期举办作家与读者的交流活动，一些24
小时书店还会设有简易的床铺，供市民或者远道而
来的背包客夜间读书及休息。此外，特色主题书店
的逐渐崛起也是一道亮丽的风景线：女性主题书
店、电影主题书店、青少年主题书店等专为特定人
群开设的书店，带动了新的阅读风尚。

如今，实体书店正在告别传统的单一销售模
式，成为一个城市的文化坐标。南京先锋图书文化
传播有限责任公司总经理周平说：“一方面，先锋书
店每年跟政府、学校、社区、历史旅游景区联合举
办一些文化活动，以丰富市民文化生活，推进城市
文化建设。另一方面，先锋近年来自主出版了与南

京的历史文化、风俗文化、饮食文化等相关的图书
十余种，全面传承和推广南京文化。”

政策利好助发展

值得注意的是，国家有关部门近年来相继出台
政策，支持实体书店的发展。去年年底，国家新闻
出版广电总局发布 《全民阅读“十三五”时期发展
规划》，明确提出支持实体书店发展，到 2020 年，
基本形成布局合理、功能完善、主业突出、多元经
营的实体书店发展格局。今年 3 月，国务院发布
《“十三五”推进基本公共服务均等化规划》，再一
次提出“扶持实体书店发展，加快推进实体书店或
各类图书代销代购网点覆盖全国所有乡镇。”

目前看来，实体书店正在探索创新中转型升
级，改革成效初步显现，未来向复合业态的转变是
必然的发展方向。对此，周平表示：“实体书店要认
清自己的定位并对客户群体精准分析，从自身的特
色和强项出发，走出属于自己的书店之路，不能随
波逐流。如今的书店经营模式层出不穷，书店里增
加了简餐、咖啡、文创、手作等产品和服务。我认
为，不管模式怎么创新，把图书作为经营主体和保
证图书品质不能变，注重人文特色和文化氛围的营
造不能变。此外，书店还要坚持文化推广和传承的
功能，体现社会价值。”

题图为读者在杭州钟书阁环幕阅读大厅内读
书。 张 铖摄 （新华社发）

名校成为热门景点

8 月 1 日上午，笔者来到清华
大学西门，看到许多人围着大门
拍照却无法进入。原来，学校为
了限制游客数量，规定每天上午
和下午各有3000个入园名额。“上
午的入园名额不到9点就满了，游
客 只 能 等 下 午 1 点 半 再 排 队 进
入。”站在校园门口的保卫人员
说。

而此时的北京大学门前，游
客排起的长龙也已绵延 300 余米。

“这里很多游客早上排队中午才能
进，中午排队下午才能进。”海淀区街道办
治安巡逻员王先生一边维持秩序，一边对
笔者说。

等待的队伍中，带着孩子的家长占了
大多数。“我从老家到北京坐飞机只要3个
小时，在北大门口排队就排了 1 个多小
时。”带着 7 岁儿子的张女士苦笑着打趣
道。“但孩子好不容易来趟北京，再累也要
来名校感受一下，回去才能更努力啊。”

的确，让孩子感受名校氛围，树立名
校志向，从而激发学习动力，是大多数家
长顶着烈日不辞辛劳带孩子来名校游览的
初衷。

正午的清华荷塘，气温已达到35摄氏
度，微风轻拂满塘荷叶，却并未带来一丝
凉意。清华荷塘因朱自清先生的 《荷塘月
色》 而闻名，如今已成为清华园必去景点
之一。“之前只在课文中读过 《荷塘月
色》，今天亲眼见到，真的很美。”一位在
树下乘凉的高二学生说。

游学机构纷纷进场

除了家长带孩子来参观，各类机构的
研学旅行产品也颇受中小学生和家长的喜
爱。近年来，随着游学市场的持续火热以
及竞争的加剧，各大游学机构开始在师资
力量、课程设置、素质培养等方面下功夫。

夜幕降临，清华园从白天的热门旅游景
点重归宁静。漫步校园，紫荆操场中央传来
阵阵热闹的童声。原来，是一群参加夏令营
的孩子们在分享自己一天的游学心得……

“今天我们带孩子们参观了清华园，沿
途给孩子们讲解了清华的趣闻轶事，还传
授了学习方法和时间管理方法，让孩子们
真正‘观’有所得，‘游’有所学。”一名
世纪明德名校成长研学营辅导员介绍说。

“北大的‘兼容并包’、清华的‘行胜
于言’，仅仅通过参观是体会不到的。”世

纪明德产品研发负责人说，“为
了让孩子们深入感受名校氛围，
我们增设了专家讲座、学长报告
等素质提升环节，还针对初中生
设置了自主招生政策解读课程，
为学生的未来发展打下基础。”

文明参观从我做起

名校游学市场的火热吸引了
各类机构争相涌入，既有旅行社，
也有教育培训机构，还有二者相
互融合的新兴机构，让人眼花缭
乱。一些分析人士指出，目前游
学市场存在承办主体混乱、市场

范围未划定、准入门槛低等一系列现象。
“行业规范不清晰，资质认证无统一标

准，加之监管不力，便会滋生虚假宣传、
责任欠缺、收费过高等问题。”中国旅游研
究院院长戴斌指出。针对此现象，家长在
给孩子报名夏令营时应提高警惕，特别留
意活动组织机构是否具有相关资质，不要
做“甩手掌柜”。

另外笔者发现，排队人群随手丢下的
饭盒、空水瓶、纸巾等垃圾遍地。“学生放
假了，我们的工作量却翻了好几番。”校园
环卫工人说。为此，清华大学专门设立了
公告牌，提醒游客要遵守社会公德，爱护
校园环境。

实际上，对于家长而言，树立名校志
向，首先要让孩子的综合素质向名校看
齐，尤其要从身边的点滴小事做起。如果
说考入清华、北大还须回去刻苦学习、继
续努力，“文明游览”却是每个家长都可以
身体力行教给孩子的。

立秋时节，江西省婺源县江湾镇篁岭村村民用竹
匾盛满刚收获的红辣椒、稻谷、玉米、菊花等农作
物，摆放在徽式民居的晒架上进行晾晒，勾勒出一幅
幅山村五彩“晒秋”图。

上图为江西省婺源县江湾镇篁岭村村民用竹匾晾
晒收获的农作物。

下图为江西省婺源县江湾镇篁岭村村民准备晾晒
切好的辣椒。 胡敦煌 方华彬摄 （人民视觉）
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暑期游学“热”度不减
钱 鑫 陈曦琳 刘 鹏 郭晓莹

实体书店瞄准“体验”谋突围
甄艺博 王俊岭

日 前 ， 内

蒙古自治区有

关 部 门 出 台

《内蒙古自治区

关于支持实体

书店发展的实

施意见》，明确

提出到2020年实现千人拥有出版物发

行网点数达到全国平均水平0.15个的

目标，全区实体书店达到3900家。过

去几年，以单一图书销售模式为主的

实体书店举步维艰，众多书店在经营

压力下纷纷创新经营模式，开始向复

合式经营转型升级，一部分特色书店

由此蓬勃发展。诚品书店、先锋书

店、叶一堂等书店在以图书销售为主

的前提下进行改革，注重阅读与购书

之外的附加体验，受到消费者的欢迎

和好评。

北京大学未名湖畔，来自湖南的王女士正在给站在博雅塔下的女儿拍照，她操着一口湖南口

音说：“我带娃来北大游玩，是想让她感受一下这里的‘味道’，就像做饭一样，当她闻到扑鼻的

香味时，自然就想要尝一尝。”

暑假期间，国内顶尖学府清华大学与北京大学的门口一如往年排起了长龙。由于游客众多，

清华、北大都对游客数量和开放时间作了限制，而每次开放不到两小时，入校人数便已到达当次

上限。名校游学为何热度不减？游学产品又有哪些新花样？

图为游客在清华大学留影。 （图片来源：视觉中国）图为游客在清华大学留影。 （图片来源：视觉中国）


