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“‘中国制造’，我可以
见证。”从上世纪60年代开始
就将中国商品销往海外的方
君学，不仅凭借踏实勤奋在加拿大商界打响了华人品
牌，同时也完整地见证了“中国制造”从无到有、从有
到优的全过程。

仅是中国历史最长、规模最大的进出口商品交易盛
会——广交会，方君学就已参加近60年。“我刚开始做贸
易生意那会儿还是‘香港制造’，因为那时主要还是买卖
香港生产的商品，到20世纪70年代才开始从中国大陆进
口。”方君学至今仍清晰地记得，最初他在中国内地可以
买到的商品种类寥寥无几，大多是广西等地生产的碗
碟、陶制品、木制品等。

不过很快，中国轰轰烈烈的改革开放带来了让方君
学印象深刻的巨大变化。他发现，从 20世纪 80年代起，
他之前经常进口商品的香港厂家，开始前往广东的深

圳、东莞等地采购。而又过
了 10 多 年 ， 更 多 的 来 自 台
湾、韩国、日本甚至美国等

地的厂商，和他一样，纷纷将中国大陆作为主要的商品
进口地。

“到20世纪90年代后期，中国已经成为‘世界工厂’。”
聊起几十年间的风云变幻，身在其中的方君学对于每一个
重要的时间节点都记忆犹新。而与之相伴的，是他公司货
架上中国制造的商品已达上万种之多。“2000年以后，中国
开始注重生产科技产品，想的是怎样改进和创新。”亲眼目
睹着“中国制造”向“中国创造”转型升级，成为世界瞩目的
奇迹，方君学的骄傲之情溢于言表。

而几十年的异乡打拼也让方君学深切地感受到，蓬
勃壮大的中国不仅是他事业发展的强大助力，更是他在
海外挺直腰杆的坚强后盾。“我对中国的感情非常深
厚。”方君学说。

这几年，在将“中国制造”源源不断带往海外市场的同
时，方君学也将更多的爱心送回故乡。捐资助学，扶贫救
灾，一向生活节俭的他竟已陆续给国内捐了1000多万元。

方君学笑言，行善让他见证了另一种奇迹。就在去
年，他在加拿大多伦多见到了一位专程前来拜访致谢的
开平小老乡。这位如今已是国际知名企业 IBM 加拿大分
公司的年轻精英，在 1987 年高中毕业考入清华大学时，
曾收到方君学捐助的一笔奖学金。当年的方君学完全想
不到的是，近 30 年后竟然还能在多伦多遇到这个年轻
人。“我当时捐助的时候没有想过要他报答，也没再提过
这件事，如今见到他发展得很好，特别高兴。”方君学
说，能够帮助一个年轻人成才，自己的心里很舒服，而
每年都为中国的教育事业贡献一些力量，支持中国发展
得更好，将是他始终不会放弃的坚持。

他曾从10元月薪的酒店杂工做起，做到年收入100万港元的国际
大公司东南亚区总经理；他曾三次创业，从第一次的血本无归，到第
三次大获成功，建立起加拿大家用小商品批发行业最大的企业；他热
心公益，资助教育，地震捐款，他都积极参与。他是加拿大卑诗省第
一位获得“杰出成就企业家”大奖的华人、加拿大世源有限公司董事
长方君学。

方君学出生于广东侨乡开平。1955年，10岁的他和母亲一起去
了香港。1965年，方君学进入美国一家著名化妆品公司的香港分公
司工作。在这里，他苦练英语和计算机，业务能力迅速提高，逐渐成为
可以熟练应用英文和电子办公的公司骨干。

1972年，方君学进入美国的一家公司做高管，主管东南亚市场业
务。这段经历使得方君学进入更高的平台，有了更广阔的视野和更高
端的客户资源。

1974年，方君学一家移民加拿大。几年后，他在加拿大开始自己的
新一次创业，开办世源有限公司，取得了巨大成功。世源
公司最初从厨房用具和家庭用具起步，后来业务扩展到上
万种小商品的进口和批发。

因为有之前积累的客户资源和对市场的了解，加上

良好的管理，方君学的业务进展顺利。目前，该公司在温哥华和多伦
多有两个分公司，拥有包括沃尔玛、加拿大轮胎等在内的 2000 多家
客户，每年营业额约六七千万加元。目前，世源公司已经成为加拿大
最大的同类型家庭小商品进口批发商。

在商业上取得成功的同时，方君学积极投身中国和加拿大当地的
慈善事业。他在家乡开平资助教育，为开平开侨中学捐
赠了一座教学楼，还为江门市技师学院捐赠了一栋实训
楼。2008 年汶川地震发生后，方君学牵头组织，筹得得
500多万加元善款。此外，方君学也
积极融入加拿大主流社会，在卑诗省
发生火灾、温哥华发生风灾时，他都
组织筹款。由于对社会贡献突出，方
君学于2004年被评为广东省十大慈
善人物，2014 年又入选南方华人慈
善盛典十大人物。同时，他还担任着
加拿大卑诗省政府多元文化咨询会
委员、省政府亚太贸易理事会中国及
香港顾问委员会委员。

方君学：

我是“中国制造”的见证者
本报记者 严 瑜

大到圣诞树，小到发绳，卧室里的玩偶，厨房里的刀具……当本报记者走进位于
加拿大温哥华的世源有限公司商品展示厅时，看到的仿佛是一个品类齐全的“中国制
造”展示馆。而穿过展示厅，进入一眼望不到头的仓库，几名加拿大当地员工开着小
货车，正忙碌地穿梭其中。这个国家许多商场贩卖的小商品，正是出自这里。

这一切的缔造者是世源公司董事长方君学。今年，记者两次采访这位祖籍广东开平
的华商。操着一口浓重的广东口音，他向记者讲述起自己50多年来见证并参与“中国制
造”走向世界的故事。

和大多数白手起家的创业者一样，如今已经拥有加
拿大数一数二的玩具家具礼品进口批发公司的方君学，
早年没少品尝贫穷的苦涩。

1961年，因为家境艰难，方君学刚刚初中毕业，就
不得不踏上打工的艰辛之路。那时的他，口袋里只有母
亲给的10块钱，两天才能吃上一顿饭。而在从一名打工
仔变身大商人的漫长打拼中，方君学更是多次遭遇失
败，让他印象尤为深刻的就有两次。

第一次是因为能力不够。1965 年，工作不到 5 年，当
时年仅20岁的方君学凭着一股初生牛犊不怕虎的勇气，在
香港成立了一家进出口贸易公司，开始了自己的第一次创
业。然而，不到一年，辛辛苦苦赚到的八九千港元就全赔
了个干净。“没有熟悉的客户关系，市场经验只有一点点，
卖的东西不对劲，人家凭什么买我的东西呢？”时隔多年，
方君学再聊起当初惨痛的经历，已是一片云淡风轻，而从
那次失败中反思的教训，他却铭记至今。

第二次是因为时机不对。1971年，在一家美国公司打
工几年后，方君学再次选择创业，开办了一家洋行，将香港
的商品卖到国外。凭借良好的信誉和努力的经营，很快他
就获得了可观的利润。然而，就在生意小有起色时，美国、
英国先后发生几起罢工事件，美元、英镑纷纷贬值。“当时
对我来说是一个很大的考验。”方君学回忆，那时的自己一
度因为紧张，几次胃出血住院。最终考虑再三，他将洋行
转手他人，进入另一家美国公司工作。

“黎明之前总是最黑暗的，但是不要怕困难，也不要
轻易放弃，只要努力坚持冲过那个黑暗，就能见到光
了。”经历了前两次失败，不少人或许早已放弃创业的念
头，可是乐观而倔强的方君学却越挫越勇。和记者聊起
这个支撑自己几十年的信念，眼角已经爬满皱纹的方君
学，眼睛依然闪闪发亮。

而在冲过一次又一次黑暗之后，方君学的确等来了
属于自己的光亮。

1981 年，移民加拿大近 7 年之后，方君学决定开始
自己的第三次创业，做的仍然是进出口贸易。这一次，
有了多年精心积累的客户资源、市场信息和前两次失败
之后认真反思的教训，方君学没有再走太多的弯路。从
最初仅仅批发厨房用具等家庭用品到之后囊括文具、礼
品等1.5万多种类型的产品，从开始的几个客户到如今分
布在加拿大全国各地的2000多个客户，从向他人租借仓
库到自己在多伦多、温哥华分别建立起 2.5 万平方米和
1.3万平方米的库房库房，，方方君学一步一个脚印，将自己的小
商品批发““王国王国””越建越大越建越大。。

① 失败，是为下一次成功

如今虽然身家不菲，但
是方君学依然保持着十分低
调的做派。无论是在多伦多
还是在北京，记者见到方君学时，他总是一身简单的白
色条纹衬衣，黑色的西服罩在瘦弱的身上显得有些宽
松。而与这身传统商人的打扮和他已过70的年龄不太相
称的，是他左腕上戴着的一块智能手表。

“我喜欢这些新鲜的事物，创造性、创新性是非常重
要的。”令人意外的，这个看似作风老派守旧的华商，对
于探索新鲜事物的热情与坚持甚至超过一般的年轻人。

今年年初，方君学做了一件旁人听来颇为疯狂的
事：用近半年的时间赴南极探险。“人生就是要多挑战、
多尝试才有意思嘛！”面对有些讶异的记者，古稀之年的
方君学轻松地笑着说，这不算什么，今年7月，他还打算
去北极圈附近看北极光。

生活之外，生意场上的方君学同样将“创新”奉为
圭臬。谈起经商之道，身在传统商贸行业的他，说得最
多的还是“创新”二字。“如果商场卖的都是旧东西，你
肯定不会去。你进商场，就是因为那里有新东西。就像
大家买新款的苹果手机，一定是先和过去的款式对比，

看看增加了哪些新功能，再
考虑要不要买。”方君学拿着
手中的苹果手机，和记者侃

侃而谈道，自己做小商品进口批发生意也是同样的思路。
可以自动收折的雨伞、特轻的拉杆购物袋……方君

学的货架上从来不缺时新产品。即使是家常的生活用
品，他都力求新款式、新功能，让顾客眼前一亮。“和过
去简单复制其他国家的商品不同，我们现在都会对产品
做一些自发性的改进，和别人不一样，做得比别人好。”
方君学深信，顾客的兴趣和信心正来自一件又一件推陈
出新的商品。

这种对于新事物的敏锐嗅觉并非与生俱来，方君学
取得成功的背后是他不为人知却日日坚持的点滴用心。

“到目前为止，我们每天都在努力，看看能为客户提供哪
些新产品。”方君学说，现在，他几乎每天还都会和公司
的采购员一起去附近的商场转转，看一看市面上又出了
哪些新商品、新概念，以便及时地更新自己的货架。在
他看来，“熟悉市场的趋势和需要，这个很重要”。

而正是这份创新的意识与毅力，让方君学在小商品进
口批发这个传统行业里做成了一棵长盛不衰的“常青树”。

② 创新，每天都在努力

③ 见证，中国奇迹让我骄傲③ 见证，中国奇迹让我骄傲
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郑和下西洋巡莅菲律宾群岛时，
奉永乐帝诏书封晋江旅菲侨领许柴佬
为吕宋总督，统揽该国军政大权。

据福建省姓氏源流研究会许氏
委员会许春安会长介绍，许柴佬是
晋江深沪吕宅人，俗称许佬哥，为
唐左侍御许爱的后裔。他明初侨居吕宋 （今菲律
宾），因经商有方，后成为吕宋岛巨富，在当地享有
盛誉，为华侨界领袖。明永乐三年 （1405年），钦差
大臣三保太监郑和下西洋，巡莅菲律宾群岛，奉永
乐帝诏书封许柴佬为吕宋总督，统揽该国军政大
权。许柴佬辞世后，其灵柩从吕宋运回家乡，择地
安葬于晋江金井呼蛤山。

奥斯汀·克拉伊洛所著的《西班牙人到来以前菲
律宾的千年史》一书讲述：“三保太监郑和巡视吕宋
岛之时，委派泉州晋江人许柴佬为吕宋国总督，从
明朝永乐三年一直到明朝永乐二十二年，连任达二
十载之久。”据 《晋江人在菲律宾》 一书记载：“许
柴佬在 20年任期内，上忠朝廷，下效黎民，励精图
治，身体力行。他不遗余力地弘扬中华民族文化，
施行孔儒礼仁之治，传播闽南农渔工商先进技术，
大兴造船、纺织、制陶、种茶诸业，为吕宋国社会
稳定、经贸发展、文艺繁荣做出卓越贡献，深受国
人拥戴。”《明史·外国四》也有“永乐三年十月，遣
官赉诏，抚谕其国”的记载。

晋江市谱牒研究会周仪扬会长对许柴佬及其祖
籍地进行了深入调查。他认为，许柴佬被封吕宋总
督的历史可信度高。他说，正史 《明史》 和菲律宾
的史学界均对许柴佬曾任吕宋总督有清晰明了的记
载。许柴佬所处的年代，吕宋国虽然是大明帝国的
附属国，但是许柴佬任吕宋总督后，传播中华先进
文化，推进当地生产力发展，稳定社会秩序，缔造
中菲友谊，贡献是永不磨灭的。

（来源：《晋江经济报》）
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图为许柴佬雕像。 资料图片图为许柴佬雕像。 资料图片

历史掌故

●胡志法

商论语丝

中国应该推动与海外侨商，尤其是商会的合作，
定期开展商业洽谈会。建议像广东这样的沿海省份
牵头建立投资信息平台，为侨商和商业组织提供海外
的投资信息，这样既能帮助省内企业寻找项目，实现
国际化，又能利用海外先进技术、管理经验，提升省内
企业的国际竞争力，帮助企业转型升级。

——加拿大潮商会执行会长 郑焕明

华商看中国发展华商看中国发展

华商谈经商之道华商谈经商之道
普拉托华人靠勤奋、合作、信誉创造出了自身的商

业发展模式，普拉托华人企业间没有统一的协调组织，
企业合作完全根据行业分工自行调节。比如，批发企
业只需要一个晚上，通过一种特殊的合作机制，便可根
据用户需求生产出一个集装箱的产品。这就是普拉托
华人企业通过合作、信誉独创的特殊产业链。

——意大利普拉托华侨华人联谊会名誉会长、
意大利华侨华人贸易总会特邀顾问詹云成

商机商讯

院士工作站走进侨企
日前，在“院士专家八闽行”组委会主办的创

新驱动助力工程对接会上，蹇锡高院士团队与侨企
福建宝利特科技股份有限公司签订协议，合作建立
院士工作站，并开展“隔热阻燃防辐射太空革新材
料及其应用研究”项目研发生产。

据福建宝利特公司董事长陈炳琪介绍，该创新合
成革产品具备隔热、阻燃、防辐射的高物理性能，将实
现合成革从传统民用产品转型升级为高端产业。

（据国侨办官网）

柬埔寨贵州商会成立
经贵州省委统战部积极推动，日前柬埔寨贵州

商会在柬埔寨首都金边市成立。
近年来，贵州省委统战部围绕贯彻落实省委关

于“开放是加快贵州发展的关键一招”的决策部
署，以“侨”为“桥”，大力拓展海外统战工作新平
台，陆续在世界五大洲建立了17家海外贵州商会。

（据中国侨网）
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图为方君学和他位于加拿大温哥华的公司商品展示厅图为方君学和他位于加拿大温哥华的公司商品展示厅。。 图片来源图片来源：《：《世界日报世界日报》》

图为方君学 （右） 接受本报记者采访。 赵家坤摄
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