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互联网时代，通过微博向全世界征名

尽管已是知天命之年，但六小龄童是个微博达
人，与网友们的交流和互动非常频繁。今年 4 月，
六小龄童通过微博宣布酝酿 6年的首部自传将由长
江文艺出版社出版发行，并向全球网友征集书名。
征集令一发出，数天时间内就收到了近 3 万条回
应。编辑从中挑选出 60 个书名，六小龄童又从 60
个书名中挑选出10个比较满意的请网友们投票，最
终确定为得票数最高的《行者》。

六小龄童表示：“孙悟空又名孙行者，而我们
家族四代人上百年来一直在‘西天取经’的道路上
不断前行，所以‘行者’是对我个人也是对我们猴
王世家最贴切的形容。人生也好，艺术也好，我们
都是在路上的行者。”

时代变了，西游文化的精髓不能变

六小龄童年轻时苦练猴戏，用17年时间拍摄电
视剧 《西游记》，传承中国猴戏艺术。在 《西游
记》 问世后，他又用了十余年时间，通过各种方
式，向海内外传播西游文化。除了善于利用微博这
一互联网传播利器外，自从2005年开博客以来，六
小龄童还撰写了 700多篇博文。对于博客和微博的
撰写角度，六小龄童说自己倾向于写些正能量的文
字，他认为这样不仅可以拉近与观众的距离，也能
更好地传播西游文化。

但对于传播方式的变化与美猴王精神的坚守，
六小龄童有着清醒的认识。对于那些恶搞西游故事
的影视作品，六小龄童十分痛心。“我希望有不同
艺术形式的《西游记》的版本出现，但是前提是西

游文化的精髓，万变不离其宗，不能去乱改。孙悟
空怎么能和白骨精去谈恋爱？连小朋友都会问我，
孙悟空在取经的路上，有几个女妖朋友啊？这还是

《西游记》 吗？通俗和低俗不是一个概念。一个民
族有了优秀的文化，国人要珍惜和发扬。《西游
记》 所展示的其实是我们中华民族 5000 年拼搏进
取、不屈不挠、永不言败的精神。”

六小龄童坦言，因为多年来自己对伪西游文化
提了一些批评意见，所以时不时在网络上会碰到一
些反对他的“喷子”。对于持不同观点的反对者，
六小龄童希望“你可以当面来与我公开公平的辩
论，但不要署个网络假名，躲在暗处骂人”。说这
番话时，他的神情严肃中透着自信，不由让人联想
到《西游记》里，孙悟空常说的那句话——“你给
我出来，我们比试比试！”

苦练七十二变，笑对八十一难

《西游记》里，师徒 4人寒来暑往，历经九九八十
一难才取得真经。然而当下，很多人不愿经受漫漫

“取经路”的磨砺，而是盲目地追求能快速成功的“歪
门邪道”。互联网让许多人一夜之间成为“网红”，似
乎“成功”变得越来越容易。但是在六小龄童看来，
人生还是应该“苦练七十二变，笑对八十一难”。这
句话，不仅是《西游记》的写照，也是六小龄童的座右
铭。他说“苦练七十二变，指的是一个人的本事，要
用心做到最好，把事业变成你的立身之本。笑对八
十一难，指的是处世方法，人的一生中会遇到大大小
小的困难，要去积极地面对它们、解决它们。

未来一段时间，六小龄童将与美国派拉蒙影业
合作拍摄3D魔幻电影《敢问路在何方》，这是他面临
的全新挑战，也是他传播西游文化的再一次发力。

本报电 近日，由中国互联网协会主办的 2016 （第十五届）
中国互联网大会在北京国际会议中心开幕。工业和信息化部副
部长陈肇雄、国家发展改革委副主任林念修和国家互联网信息
办公室副主任庄荣文分别作主旨报告。大会以“繁荣网络经
济，建设网络强国”为主题，对互联网政策进行了深度解读。

为期3天的大会聚焦“分享、融创、协同、生态”4个关键
词，以呈现经济发展的“新业态、新动能、新体验”。大会除设
置“巨匠对话”和“圆桌对话”环节外，还围绕互联网细分领
域与行业热点，密集推出25场论坛。同时，大会还举办了互联
网主题展览，邀请互联网行业以及传统产业领域企业、草根创
意者和初创团队共同展示互联网技术应用成果和最佳实践案例。

据组织者介绍，大会同期还启动了寻找 2016“中国产业互
联网创新实践”活动、硅谷专场等一系列配套活动。

盲目扩张的弊端

然而互联网与资本的联姻也并非一帆风顺，能
否赶上“风口”取决于多方因素。

王玉德认为，“互联网+”项目的一个重要特征
是技术变革、商业模式更迭迅速。在某一具体领
域，一旦产生了占据首位的企业，它就成为了后来

者难以逾越的山峰。因此，“互联网+”企业需要借
助资本的力量，实现快速发展，占领发展先机，实
现行业领先。“互联网领域有一个特征，就是只有第
一、没有第二，一个领域一旦产生第一了，第二就
很难超越它。”

汪忠则提醒从业者，在利用资本发展时，“互联
网+”企业需要非常谨慎。企业必须保证基本的商
业模式可靠，只有实现有效的扩张和叠加，才能实

现收益大于成本。
据报道，此前美团的快速扩张导致了长达 3 年

的亏损。有投资人认为，推动美团与大众点评合并
的一个主要原因是合并后可停止烧钱，还能联手开
拓新市场。

“不可盲目扩大，不能为规模而规模，为扩张
而扩张，亏损的叠加反而会使企业垮得更快。”汪
忠说。

据报道，近日，有高利贷团伙
通过一些网络借贷平台向大学生提
供“裸条放款”，即大学生借款时，
可以用手持身份证的裸照来替代借
条。如果违约，放贷人以公开裸照
和联系借款人父母等手段逼迫借款
大学生还款。

以裸照做借条，无论是提供者
还是保管者，都是一种挑战社会道
德底线的行为，更涉嫌侵犯隐私、
传播淫秽物品等法律问题。

值得注意的是，如今一些大学
校园里，网贷乱象还不止于此。周
利率高达 30%的网络借、承诺“凭
学生证即可在线办理借贷”、一些所
谓“网络中介”借互联网金融平台
为大学生“套现”……我们不禁要
问，面对漏洞百出的校园借贷，这
些受到高等教育的大学生，何以丧
失基本的判断是非能力，心甘情愿
打“裸条”？校园借贷为何门槛如此
之低、资质审核程序何以形同虚
设？这些野蛮生长的校园借贷又为
何屡禁不止、春风吹又生？

讨 论 “ 裸 条 放 款 ” 出 现 的 原
因，仅从“少数大学生的不理智行
为”来解释十分牵强。大学生群体
消费观念正在变得超前、整体心态
变得浮躁，这是导致类似极端案例
不时出现的主观原因。对于他们的
不知自爱以及法律意识和风险防范
意识缺失，我们深感痛心。但是，
在这件事上，他们毕竟是被动者，
我们应该再问一句，是什么东西令
大学生变成这样？

一些人在社会一些行业特别是
互联网金融行业大造奢靡、浮躁之
风，对大学生的心态失衡起到了推
波助澜作用。近年来，互联网金融
从最初的第三方支付、到后来的各
种互联网理财“宝宝”产品，再到
股权众筹，几乎撩动了所有金融领
域的神经。一些无底线、无原则、
无基础门槛的伪互联网金融，趁着
这个“风口期”浑水摸鱼。“无担
保、无抵押，当日放款”“拍个裸照
立等可取”……这样的宣传口号遍
布大学校园，诱导和纵容了一部分
大学生产生过度消费的心理，甚至
以“拆东墙补西墙”为荣。于整个
社会心态而言，则可能导致不劳而
获、忽视实业发展、缺乏创业创新
激情等问题。

此外，随着中国经济体制进入
深入变革期，社会思想观念发生深刻变化，这个严峻的现实
也折射到大学校园内。学业紧张、结业压力增大，致使一些
大学生心态发生变化。例如，焦虑、浮躁等负面情绪增长、
倦怠情绪滋生蔓延、在仇富与炫富心理间纠结、对现实冷
漠、缺失诚信等。

对于复杂病症，必须标本兼治。斩断伸向大学生的金融
黑手，这是一项系统工程，不仅需要政府、社会各方面在外
部环境上的协同和配合，更需要提升大学生在培养健康社会
心态方面的自律与他律建设。

高利贷、利滚利等校园借贷乱象的背后，折射出监管的
缺位。今年4月，教育部与中国银监会联合印发《关于加强校
园不良网络借贷风险防范和教育引导工作的通知》。但是，在
具体落实上，目前针对校园网络借贷方面并没有一套严格的
标准。只有尽快出台更有针对性的法律法规，并保证严格落
实，互联网金融的审核把关才能严起来，贷款发放才能紧起
来。

大学则应思考，本应以大学生实现发展提升、培养健康
人格为己任，为何在最基本同时也是最重要的思想政治教育
方面饱受质疑？对于社会各行业来说，互联网金融本身没有
错，错的是过度夸大其作用，违规甚至违法操作。

当然，要脱离校园借贷深“坑”，关键还得靠这些大学生
自己“爬”起来。“天助自助者”。不管社会风云如何变化，
多年苦读进入大学殿堂的学生，应该把大学作为培养“内圣
外王”之道的平台。无论任何时候，只有注重修身、内心清
明的人，才谈得上“齐家治国平天下”。

网上中国 云中漫笔

近期互联网界几件大事颇为引人关注近期互联网界几件大事颇为引人关注：：京东与沃尔玛京东与沃尔玛
达成合作协议达成合作协议、、优步与滴滴分别获得数十亿美元的融资优步与滴滴分别获得数十亿美元的融资
……互联网企业的对攻和合并向来精彩纷呈……互联网企业的对攻和合并向来精彩纷呈，，而资本则是而资本则是
其背后的强力推手其背后的强力推手。。在频繁的收购与合并中在频繁的收购与合并中，，互联网企业互联网企业
采用资本运营的手段快速实现同业融合采用资本运营的手段快速实现同业融合、、跨界合作与各产跨界合作与各产
业间的快速连结业间的快速连结。。

无论是行业大佬无论是行业大佬，，还是后起之秀还是后起之秀，，面对广阔的市场面对广阔的市场，，
都在积极地寻求增长的都在积极地寻求增长的““能量能量””——资本资本；；而资本如此青睐而资本如此青睐

““互联网互联网++””企业企业，，则因为他们嗅到了则因为他们嗅到了““变革变革””的味道的味道。。

““互联网互联网++””吸引资本的吸引资本的魔力魔力
海外网 郑 娜

背后的资本推手

6月 20日，京东与沃尔玛宣布达成一系列深度
战略合作，京东将花费 15 亿美元全资收购沃尔玛
控股的 1 号店。优步与滴滴的较量又有新进展，继
优步获得沙特阿拉伯 35 亿美元股权融资后，滴滴
对外宣布，已完成新一轮总计 45 亿美元的股权融
资，而双方正在筹措的债券发行规模也高达 48 亿
美元。

互联网在中国激荡了十余载，触及领域广

泛，但其身后永远站着资本的身影。最新数据显
示，2016 年第一季度，互联网及 IT 创业领域依旧
是资本的角力方向，所引入的投资占据一季度创
业投资 49%。此前，在 2015 年，我国“互联网+”
领域获得全国 50%以上的创投资金和 70%以上的天
使投资。

资本的介入对“互联网+”行业及企业的发展
趋势产生了深远影响。

以互联网金融行业为例，近几年的快速发展离
不开股权投资的大力支持。据京北投融资研究中心
以及 IT 桔子数据显示，2015年中国互联网金融投融

资市场发生的投融资案例共计402起，获得融资的企
业数为370家，融资金额约为944亿元人民币，其中32
家企业获得多轮融资，31 家获得两轮融资，1家获得
三轮融资。

美团的发展也同样是一个缩影。2012年，美团
的团购业务处于全国领先地位，一度实现盈利。
2012 年至 2013 年，美团的年增长大概是 180%。在
当时投资人的追捧下，美团迅速将业务线从团购拓
展到电影票、酒店、外卖、机票等领域。而在资本
的推动下，美团与长久以来的对手大众点评握手言
和，于2015年10月合并。

互联网的放大效应

互联网与资本之间有着天然吸引力。
“资本如此青睐‘互联网+’企业，是因为通过

互联网的方式，企业可以以几何级数增长的速度扩
张和叠加，这就为资本带来了快速的收益和增
长。”湖南大学工商管理学院副教授汪忠在采访中
告诉记者，“比如，传统的媒婆一个月凑不了一两
对情侣，而2011年在美国上市的婚恋网站世纪佳缘
网，当时即有 4000 多万用户。”这样庞大的用户群

是传统企业难以实现的。
无冕财经创始人王玉德在采访中也提到了“用

户群体”。王玉德指出，移动互联网是去中间化、
去中心化，实现了“一键到 C （customer，消费
者） ”，这是一次本质性的革命，是由技术变革引
起的商业模式变革。“许多传统企业也好，新型的
创业项目也好，都要借助移动互联网技术，实现转
型。因此，资本就对‘互联网+’领域的项目比较
感兴趣。”

王玉德进一步解释说，传统制造业时代，商品
到达消费者过程中，需要经过层层代理、分销商和

渠道商，流通环节造成的高昂成本。而进入移动互
联网时代，人们习惯通过移动端实现消费者与商家
的直接沟通，取消了传统商业模式的中间环节。互
联网已经深度嵌入到每个人的生活中，人们已经无
法离开互联网的世界。庞大的用户群体，多元的用
户需求，给“互联网+”企业的发展带来了传统企
业无法企及的天然优势。

此外，2015年，李克强总理在政府工作报告中
提出要制定“互联网+”计划，“互联网+”成为国
家战略。有了政策支持的“互联网+”产业在吸引
资本投资上更加具有竞争力。
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海外网专访六小龄童

互联网时代下的“行者”
海外网 陈 婕
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一句“俺老孙来也”，牵动
着无数中国人对于1986年电视
剧版《西游记》及美猴王孙悟
空的美好回忆。今年是猴年，
也是86版《西游记》播出30周
年及吴承恩诞辰 510周年。日
前，孙悟空的扮演者六小龄童
接受了海外网专访，畅谈30年
间对于美猴王形象的传承推广
与实践以及网络时代下“变”
与“不变”的思考。

六小龄童接受海外网专访现场。


