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海归创业与本土创业狭
路相逢，谁胜？恐怕没有人
能回答这个问题。在这个时
代来看，海归创业者与本土
创业者在创业时各有优势，
谈不上孰优孰劣。至于那些
成功的创业者，也许只是把
握住了机遇，多了一些运气
罢了。

在同一条大街上的创业
项目会重合，这无法避免。
但那些在竞争中生存下来的
企业有时候就多那么一点点
的坚持。所以，创业者比拼
的也许是比别人多那么一点
点创意，也许是脚步比别人
快那么一点点，也许是技术
上 比 别 人 硬 一 点 点 。 这 些

“一点点”都是为了保持自己
的独特性。

但在科技高速发展的今
天，永远只是“一点点”并
没有那么容易。海归创业与
本土创业在事实上并没有什
么太大的区别，他们都是创
业者，都怀有创业梦。每一

个创业者都在面临竞争，但我
们更愿意看到的是，创业者能
够在竞争中寻求合作，达到强
强联合。从相互竞争走向互利
合作，创业可能会焕发出新的
生机。
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李兴斌出生于1975年，1997年从上海理工大学毕业后直接到
北京工作，1999年赴英国赫特福德大学攻读计算机硕士。2006年
和他在英国的第一个老板阿里斯特合伙创办英国安森德有限公司，
2009年在中关村软件园留学人员创业园创办了北京谛力泰克科技
有限公司，并于2013年10月初获得1000万元人民币的风险投资。

“我始终是精力充沛的，而且我喜欢忙碌的感觉。”他说，“我
就是一个闲不住的人。”

毛遂自荐获重视

生长于黑龙江的李兴斌，是个典型的东北汉子，但性格中也
不乏细心与柔情，这得益于在南方的4年大学生活。“当年报考大
学的时候我就想，在北方生活了这么久，该去南方体验一下了，
文化应该要多元学习。”李兴斌说。

作为北方人，大学毕业后的李兴斌还是选择到北京工作。他
被分配到中国最大的国有家具制造企业，从事家具销售工作。公
司规定，所有新人都必须从最底层做起，要先在车间锯3个月的木
头。李兴斌和其他新人一样，从锯木头开始了自己的工作。随着
对公司的观察与了解的增多，李兴斌发现了公司的一些不足。于
是他利用休息时间写了一份《主动营销方案》，直接寄到了总经理
办公室。“领导在开中层干部管理会的时候专门表扬了我，我也成
为车间的新人里第一个被调到写字楼的人。”

中断读博去创业

在北京工作了两年后，李兴斌感
觉当时的公司还是有计划经济的影
子，在国内发展不是最理想的选择。

“在那个年代，出国读个硕士是很有
含金量的事。同时我也感到自己的知
识储备不够，希望进一步提升自己。”

李兴斌说，“当时电视剧 《北京人在纽
约》刚热播，对于许多中国人来说，英美

是遥远陌生而富足的土地，他们相信那里有
无数的好机会。为了实现自己的梦想，他们不

惜付出极大的代价。”也是受当时社会环境的影响，李兴斌很快便
选择了赴英国读书。

“英国人很绅士，他们非常注重细节，这对我影响很深。”李
兴斌说，“在英国读书期间，我从来没有发现有争吵的情况，大家
都非常遵守规则。”尽管已经习惯在英国的生活，但是李兴斌回国
的决心从没动摇过。

获得计算机硕士学位后，李兴斌继续读博士。“2001年，我感
受到互联网时代已经到来。于是我中断读了半年的博士，直接投
身到工作实践中。”

国外充电为回国

“虽然国外自然、物质环境好，生活安逸舒适，但是当家作主
人的感觉却只有在中国才会体验到。”李兴斌说，“作为一个中国
人，更是要为祖国的强大做出贡献，在国外越久这种认识越是强
烈。”

2009年，离开祖国10年的李兴斌，带着英国的软件开发合同
回到了北京，开始了创立公司和团队搭建工作。为
国内外互联网企业做软件开发的多年经验，让李兴
斌的团队全程见证了各种商业模式的兴衰与发展，
他清楚地认识到家居行业互联网平台时代的到来。
通过科学的模式设计，最终实现 C 端消费者在线三
维体验式购买家居商品，价格比卖场价格低一半，
从而提高国人的家居生活品质。

“我很喜欢乔布斯，因为他通过产品改变了人的
生活习惯和质量，他做了一件非常伟大的事。”李兴
斌说，“我觉得我现在也在做着和乔布斯一样的事，

我觉得很有成就
感。”

李兴斌：

在家居业创业
武英姿

互联网为主 创业方向多元化

冯文轩，2013 年从加拿大毕业回国。2015 年，
他开发了专注于摄影的 O2O 平台——爱卡卡。“用
户群体以国内外大学生作为切入点，在线预约，线
下拍摄。这有点类似于摄影界的‘淘宝’。”冯文轩
说，中关村的投资机构多，互联网创业环境好。今
年3月，他只身一人来到北京跟朋友搭伙做起了这个
摄影平台。借住在同学的房子里，过着每天早晨6时
起床，晚上 22 时多回家的生活，他依然乐在其中。
来北京后，他顺利找到了7个技术合伙人。

在中关村创业大街成立一周年庆典中，有很多
海归互联网企业。毕业于沙特国王科技大学的林申
及他的合伙人开发了“吃在中国”这一主打私厨的
微信平台，用户量已达10万。 在“互联网股权融资
平台创投圈”摊位前，不断有询问的创业者。“我们
已经做了 35 期路演活动，共涵盖 300 个创业项目，
其中有一部分是海归创业团队。整体看来，海归团
队在互联网方面的创业还是比较多，他们在国外能
接触到国内目前还没有的模式，在这方面他们有一
定的优势。而且政府针对海归创业者有一定的扶持
政策，比本土的创业者机会也更多。”创投圈的工作
人员孟金龙说道。

本土加海归 强强联合

在中关村创业大街，创业者们穿梭于各种场
合，在咖啡馆构思产品、在路演中心学习经验、在
投资机构寻求资金。在采访中很多创业者表示，如
今海归创业与本土创业者相比并没有特别大的优
势。许多本土创业者在受访时笑言：我们“土鳖”
并不比海归差。

入驻中关村的北京龙佑律师事务所的律师南治
军表示，近两年海归创业者不断增加。“国内的创业
氛围好，市场也很大。前两天，有个在荷兰待了十
几年的海归来咨询问题。他现在做的是新西兰留学
服务，利用的就是他在海外聚集的大量资源，这个
在国内优势很明显，但他却对国内的情况不了解。”
南治军提到，相比较于本土创业者，海归对法律的
重视程度更高。

在创业大街上的“拉勾网”、“91财务”、“因果树”
等都是由海归人员参与创办的企业，这些企业相对来
说发展得比较快，表现在团队规模的不断扩大以及企
业知名度的提升。同时，随着“大众创业，万众创新”
的提出，大批创业者涌现，本土创业者在技术、产品、
想法等许多方面都不输海归。“微信咖啡机”、“创意

宝”等产品就是由本土创业者研发而成。本土创业者
给海归创业者带来一定的压力和挑战，但同时也对海
归创业有一定的推动作用。

有创业者表示，海归团队与本土团队之间几乎
没有差别。“创业面临的挑战也不是来自别的团队，
还是要看自身发展。”一位本土创业者说。作为全国
首个大规模集聚早期创新创业要素的特色街区，中
关村创业大街上的大部分创业团队还很年轻。无论
是海归创业者还是本土创业者，他们谈起创业时言
语中都带有一种热情和激情。走在中关村创业大街
上，陌生人可能通过几分钟的聊天熟络得像老友，
每一个看似不靠谱的想法也总有人捧场，每一个创
意、每一个点子说出来，可能都有人帮你实现，这
也许就是创业的魅力吧。

一站式服务 助力海归创业

据了解，开街以来，中关村创业大街进一步强

化了创业公共服务，着力打造“创业会客厅”公
共服务平台建设。这里的“线上+线下”服务模
式，集中了创业政务服务、专业服务、政策服
务、创新展示等功能，打造成“动态移动式服务
平台”。目前，已引进政府相关部门机构、投融资
机构、专业服务机构 60 家，作为海淀区首批“多
证联办”服务窗口，已经完成 65 家创业企业的工
商注册。

在以“创业展示日”为主题的创业服务集市中，
海归创业者田晓鹏的摊位吸引了多人的驻足围观。他
所开发的微信产品叫做“e 快做”，是一款专门针对

“拖延症患者”的产品，它通过使用者发起活动、朋友
的监督，促使使用者完成一段时期的活动。“有些人想
健身，可能真正行动起来很困难。但是如果使用这款
产品，用户发布一个活动，让朋友来监督，交一定的
押金，在一段时间内若完成了活动，这笔钱就会回到
用户手中，如果没完成，那这些钱就到了监督的朋友
手中了。”田晓鹏说，在创业大街工作，特别是创业会
客厅，会有很多的便利。“首先各种服务机构和投资机
构距离很近，因此进行沟通和寻获服务的成本低；其
次，创业过程中各种手续办理比较便利；第三，地理
位置有助于招聘以及约见关键用户和建立关系。”田晓
鹏说。

作用是相互的，创业大街为海归提供了便利，
海归也为创业大街注入了新鲜活力。“海归团队为中
关村注入了新鲜的血液，他们发挥了在国外获得的
资源、经验优势，更倾向于技术、社交等方向的创
业项目。”中关村创业大街的运营商海置科创科技有
限公司的工作人员说。

6 月 12 日，中关村创业大街迎来“开

街”一周年。统计显示，在过去的一年，该

街已孵化创业企业超过600家，其中获得融

资的企业超过 350 家，平均每家企业融资

500万元，融资总额超过17.5亿元。在孵化

的创业企业中，有海归创业团队92个。开街

至今，在创业热潮下，越来越多的海归创业

者踏上了这条仅有200米长的中关村创业大

街。

专家团服务地方发展

为促进地方相关领域产业发展，进
行创新创业人才对接服务，欧美同学会
组织专家团服务地方发展。欧美同学
会联络工作部调研员孙玲说：“本次活
动旨在发挥‘千人计划’专家引领科技
创新的特殊作用及智力、创新和人才优
势 ，为 地 方 的 经 济 社 会 发 展 建 言 献
策。”据孙玲介绍，专家团服务地方主
要是提供人才和智力服务，包括解决技
术难题、培养技术人才、转化科技成果、
为当地发展建言献策以及推动经济社
会发展和产业转型升级。这些专家在
环境科学、电子信息技术、新材料、清洁
能源、生物医药、机械装备等多行业各
有建树，为国家和地方的经济社会发展
作出了突出贡献。

据了解，此次服务活动主要是结
合地方对人才、技术的需求，进行人
才、项目对接。共达成人才和项目合
作意向 136 个。其中在沈阳达成了项

目合作意向 113 个，现
场签约 4 个，大连达成
合作意向23个，现场签
订合作协议6个。

同时，此次“千人
计划”专家赴沈阳、大连开展服务活
动，与之前相比也有一些突破和创
新。孙玲介绍说，现在争取了地方政
府的参与和支持，能够更好地实现企
业对接。另外，工作方式也由原来走
马观花式的考察变得更加实际，有些
活动能够落到实处。

百名牛津剑桥博士中国行

“‘百名牛津、剑桥博士中国行暨
创新创业论坛’这个活动正在筹备阶
段，预计在8月底9月初举行，目前处于

报名阶段。”孙玲介绍说，这次活动是第
一次举办，主要是给将要回国的海外留
学人员搭建一个平台，并且让他们在创
业学院接受培训，了解国内信息，使他
们回国创业的时候少走弯路。

“为这次的‘百名牛津、剑桥博士
中国行’，我们可能会做一个创新创业
的论坛，邀请投资专家，给他们讲

课。由于信息的不对称
性，有些留学人员对国
内情况并不了解，给他

们搭一个平台，让他们直接
和地方企业进行沟通。”孙玲
说。

“百名牛津、剑桥博士中
国行”不同于“千人计划”
专家服务团。虽然他们的目
的都是服务地方，有些项目
与地方有重合之处。但是，
孙玲表示，“百名牛津、剑桥

博士中国行”是满足地方对海外博士
人才方面的需求，而“千人计划”专
家团的大多数专家都有了自己的创业
项目；其次，有些地方发展遇到瓶
颈，涉及到产业转型、经济转型，“千
人计划”专家就起到一个建言献策的
作用。海外博士回国就业创业，“牛
津、剑桥博士中国行”活动可以为他
们回国搭线，提
供一个好的创业
环境。

高层次海归高层次海归
瞄准各行各业瞄准各行各业

张 洁

6月8日至6月12日，欧美同学会组织了45名由“千人计划”专家组成的专家
团赴沈阳服务当地经济发展。据了解，从2013年起，欧美同学会先后组织了6批

“千人计划”专家服务团赴陕西、黑龙江、山东、江西、四川、重庆、辽宁等省市
开展服务活动，有力推动了多地经济社会发展和产业转型升级。

海归林申在创业大街上即兴进行三分钟的脱口
秀表演，讲述他的创业故事，引得阵阵掌声。

海归林申在创业大街上即兴进行三分钟的脱口
秀表演，讲述他的创业故事，引得阵阵掌声。

为增加关注度，不少服务机构都举办了扫二维
码送礼品的活动。 （本文摄影：周鑫）

对涌进中关村创业大街的创业者而言，这里的服
务越来越完善，但同时也意味着进入门槛变高以及竞
争更加激烈。

此时此刻，中关村创业大街上依然热闹非凡。熙熙攘攘的人群中，不难发现意气风发的海归；
但更多的是拥有同样梦想的本土创业者。

没人刻意要区别这一点……

中关村创业大街见闻
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千人计划千人计划””专家服务团考察沈阳大陆激光技术有限公司专家服务团考察沈阳大陆激光技术有限公司。。
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