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黄蒙说，当
时那条街还不叫中关村创
业大街，那里曾经惨到连一层的门面
房都租不出去。杨乐则说，她在北大读书的时
候还在那里买过发卡。

如今，这条大街不再是杨乐买发卡的地方，那些曾经卖饮料、烟酒
的小门店房，也被大大小小的创业咖啡店取代。用黄蒙的话来讲，感觉这里马上
就要成为科技圈的798了。

黄蒙，北京点心科技有限公司的合伙人兼首席产品官。5月7日，国务院总理李克强到
中关村视察，点心科技是在3W咖啡里，唯一给总理路演的互联网金融创业团队，其创始人金
钰、合伙人杨乐就坐在总理对面，他俩都是“85后”。目前，点心科技融资估值已达1亿元，今年
底预计可以服务价值150亿元的产品量。

3W咖啡、北京大学创客空间、清华大学x-lab、36氪等，都是知名的年轻人“造梦空间”。从3W咖啡
走出来的拉勾网，不到一年的时间，市场估值1.5亿美元；一位普通服务员，最终当上了孵化器的大管家……

在咖啡馆里，鲍艾乐经常听到这样的声音：“你们能不能帮
我们介绍一个产品经理？”鲍艾乐意识到，很多互联网公司的创
业者，很难在传统的招聘网站找到合适的人，只好向昂贵的猎
头公司寻求帮助。

很快，鲍艾乐和合伙人创办了拉勾网。“以前的招聘平台都
是为了让企业‘爽’，我们可不可以让求职应聘者也很‘爽’？”拉
勾网想要打破陈规：为什么求职者一定要被动等待？

鲍艾乐说，有应聘者在拉勾网发送了一份简历后，1分钟就
收到了面试通知，而不是像以前那样“苦苦等待直到石沉大海”。

不到一年的时间，拉勾网市场估值达1.5亿美元。
初夏的夜晚，在暂别白日骄阳的酷热后，北京大学信息科

学技术学院六层的一间屋子里，传出了热烈的讨论声。
除了语言的交锋和碰撞，他们手中还拿着 3D 打印的公交

系统模型，上面清晰地标注着物流网点和公交站点的位置。
听着热烈的讨论，笔者不禁打量起这个房间。屋子里随处

可见电路板、电烙铁等实验工具，地上还有一辆遥控电动小汽
车模型。这里就是北京大学创客空间实验室。

北京大学创客空间是一个成立于2014年年底的学生社团，
社团理事长王聪是在读博士。作为社团元老，他认为这间屋子
虽小，但作用很大：“同学可以利用现有的设备，动手实现自己
最初的想法，做出模型。同时我们会把出色的项目介绍给学校

的老师，再通过老师对接校外资源。”
从最初的 3 个成员到目前的 40 多个

成员，北京大学创客空间在
不断成长。据社

团

的第 3位创始人魏亮介绍，如今每个周末的晚上，实验室里都
会出现会员们讨论的身影。

毗邻北京大学，在中国另外一所知名学府里，也有这
样一个创客的实践天堂，那便是清华大学x-lab。

清华x-lab不仅有场地，还有“保姆”式的服务。一旦
项目准备进入市场，需要办理企业注册，x-lab会与清华科
技园启迪孵化器达成对接合作关系，为项目提供帮助。

如果说北大、清华的众创空间更多是学生创业，那
么，不远处的中关村大街就是社会创业的大本营。

一个周六的下午，3W 咖啡里很热闹。张女士便
是这熙攘人群中的一员。她走进咖啡馆并点了一杯

“总理同款咖啡”，随后端着咖啡杯徘徊在一楼和二
楼之间，却始终没能找到座位。

虽然连座位也没有，但张女士告诉笔者，她到
这里感受创业氛围的目的已经达到了。从 3W 咖
啡出来，张女士说自己满脑子都是“互联网”、

“金融”、“风投”这些字眼。
的确，走进这间咖啡馆，除了墙壁上的创

业宣传海报，便是拿着笔记本电脑专心办公的
创业者，或围坐在一起热烈讨论的创业团
队。在这里，他们只需点上一杯咖啡，便可
以坐上一天。这里有免费的打印、水电、网
络，如果肚子饿了，还有丰富多样、价格
公道的简餐。

同样位于中关村创业大街的 36氪，也
是创业者“梦想的摇篮”。入驻团队可以

在这里找到便捷的法务和税务咨询、
工商注册以及社保对接

服务。

2014年盛夏，Viscovery创始人黄俊杰，一个人拉着行李
来到 36 氪第二期入驻的申请现场。如今，再回想起那个情
景，黄俊杰还是觉得有些孤独，但觉得创业梦想始终支撑着
他。当然，支撑着他的，除了梦想，还有资本。“在6个月内完
成了500万美元的A轮融资，这使我们更有实力继续前进。”黄俊
杰说。

资本是创业的核心要素，融资正是众创空间的吸引力之一。
点心科技作为 3W 咖啡孵化出来的企业，同时也是 3W 基金投

资的第一家创业公司。回想起创业初期，金钰感慨道：“在团队刚进
入到种子轮和天使轮的时候，我们也曾遇到过一些困难。毕竟是在
做‘互联网+’，要同传统行业进行对接。在对接的过程中会有一些磨
合上的问题。一些大的合作方会对小团队有些不信任，在观点和意识
上也不是很同步，这就需要花很多精力说明我们的产品。”

2013年年底，金钰拿到3W基金的投资，并于2014年初成立了点心
贷。如今，点心科技已经完成三轮融资，其投资机构包括3W基金、东
方弘道和东方富海等。

东方弘道的资本创始人张逸龙曾说过，他曾见过众多的创业者，但其中
只有极少数可以获得他的投资。在张逸龙看来，创业者是否具有强大的逻辑
思维能力是判断一个创业团队是否值得投资的关键。此外，他还十分强调团
队的力量，用他的话来说就是“这个团队一定要靠谱”。

从2010年成立至今，3W也已走到第5个年头。经过4年的发展，3W已
经拥有拉勾网和 3W 猎头。2014 年 4 月份，拉勾完成了 A 轮 500 万美元的融
资。拉勾网最新的一轮融资结束于2014年8月，启明创投领投、贝塔斯曼跟投
的B轮融资2500万美元。

谈及公司的发展目标，金钰说：“我希望用互联网和金融的技术解决房地产行
业‘钱’的问题。通俗地说，我们在力争打造房地产行业的支付宝。”

大概当初谁也没想到，一小杯的咖啡却泡出了一场如此巨大的资本盛宴，让
无数创客看到了实现梦想的希望。

5月21日是一个平常的周四，但晚上6点半，3W咖啡的二层会
议厅早已人满为患。原来，一次场名为“李开复：做创业者的‘大
白’”的公开课马上要开始。创新工场董事长兼首席执行官李开
复，讲述自己的创业历程和创业思考。演讲之后的互动更是将气
氛推向了高潮。这场公开课吸引了千余名观众，有不少人一站就
是近两个小时。

其实，这样的场景并不罕见。3W咖啡几乎每天都会举办各
种创业分享沙龙。每月几十场的 3W 公开课更会邀请众多创业
精英与业内大佬。截至 2014 年 12 月，3W 咖啡举办了 1000 多
场深度分享沙龙，超过8万人次的参与者，线上影响人数更是
超过百万。

中关村发展集团总经理许强认为，“创新创业需要准备
期的培训和引导，特别是如何选择技术，如何选择合作伙
伴，如何融资，如何设立一个企业，制定企业阶段性的发
展目标。”

黄蒙说道：“能入驻到 3W 孵化器的项目都有着非常
好的团队，点心团队也不例外。在3W的那段时间，我们
接触到更多的东西，它就像是一所非常好的大学一样，
我们在里面能专注地做自己的产品，而且能从同伴的身
上学习。”

36 氪也有很多的学习活动。36 氪开放日、WISE
Talk主题沙龙、创业者酒会、氪空间路演日以及氪空
间毕业礼……从2011年到2014年，36氪共举办了33
场开放日，200余个创业团队在开放日平台上展示自
己的项目，并得到了1000余名投资人的现场点评。

要说培训与学习氛围，高校有先天优势。在今
年的全国科技活动周中，一个叫 “baby+电磁辐
射监测卫士”的项目引起了国务院副总理刘延东
的关注。而这个项目正是起源于北京大学的一堂
课——《创业基础》。

据北京大学产业技术研究院程吉老师介绍，
作为北大创客空间的指导单位，产业技术研究
院一直为创客空间的同学们提供师资、场地和
经费的支持。产业技术研究院目前已开设一系
列创业基础课程，通过与这些课程的对接，创
客空间的许多项目得到较快发展。

“baby+电磁辐射监测卫士”的核心成
员王君龙和李晨均是北大创客空间的成
员。这个创业团队组建于2014年9月，由
7个人组成，主体是北京大学和清华大学
的学生。2015 年 2 月，他们成立了自己
的公司，“baby+电磁辐射监测卫士”则
是他们的第一款产品。

“我们希望通过学校里的创业教育
和创业实践，让学生知道创业到底是
什么，创业可能会遇到什么问题，
该如何寻找创业伙伴。”北京大学产
业技术研究院副院长、科技开发部
副部长郭蕾说。

作为“85 后”，点心科技的三位
合伙人身上洋溢着无限的活力。由于

公司目前正处于上升的阶段，他们可能
一天要参加好几场会议，很多时候甚至

只有 10 分钟的吃饭时间。遇到这种情
况，他们 3 个有时会在便利店买 3 份盒

饭，再坐在便利店外的公共长椅上吃。
“即便这样，我们还不忘在慌乱中拍张

照片发朋友圈。”杨乐说。黄蒙在旁补充
道：“我们并不觉得这是一个很辛苦的事情，

相反觉得这样很欢乐。”
同样作为创业者的李晨也反复强调，人人

都有一颗创造的心。作为一名理工科的学生，
他觉得如果能运用自己所学去创造一些东西，那

自己会感到特别幸福。目前，王君龙和李晨的这
个团队还是以学业为主，兼顾创业。

采访中笔者发觉，创客们不仅是在做一份事业，
更是在塑造一种精神。在这种气息的浸染下，除了那

些“敢于吃螃蟹”的创业者迈出了前进的步伐，还有一
些原本默默无闻的“小人物”也找到了属于自己的人
生。

3W 咖啡的创始人许单单曾讲述了一名从服务员
到大总管的励志故事。

Victor、Viki 和 Lucy 最初都是 3W 咖啡的服务
员。Victor在许单单的帮助和建议下，开始尝试以自
己的眼光为热门的App作分类整理，如今已经担负起
3W所有对外的运营工作。

Viki曾是深圳的店员，在许单单的要求下，他每
天都会花2个小时对网上好文章进行筛选整理，并以
Word的形式发给许单单。后来，他被许单单调任至
北京，当上了3W孵化器的大管家。

作为3W的第一批店员，Lucy为人坦率，她不仅
在这里找到了人生伴侣，且被委任负责传媒公司的市
场。在许单单看来，相比于事业上的成就，与3W员
工共同奋斗的点点滴滴更让他感到自豪。

像这样的故事每时每刻都在发生，众创空间指的

远远不止是一间实验室、一个咖啡馆，更是一种实现
梦想的可能。正如郭蕾所说：“众创空间有一个核心
的价值就是为创业者提供一个资源汇集交互的平台，
通过这个平台找到志同道合的伙伴，获取更多有效的
信息，结识更多的投资者。众创空间其实是承载资源
的物理空间。”

在杨乐看来，每个团队在成长的过程中都会遇到
很多的困难，然而这并不见得坏事，而是整个团队必
经的成长过程。现在点心科技的业务模式达到比较成
熟的状态也是经过此前长期打磨的结果。相比困难，
创业过程中的惊喜更值得铭记。

如今，那座上面标有“中关村创业大街”字样的
白色大门，似乎也习惯了每天接受闪光灯的照耀；
3W 咖啡还是每天接待着众多慕名前来、一品“总理
同款咖啡”的顾客，还有无数怀揣人生理想的创客；
北大创客空间实验室里，也依旧不断传出青年学子的
热烈讨论。众创空间让原本素不相识的人，共处同一
屋檐下，在相互的交锋与扶持下，点燃智慧的火花。

这是创业最好的时代，“互联网+”所带来的时代机遇，将对
产业结构和财富分配重新洗牌。由于不像传统

产业那样需要有大量固定资产投
入，大大降低了创业的

门槛，创业吸
引

了越来越多的人进入。
基于互联网的创业形成了以项目为主体的方式，对准入的资金

要求不高，市场更关注的是项目的变现能力。在项目层面之外，资本
市场对创业项目保持着巨大的兴趣，需要天使投资的创业项目和需
要为资本寻找增长点的市场资本就天然地通过市场的方式对接起
来，比之于拿地、建厂、审批、生产、门店的传统创业方式，基于互联

网业态的创业无疑效率更高。小米、美团等一系列本土互联网公司
的短时间迅速崛起，互联网圈子里不断上演的关于快速

掘金的故事，激发了全民对互联网创业的热情。
只要你有好的项目！互联网创业

让社会结构更加扁平，资本
分配格局重新洗牌，

财富在不同
阶

层之间的转移，拿风投、运作上市的互联网创业普遍玩儿法让“挣大
钱”这事儿，时间周期明显缩短，操作性上也更加容易。加之国家对
大众创业的导向提供了政策层面的保障，创业正渐渐成为社会的基
因。

去年，笔者曾走访了几家创客空间，创业主体以“80后”“90
后”为主，他们并没有特别宏大的设计，只是将自己擅长或者喜
欢的方向尽可能做到极致。这个方向不是凭空而生，而是基于受
众的消费痛点。由于资本、技术、人才的跨区域流动，项目的产
生、成长也更国际化，让当下的互联网创业从原本更多表现为追
赶变成越来越多的项目与全球比肩，催生出越来越多的中国样
本，中国不再满足于追赶。

从0到1！这首先是一种思维，其次才是一种能力。当下，中国的
不少创客空间致力于这种思维的培育，而生发于“maker”这个词的创
客，正是将创意变成现实的人，“互联网+”硬件是他们的路径，从0到1
是他们的精神原旨。

原创思维是一个国家的核心竞争力。原创的能力不是想
有就有的，我们经历了长久的模仿的积累、思维观念

的培育、环境的培养，这些刚好在当下形成了
共识与合力，成就了最好的创业时代。

那么多年来，我们一直培育的这
个社会创业基因，而今嬗

变恰逢其时。

一块场地与一个“保姆”

一杯咖啡泡出资本盛宴

年轻人创业的苦乐哲学

请精英大佬做创业导师

2015 年全国科技活动周期间，北大学生创
业项目“玩嗨”获得北京市“公众参与创新北
京行动计划 （第一季） ”优秀项目团队奖。

3W咖啡内创业者办公的场景

清华大学x-lab讨论现场
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