
0808

广告处 电话 65369288 传真：（8610） 65003109 总编室 65369316 经营部门 65369405 发行部 65369319 零售周一至周四1元/份 周五1.5元/份 周六1元/份 国内定价全年280.80元 国内统一刊号：CN11-0066 广告许可证：京朝工商广字0153号

他山观海

责编：齐 欣 邮箱：andy-news@163.com责编：齐 欣 邮箱：andy-news@163.com

2015年4月17日 星期五 海外学子海外学子

顶着尴尬纠结不脸红顶着尴尬纠结不脸红 暗自吃苦费时有心得暗自吃苦费时有心得

海外学子亲述代购得与失海外学子亲述代购得与失
类晓冉类晓冉 孙嘉伟孙嘉伟

回忆起初次做代购的经历，在意大利做奢侈
品代购的邴超至今难忘：“我记得刚开始做代购
时，去奢侈品专柜拍照发给客户。有些专柜是不
让拍照的，自己会想尽一切办法拍。有时会被保
安制止，刚开始脸皮特别薄，脸一下子就红了，
特别尴尬。但两年多过去，脸皮变厚了，也就不
管了。”

其实，最令邴超尴尬的并不是拍照被制止，
而是要“试女装”。由于客户大多是女性，所以很
多情况下，他不仅要帮客户采购，还要替女客户
试衣服。“我的个子不是很高，所以跟我身高差不
多的女客户都会要求我帮她们试衣服。”时间长
了，邴超帮女客户试衣服也有经验了。他说：“一
般的上衣，我穿上比较紧身，客户就比较合身。”
令邴超尴尬的并不仅仅是“试女装”，而是要把穿
女装的照片发给顾客。

虽然代购奢侈品并不容易，但邴超却做得很
开心：“逛专柜的时候，店家都会提供一些饮料、
零食之类的，非常可口。逛一天街都不用买吃
的，逛专柜就吃饱喝足了。”不过，在国外做代购
也会遇到些不公平的事情，这让他忍不住抱怨：

“我发现有些奢侈品店对中国人不是特别友好。比
方说，他们会给中国人限定购买额度，一个人凭
借一本护照每个月只能买一件商品之类的。”

做代购时间久了，邴超有着自己的代购“小
窍门”。据他介绍，在意大利的邮局往国内发货
时，邮局是有重量限制的，不同的重量等级收费
不同。很多时候，包裹的重量稍微超出一点是没
问题的。他说：“意大利人比较友好，我遇到这种
情况时多跟他聊天，超出一点他们也不会给你算
上的。”
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在加拿大留学的王莹平时会利用课余时
间代购一些衣服和包，她做代购完全是因为
阴差阳错：“我刚到加拿大的时候，学校旁边
新开了一家特别大的奥特莱斯商场，我发现
有很多中国旅游团会去买东西，人特别多。
因为不少衣服是过季的，所以价格非常合
适的。我就帮身边的亲戚朋友带的，后来觉
着是一个不错的市场，就开始做代购了。”

“其实做代购是个挺辛苦的事情。”王莹
说，“虽然学校离商场很近，但因为代购的量
很大，每次都要租车。并且，学校附近没有
华人快递公司，买完货之后还要去多伦多的
华人快递公司寄货，平均两周去一次。”很多
时候，王莹要早上 7 点起床到商场排队买折
扣商品，遇到非常大的折扣时，她跟同学的
卡都刷爆了也不能把东西都采购齐全，有的
时候会拖着行李箱到商场采购。她说：“我拖
着行李箱去买东西还是挺尴尬的，有的时候
体力完全跟不上大家的购买力。”

虽然代购很辛苦，但国外的生活也因此
增色不少。“我收获了很多跟我一样做代购的
朋友，我们平常会一起做代购，互相帮忙。”
并且，王莹跟她的朋友会用代购赚到的钱一
起相约去旅行，有的时候也会买个包包犒劳
一下自己。她说：“我记得是情人节的时候，
本来是给国内的朋友带一个包，结果去商场
后发现折扣真的很大，就也给自己买了。毕
竟女孩子爱美嘛，不用父母的钱买喜欢的东
西就是很开心。”

很多留学生做海外代购都会耽误学习，
对此王莹表示：“出国留学是对自己负责，如
果因为代购影响自己就太不值得了。我是因
为学校附近就有商场，所以代购比较方便，
不会耽误太多的时间，毕竟是来学习的，不
是专业做商务的，只是小额的贸易而已。”
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相比把代购作为挣钱的方
式而言，在澳大利亚留学的仇
雨认为代购就是帮着亲人朋友
捎东西回去。她平日里给家里
人买点国外奶粉和保健品，有
时候给两三好友买澳大利亚的
小礼物带回国，朋友要的商品
也仅仅收商品本身的价钱，如
果东西不是太贵的话偶尔自己
还会买回去送给他们。

她说：“我眼中的代购与身
边其他留学生可能不一样，我
不会把它当做是一种挣外快的
方式，也不把它视作商业行为，
就是简简单单地买东西回去，我
觉得这样理解代购更为简单一
些。我的日常生活除了学业，就
是四处逛逛买点东西，很惬意。
我从没有觉得代购是一种心理
负担，但它确实是一种身体上的
负担。因为我自己允许携带的行
李一般就20公斤，来回带点自己

的衣服用品一类的，再加上代购的东西箱
子就满了，所以代购需要很好的体力去应
付这些超负荷的物品。”

“一般而言，对于这种问题我的解决
方法是买了东西寄回去，让自己提回国
我一般就婉拒了。虽然邮费有点贵，但
行李重量会减少，而且自己拿东西来回
跑，也是相当麻烦的。万一途中出现丢失
或破碎的情况也很难办。因为自己有了帮
别人从国外买东西的经历，所以我也一般
不让别人出国帮着买什么物品。如果真的
需要，我就用邮寄的方法，不会再麻烦人
家回国的时候帮我带。”仇雨说。
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起初只是抱着试一试心态做代购的查艺舟，如今已
经放弃代购挣钱的方式。在美国密苏里州读大学的她回
想起代购的经历，有很多的感慨。

查艺舟说：“最早接触美国代购纯属只是想试试
看，因为身边的朋友都在做，而且还比较成功。所以我
也开始帮朋友和家里人买东西，开始觉得赚点零花钱感
觉不错，不过后来发现，我几乎都是在赔钱，而且最关
键的是还搭进去自己的时间。因为国外和国内有时差，
每天都要熬到凌晨两三点才能去睡觉，手机一直在响。
每当各大网站有折扣信息时就有很多人留言问价，我要
一个个地去回复，几乎要到晚上很晚才能休息。我早上
9点多的课，第二天睡过头被迫逃课，这种事情也发生
过。”

在她眼中，做代购并不像看起来那么容易她说：
“不仅耽误了学习时间，实际上我挣到的钱也不多。因
为美国商品价格比较公开，同时国内客人也比较难取
悦，顾客们会相互的比较各个代购的运费，曾经有个客
人买的时候很爽快，但运费出来之后直接被逃单。有的
要求直邮回国，如果包裹在海关被抽检到了，那么就需
要交税后才能放行，顾客要求我承担一半。虽然不是很
多钱，但真的很影响心情，觉得自己付出的和得到的回
报不成正比。”

查艺舟说道：“说实话，我身边也有做的很成功的
代购，可能她们把自己的时间安排得比较好吧。我觉得
我可能把精力多集中在一个地方比较好。我没有坚持下

来，是因为当我感觉这个
代购已经影响到自己的学
习和考试成绩的时
候，就彻底放弃了。
放弃代购的日子真的
是完全放松和愉悦，
而且不用随时随地看
着手机，也不用担心
被朋友屏蔽。”
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由于国内市场对海外产品的庞大需求，
中国留学生看到新的赚钱机会。留学生作为
商业行为的代购参与者，其背后也存在得与
失的平衡关系。

实际上，对所有做代购的留学生而言，
代购需要占据时间、耗费精力是毋庸置疑
的。美国某大学教授认为：“我们支持学生在
课余时间去做一些有助于他成长的事情，但
不赞成占用课堂时间。课堂上老师传授给学
生的内容是有价值的，如果来到国外不抱有
学习的目的，这样的学生我们也不想去接
收。”留学生若能妥当处理日常学习及课余
时间的关系，保证自己的学业不受影响，再
利用业余时间以代购为依托挣点外快无可
厚非，但若超越了留学签证所允许的行为范
畴，忽略了学习的主要目的，沉迷于代购，荒
废了自己的学业，确实因小失大。

从经济所得上看，以往从事代购的确可
能赚取到较为丰厚的利润，但随着触及此领
域的人越来越多及网络技术的日渐发达，不
少留学生都表示，目前从事代购获取的仅仅
是微利，甚至是赔钱。例如在邮寄物品时，可
能会涉及关税的问题，有些物品即使在邮寄
当地未收取费用，到了中国海关也有可能对
此征税。尤其是备受现代年轻人追捧的电子
产品，所征税费可能高于获取的利润，那么结果则是得不偿失。

对于主动做代购的留学生，代购提供了一个在海外创业的
良机，既解决了金钱上的压力，又锻炼了学子独身一人在异乡
的自理能力。而对于被动代购的留学生而言，则成了破坏学习
生活规律的阻隔。留学生做代购，在增长社会阅历的同时，应明
确其中的风险与法律界线。在提高交际能力及处事能力的基础
上，更要培养自己的法律意识。法律专家建议：“留学生做海外
代购一定要把握好度和量的关系，代购一旦逾越法律允许的范
围，便构成违法行为。留学生不能因盲目追求收益而忽视法
律，舍本逐末的代购必定会使代购者付出代价。”

留学生代购现象的普遍，不仅源于留
学生自身的选择，更得益于互联网的不断
发展以及物流业的快速进步，它们使跨国
交易更加地大众化，并贯穿留学生代购的
每个环节。

即时通讯平台的更新

QQ、微信、微博等即时聊天工具的不
断更新和普及，使跨国即时交流成为可能。
越来越多的留学生通过这些即时聊天工
具，发布产品代购动态、介绍产品信息、与
买家交流。

“我最初就是帮家里各个亲戚朋友带
东西，慢慢开始做代购。我的宣传信息一般
是发布在 QQ 空间和微信朋友圈，还会有
亲戚朋友帮我转发宣传。后期我就以微信
为主了，因为现在大部分人都上微信嘛，而
且微信聊天、视频、发图片都比较方便，也
不用额外增加通讯费用。”在韩国光州女子
大学读美容科学专业的小七（化名）就是这
样开始自己的“代购兼职”。

留学生代购平台
的选择一

般 从 选
择多种平台进行宣传和信
息发布开始，在多平台发布过程中选择最
适合自己的平台，最后将其他平台的人脉
引流到之前选定的这个固定平台内。

“我是主要做化妆品代购，所以我会去
微博或者美妆分享帖里写一些护肤心得，
分享的最后我会留下微信号，这样感兴趣
的或者有疑问的朋友就会加我微信号。通
过这种方式，就可以把不同平台的客源引
流到我的微信里，还是以微信为主”，同样
在韩国上学的李莉介绍道。

在线支付平台的开发

网上银行的完善以及支付宝等手机支
付应用的推广，也成为留学生海外代购的
一剂助推剂。但留学生代购的交易是双方
自愿式，这种实时交易并没有像淘宝、京
东一样的第三方平台作为中间担保，因此
这种交易是商家与买家互相信任基础之上
的，一般以先给卖家转账。

“我的客源以亲戚朋友为主，他们都
比较信任我，基本都是先给我支付宝转
账，我再去帮他们买。有些人也会通过网
银转账，不过我还是更喜欢支付宝，它灵
活 性 比 较

大 ， 而
且可以即时收款。”小
七说，“因为我毕竟是个学生，生活
费也有限。再说，代购也赚不了几个钱，
有时候我自己还会搭上邮费。所以，我不
太喜欢帮别人垫付。”

留学生代购的交易属于相对简单的交
易，所采用的交易平台以支付宝和微信转
账为主。

“因为我的交易主要是以微信为主，
所以我用微信自带的转账比较多。客户在
确认过购买信息之后，直接通过微信转账
我，省去了很多中间环节，比较方便。”
李莉说。

物联网的快速发展

物联网的兴起似乎使所有的物品都有
了自己的全新代码，运用互联网将物品连
接起来，集成庞大的信息体，使得物流业
可以以最低的成本和最高的效率满足客户
需求。

物流领域是物联网相关技术最有现实
意义的应用领域之一，物联网技术的应用

极 大
地提升了国际贸
易流通效率、有力地促进了
国际贸易的发展。海外学子代购的火
热也得益于国际物联网的不断发展和完
善。

目前，代购货物进入国内的方式有 4
种：邮政直邮、国际快递、海外转运以及
中港快件。除此之外，还有很多国家或者
民营的快递公司参与国际快递业务竞争。
物流业务的飞速发展为海外代购货物的运
输增加了可能性。

在韩国仁川读大二的李同学说：“一
般国际快递业务的公司都具备足够的航空
和地面运输能力、先进的信息跟踪、控制
技术和专业的从业人员，足以满足我们的
运送代购物品需求。快递企业为我们提供
了有保障、快速、可靠、世界范围的、整
合的、门对门的运输递送服务。”

海外代购物品在报关时可能会面临
产生关税或者货物被扣等麻烦。据了解，
某些快递公司为了吸引客户，打出所谓

“包清关”服务，保证代购货物在通过海关
时货物不被扣留、不产生关税，但据我们
采访某大型快递公司客服人员得知，快递
公司应尊重各国海关依据所在国法律法
规对包裹的决定，如果包裹产生关税、退
运费等其他费用，应该由客户自行支付。

对于很多远赴海外留学的中国学子而言，出国留学花销是一笔巨大开支。除了平日里做兼职挣
钱，海外代购也逐渐成为留学生贴补生活费用的一种途径。无论主动与被动，留学生做海外代购日渐
兴盛。留学生作为代购的亲身经历者，也有着不同的感受与主张。今天，本版由来自4个不同国家的
中国留学生讲述他们做代购的那些事儿。
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留学生代购的网络驱动力杨晶茗 部景雨

韩国化妆品、意大利名牌包、法国香
水……近来，越来越多的年轻人选择海外
代购，图的是价格低、产品新潮，而代购
者则赚取差价。然而，由于部分海外代购
游离在监管之外，不少消费者上当受骗却
无处“申冤”。

商海春作 （新华社发）

时时刻刻警惕代购的风险


