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相信大家对“海龟（归）族”、

“海带（待）族”早已不陌生，那你是
否听说过“海床（创）族”？

如今，越来越多的海外华人登
上了自主创业的广阔平台，打拼着
属于自己的一番事业，也被冠上了

“海床（创）族”的有趣昵称。这些
“海床族”有魄力，有干劲，更有不
少新点子，把海外创业圈玩得正是
风生水起，好不热闹。

玩网络
老行当出新花样

说起华人创业，中国餐厅、
中国超市一定是最先跳入老外们
脑海的几个关键词。近年来，伴
随着互联网的快速发展，电子商
务热潮不断高涨，华人创业者们
也在老行当里玩起新花样，将店
铺开到了网络上，不仅降低成
本，而且不失特色。

日前，几位美国华裔主妇就
变身网络厨娘，在社交媒体上开
了不少私房小吃馆。设计粉丝网
页，制作电子菜单，饕餮客们只
要在网上轻轻一点就能享受中国
风味小吃送货上门的优质服务。
买卖虽不大，却也是有声有色。

沈路等几位中国小伙发现，
美国虽然有500多万华人，却没有
一家针对华人用户的折扣信息网
站，这块市场空白激发了他们的
创业灵感。

于是，一家名为 Dealmoon 的

折扣信息网站应运而生。这家中国版的“亚马逊”，从各大
商家抓取打折信息，并按不同产品进行分类，使海外华人
不用出门，就可以货比三家，买到便宜货。

“我们的目标是打造除大中华地区之外的全球最大中英
文折扣信息网站。”聊起未来规划，Dealmoon 市场总监童
焕并不掩饰他们的“野心”。而在今年 11月，Dealmoon就
将再迈一大步，与40多家美国主流商家及网站合作，推出
美国版的“双十一”购物狂欢节。

玩理念
独一无二最个性

除了在传统行业追新求异，还有一些年轻华人凭借他
们新锐的想法与独特的理念，追求属于他们的创业style。

前不久，27岁的中国小伙儿徐铭泽在德国创立了一家
名为“不二旅行”的旅游体验策划公司。“我希望为游客们
提供一种独一不二的旅行体验。”徐铭泽说。

在梦幻的普罗旺斯亲自制作一瓶薰衣草香水，在柏林
4500多米的上空体验高空跳伞的惊险刺激，在芬兰的赛马
湖畔品尝刚刚垂钓上来的鲜美鲈鱼……

针对不同特点的游客，徐铭泽结合自己曾经在欧洲各国
旅行的特别体验，以及当地朋友提供的有趣信息，对传统的
旅游路线进行重新包装，设计出多款充满个性特色的旅游体
验产品，让习惯了“上车睡觉下车拍照”的游客们大呼新鲜。

“我相信，个性化的概念一定会是未来的趋势。”徐铭
泽说。

“我想把我关于健康慢生活的理念和北欧简约设计的风
格相融合，通过我的产品向观众娓娓道来。”中国女孩俞楠
日前也在芬兰创立了自己的设计创意品牌Martingale，通过
一件件精心制作的纺织工艺品，传递自己对艺术、对生活
的思考和感悟。

玩平台
赠人玫瑰手留香

对于创业者来说，充足的资源、广阔的平台、对市场
的准确把握同样是他们创业成功不可或缺的关键因素，这
对于在异国他乡单枪匹马打天下的华人创业者尤为重要。

“很多华人的技术能力很强，但是在市场把握方面不是
很理想。”在美国硅谷打拼十多年的沈赐恩逐渐发现了这一
短板。

为此，沈赐恩开始创立一家名为幼发拉底的孵化器，
替初入创业场的年轻华人保驾护航。为他们提供融资、市
场、团队建设等多方面的资源与服务。“我们的孵化器就像
一个保姆，面对这些刚出生的‘Baby’，有时还要帮着起名
字。”沈赐恩笑称。

这样的孵化器在华人创业圈已不是一件新鲜事。随着越
来越多的海外华人开始自主创业，一些具有丰富经验的资深
前辈们搭建起越来越多类似的创业资源分享平台，为他们做
嫁衣裳。而这本身也成为这些前辈再次创业的新选择。

“我们都在美国有过创业经历，理解华人创业者在美国
缺少资源和人脉关系的处境。”华人Henry和几位合作伙伴
目前也正致力于建立一个资源共享的创业平台，为南加州
地区高涨的华人创业热再添一把火。

“孵化器就像一张大网，大部分时候网罗的是你熟悉领
域的小鱼，但没准有一天你就可能会碰到一条大鱼。这可
能是你创业一辈子，都不会碰到的机会。”沈赐恩说。最近，就
有几条“大鱼”游进他的孵化器，让他可以跳脱出熟悉的互联
网圈子，在医疗和影视制作等新领域再大干一番。
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日本侵占菲律宾的那5年，改变了李康希的一生。
作为菲律宾华侨支队的成员，那些打游击、做地下

工作的日子虽然危险、残酷、艰苦，但在某种程度上，
成了他们一生的财富。至今，李康希还时常梦见打鬼子
的情景。

1941年12月，日本进攻菲律宾。月底，美军撤出马
尼拉。李康希所在的华侨劳工组织奋起抗击日本侵略
者，300 多名 20 岁左右的青年或在日占区开展地下抗日
斗争，或加入游击队。李康希选择了后者。

据史料记载，抗战时期，中国在海外的华侨总数有
800 万－850 万人，其分布区可分为欧洲、美洲和东南
亚三大块，其中绝大部分分布于东南亚，约占总数的
95%。

“九一八”事变后，海外华侨便积极地展开了抗日救
国运动，并成立了不少抗日团体。其中最早建立者为

“全欧华侨抗日救国联合会”，1936 年 9 月于巴黎宣告成
立。

“七七”事变后，华侨的爱国热情更为高涨，各种抗
日团体纷纷建立。“七七”事变发生当天，纽约华侨便成
立了救济总委员会，选举司徒美堂等为执行委员，负责
协调美洲华侨的抗日救国运动。1937 年 8 月，美洲的华
侨团体联合成立了旅美华侨统一义捐救国总会。该会有
直属分会47个，其活动遍及美国、墨西哥及中南美洲的
300多处大小城镇。

据 《南侨回忆录》 记载，在华侨人口最为集中的东
南亚，救亡运动的规模最大。如在菲律宾，“七七”事变
后的半个月内，各地华侨便成立了爱国团体376个。为协
调各国各地的活动，1938年10月，来自菲律宾、荷属东
印度等地的 45 个华侨团体的 164 名代表聚会新加坡，宣
告成立“南洋华侨筹赈祖国难民总会”（简称“南侨总
会”）。

至此，海外华侨继欧洲、美洲之后，又组建了一个
跨国家、跨地区的联合抗日团体，从而最终形成了相对
集中的三大组织网络，奠定了华侨抗日阵线的基本格局。

1945年，毛泽东在中共七大回顾抗日战争
时，曾经提到过海外华侨的作用：“中国军队
的广大官兵，在前线流血战斗，中国的工人、
农民、知识界、产业界，在后方努力工作，海
外华侨输财助战……”

“输财助战”是华侨抗战最主要的形式。
据侨史专家提供的统计数据，抗战前3年华

侨捐款额达 20 亿元，占当时中国军费开支的
85%。

这其中，感人故事不胜枚举。 缅甸仰光

女侨胞叶秋莲，把自己一座两层楼房及全部财
产变卖，将所得钱款捐助祖国，而自己则削发
为尼，过着清贫的生活。

菲律宾马尼拉一名 5岁儿童叶秀荫，也在
祖母的陪同下走进华侨妇女慰劳会，将自己一
年节省下的糖果钱约国币800元全部捐出。

……
据相关人士梳理，抗战期间，海外侨胞为

筹措战费，捐款名目十分繁多，有月捐、特别
捐、献金或以各种节日纪念日发动侨众捐款。

战时，华侨在开展捐献活动的同时，还
“增寄家费以益外汇”，侨汇数额由 1936 年的
3.44386亿元国币猛增至1937年的4.73502亿元
国币，此后连年居高不下。

不仅如此，从 1937 年下半年至 1940 年，
海外侨胞为中国抗战捐献各种物资总数达3000
批次以上，平均每月 100 批次，有坦克车、救护
车、卡车及飞机，还有生产生活及医药物资。

另外，还有不少华侨移资国内尤其是西南
大后方的工矿、垦殖、金融等行业，创办了一
大批适应抗战需要的侨资企业，从而增强了祖
国的经济实力。据统计，从“七七”事变到太平洋
战争爆发，华侨总投资额达16亿元国币；此后直
至抗战胜利，投资额为2亿—3亿元。

全面抗战期间，回国效力的华侨数量很
多，仅粤籍侨胞就有 4万余人；其中，南洋各
地约4万人，美洲和澳洲等地约1000人。他们
或组团编队回国服务，或三五成群投效军旅，
情形十分感人。

在日军占领的东南亚，广大华侨勇敢地拿
起武器，与日寇展开殊死的斗争。 新加坡沦
陷后，当地华侨包括星华义勇军的战士们纷纷
深入敌后，组织抗日武装。

在美洲、澳洲大陆，广大华侨也积极行动
起来，直接间接地投身于抗
日战争。美国华侨参战人数
最 巨 。 据 美 国 征 兵 局 的 统
计，当时在美华侨男性总数
不过59803人，但在陆军中服
役的人数就有13311名，占华
侨男性总数的1／5以上。

不仅如此，侨胞在团结自
身的同时，积极“撮合”国内各
党派团结合作抗日，有力地推
动了第二次国共合作的形成。
为了宣传中国的抗战形势，海
外侨胞还纷纷创办抗日报刊，
举办抗日画展，演出救亡戏
剧，创作抗战文学等。

事实上，在日军铁蹄踏过的每一寸土地
上，都有海外侨胞奋起反击的身影，死伤者也
不在少数。

抗日战争已经过去 69 周年了。战后 69 年
来，海外华侨社会已经发生了巨大的变化。尽
管如此，作为当年中华民族救亡图存和世界反
法西斯斗争中的一支重要力量，华侨在抗日战
争中建立的丰功伟绩，并不因岁月的流逝而逊
色，值得我们永远缅怀与称颂。

下图：1945年，英国侨胞欢庆抗战胜利。

组织动员有侨
捐款捐物有侨

昨日的华埠，店铺林立、人群熙攘，满眼的中国
红。而今繁华不再，商户搬离，人影落寞，留下无奈
与不舍。旧忆牵绊，新路难寻，华埠的命运牵扯着许
多华人的心。

然而事情果真如此悲观吗？据美国 《星岛日报》

报道，在一片离巢声浪中，一批年轻的华人二代创业
者陆续返回华埠一展身手。

在这群流连于华埠的华人二代中间，张明雅是具
有代表性的一个。她拥有一个奶茶零食店，6年前在
纽约华埠开店时她还只是刚上大学。小店里不仅有特
别的零食、饭团，更有浓浓的乡情。“我不会离开，这里
有家的氛围。”她的第一批顾客现在已经成了她的兼职
员工，大家在这个小店里见证着彼此的成长。尽管租金
的持续上涨让她很担心，店铺从一条街迁到了另一条
街，但她说即使租金再涨，也不会搬离华埠。

她在华埠坚守着，坚守着华埠的人情味儿，坚守
着华人的根。

除了对于传统的追寻，年轻人的到来使得华埠的
商业更加多元化。Jenny Chen 在华埠开了自己的婚纱
摄影店，作为华人二代，她脸上没有父辈的艰辛与沧
桑，更多的是有着自信的底气和必胜的笑容。为了使店
里的婚纱更适合华人的体型，她一次次从香港订做礼
服。“我愿意帮助客人完成他们每一个浪漫要求。”她店

里的员工也都是年轻的华人二代，他们把梦想倾注在这
个婚纱店里。她说，婚纱店是华埠一道美丽的风景线。

她在华埠奋斗着，她告诉我们华埠并不是只卖廉
价餐的市场，年轻人可以引领华埠新时尚。

在对华埠新路的探寻中，华人二代有着自己的态
度。一个月前，陈丽明在纽约勿街的中心位置开设了精
品店，这是她一直梦寐以求的。她的正职是名珠宝顾
问，店里陈设的物品是她在之前工作中搜集到的古董、
原创首饰和摆设，尽管价格不菲，但她的小店生意却不
差。在她看来，华埠“贵族化”更是机遇，“其实消费者一
直都在，只是华埠需要一些创意把他们留下”。

她在华埠摸索着，想要打开一条被忽视的华埠高
端市场道路。她说，年轻就要敢想敢做。

捧一把古朴厚重，拈一片创意灵动，华人二代将
他们的新思想带进古老华埠中，在现代与传统之间，
他们自如游走，在困境与机遇之间，他们自信前行。
在这片父辈打好的水源上，华人二代继续挖掘新甘
泉，让华埠在悠长岁月中流动、绵延。
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奋起抗战有侨
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本报记者 杨子岩

玩

“新”华人恋上“老”华埠
任媛媛

11 岁的羲羲、8岁的川川和她们

9 岁的表姊妹苏菲亚来自香港，正享

受着暑假的快乐团聚。

11 岁的羲羲、8岁的川川和她们

9 岁的表姊妹苏菲亚来自香港，正享

受着暑假的快乐团聚。

8 月 7 日在北卡州首府罗利市迎来

台湾高雄原族青少年合唱团的演出。他

们的表演很精彩。

8月8日，退休的华人踊跃参加当地

北卡州教堂山镇老人活动中心主办的夏

令聚餐会。外国老人也喜欢品尝中国老

人烹饪的各色食品。

熊雪莹摄 （美国）熊雪莹摄 （美国）

快 拍 华 人

海外侨胞捐款凭证

图为幼发拉底孵化器创始人沈赐恩（左四）和他的创业团队。


