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我今年 56 岁，是四川资阳市雁江区石岭镇农民，由于身体原
因，只能每隔一段时间才到建筑工地上打些短工，补贴家用。

我有两个儿子，大儿子余世忠是我家的骄傲，从小聪敏好学，不
负众望，考上了省属重点大学。在工地上，再苦再累，一想到儿子学
有所成，我就一切都顾不上了。只要能挣钱，再累也能坚持。

如今，余世忠已经在一家企业工作，每月能有六七千元的收入。
虽然没有传统观念认为的那样“当官，出人头地”，但儿子能按照自
己的想法去生活就够了。他自己觉得安逸就行。

说起儿子就业经历，我还是捏了把汗。本来作为国防生的儿子不愁
工作，但体检时出了问题，一下子打乱了阵脚，只好去招聘会找工作。听
说他精心准备的10多份简历，只投出去了5份，就有一家要他去面试。

工作没多久，刚刚跨出大学的儿子，不成熟的一面就开始显现
了。他和几位新员工对公司管理上的一些措施产生了抵触情绪，觉得
领导的处世方式不够大气，没有一个领导应有的气质，对于员工的关
心也不够。在一次私下聚餐之后，他们一致决定辞职。

听到老大辞职了，我心里咯噔一下。我和他妈妈身体一直较差，
家里也没有什么经济来源。对农村孩子来说，要想在社会上立住脚，
要先能养活自己才是最重要。

但是，儿子的孝心让我很欣慰。既然他已经毕业，就需要承担起
养家的责任。

儿子的坚韧也让我看到了希望和信心。余世忠每天早出晚归，甚
至有时候为了一个理想的职位他可以一直面试到晚上八九点钟。

幸运的是，在一个朋友的介绍之下，儿子来到了现在的公司，从
事与油气自动化系统相关的工作。虽然这项工作与所学有区别，但是
经过自己的不断学习，经过长期出差锻炼，他已能够完成各种类型的
项目。在完成项目的同时，各方面能力也得到不断提高。

儿子今年初已经结婚了。作为老人，我也就放心了，相信儿子会
有幸福生活。 本报记者 王明峰整理
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另类就业怎么看？

我的孙子从读小学开始，就一直跟在我身边。2003年，他从长
沙理工大学本科毕业后，以2分之差，与公费研究生失之交臂，当时
他有些气馁。儿媳妇下岗多年，儿子工作也不算太好，他俩无力再
支付孩子读自费研究生。我和老伴退休工资也只是勉强够用，但我
俩都鼓励孙子尽快调整好心态，尽早了解、接触和融入社会，打好
基础、迈好人生步伐，照样能全方位成长成熟。

孙子的第一份工作是销售，离开了生长20多年的湖南，来到滇
西山区一家茶叶厂工作。当时那里交通还不算发达，孙子每天5点多
就起床，戴上帽子和太阳镜，带上干粮和凉开水，揣上一支防晒霜
和一瓶风油精，踩着一辆自行车就风风火火上路，为厂家积极寻求
客户。诚然，那份工作很辛苦也很累，但孙子凭着满腔的热忱和不
懈的努力，在短短几个月的时间里，充分运用他大学所学的经济和
心理学专业，把这种不大知名的山区优质绿茶成功地打入了县城和
市里的几家星级宾馆酒店和超市，最终销售到昆明，并远销省外，
得到了上级和同事的一致肯定。由于成功踢开了“头三脚”，打好了
基础，积累了工作经验，孙子工作起来越来越自信和有创造力，职
务和薪水也比常人提升更快。

几年后，孙子带着资金和工作经验回到湖南，开始了他的第二
轮创业，至今依然干得不错。他说自己时刻都记着当年我和老伴对
他的鼓励，打好基础、迈好人生步伐，就能全方位成长成熟。

每年都有大学生在“高不成低不就”之间犹豫和思虑，失去了
第一时间了解接触、融入社会的良机，与一份份原本不错的工作失
之交臂。我觉得，学历再高并不能等同于高能力、高素质，必须用
社会阅历和工作经验来说话，早些端正心态、放平眼光，打好基础
才是关键。 黄自宏整理
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除了“硕士粉”，还有一条新闻被热
议：我为什么要辞职去卖肉夹馍。研究
生一毕业，都会经历“不是在面试，就
是在去往面试路上”的找工作阶段，费
尽九牛二虎之力找的工作，又往往专业
不对口或发挥不出自身优势。很多用人
单位不愿招收高学历员工入职，一是
老板本身的学历水平有限，员工学历
太高用不起，更合不来。再有，日常
工作大专生就能完成，价格低廉，没
必 要 非 硕 士 、 博 士 不 可 。 结 果 就 是 ，
高学历打工者们要么委屈求全、无安
全感地当“忍者神龟”，要么自己出去
闯天下。

纵观北上广房价，高得让人尖声惊
叫。核算自己的收入，发现每个月拼死
拼活只能挣下几千元，也许 10年以后从
牙缝里攒出的几十万元只够在北京五环
路内买个小厕所，关键是人家也不单卖
啊，黄金地段就更别惦记了。所以看准
时机自己创业或许是一条不错的谋生
路。

我关注过一些社会学家的研究资
料，刚一毕业，本科和研究生在工作领
域无明显性差异，很多方面本科生的实
践能力还要优于研究生。但3年后，两者
就会有明显性差异：因为研究生绝不会
仅满足于漫无目的地接受知识完成工
作，而是在领悟同时有所研究并创新出
独到思维，特别是毕业于名牌大学和普
通高校的研究生之间，一般会在7—10年
后呈现显著性差异。做肉夹馍的孟兵和
他的小伙伴们在正式营业前，用掉 5000
斤面粉和 2000 斤肉料进行产品研发。配
料方面，发挥工科生在实验室的看家本
领，将油、盐、酱、醋当成化学试验
品，用量精确到毫克，总结出一套公式
来对其质量精准控制。或许现今就是一
个靠智慧吃饭、靠创意发财的年代，研
究生们做到了。

不过，任何创业都有风险，决不可
盲目行事。首先要能正确认识和评估自
己，选择的项目要发挥出自身优势，尽
量选择熟悉或有兴趣的行业。再有就是
多和有经验的人交流，获得更多灵感，
切忌盲目跟风扩大规模，否则会赔了夫
人又折兵，后果惨重。

易中天有句名言：“人到最后都是被
逼出来的。”马云说过，“人有时候不逼
自己一下，都不知道自己有多优秀！”
祝福这些正在创业的青年们，狠狠地逼
自己一把，创造自我价值，心有多大，
舞台就有多大，最终实现自己的梦想。

心有多大，
舞台就有多大
■ 马薪蕊 北京 编剧、影评人

实干为要实干为要
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把握方向把握方向
■■ 赤列多杰赤列多杰

藏族藏族 西藏拉萨银行职员西藏拉萨银行职员

大 学 生 “ 异 常 ” 就 业 榜

陈生上世纪90年代放弃了让人羡慕的公务
员职务毅然下海，倒腾过白酒和房地产，打造了

“天地壹号”苹果醋，后来进入养猪行业，在不到
两年的时间在广州开设了近100家猪肉连锁店，
营业额达到2个亿，被人称为广州“猪肉大王”，卖
猪肉卖成了千万富翁。

大学毕业3年，换过3个公司，官俊峰一直
想做点事情。他的第一份工是给一家建筑公司
做绿地规划评估。今年2月，官俊峰加入与国际
接轨的创新型环境保护组织创绿中心。创绿中
心先后开发了“一杯干净水”、“我测我水”、

“守望南极”、“气候与金融”、“源创马拉松”等
项目，致力于推动中国的绿色转型乃至全球的
可持续发展。

自己过得好就行
■ 余长富 四川资阳市雁江区石岭镇建筑工
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新闻系2004级本科毕业生赵宇，2008年已
是两家饭店的小老板。最早是在大学二年级，赵
宇批发了一批盒饭，开始做起了自己的小生意。
大四时，赵宇的一位校友因为经营不善，要出让
一家饭店。赵宇借钱承包了下来。3个月后，赵
宇开始考虑将生意做大。在校门口摆摊卖盒饭，
就成了赵宇的第一选择。他说，“最重要的是我
的时间可以自己支配，自由。”

硕士做米粉、肉夹馍
大学生卖盒饭、下矿井、做保安
公务员转行做猪肉生意……
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爸爸说儿子

奶奶说孙子

我 2013 年毕业于东北大学资源与
土木工程学院采矿专业，去年7月来到
湖北一家国有企业。可能是性格内向的
原因，刚来时没有机会找到适合自己专
业的岗位，每天跟着公司指派的师傅下
井作业。那段时间，我觉得是在虚度年
华、挥霍光阴，没有真正学到多少，心
里总是不踏实。

去年 10 月的一天，在和采矿车间
技术组组长邹胜水 （我们都亲切叫他

“水哥”） 的一次聊天时，“水哥”无意
间告诉了我他过去的工作经历。原来

“水哥”也干过与技术组无关的工种。
这给了我很大的触动，同时也给我注了
一针“镇定剂”。因此，在公司引进第
一辆井下凿岩台车的时候，我第一个报
了名。

曾经也有人问过我，作为一个重点
大学毕业的大学生主动去井下学凿岩台
车不觉得太委屈了？我想，既然在大学
里学的是采矿专业，就要做好吃苦的打
算，做好与矿石为伍的心理准备，勇敢
地面对矿山、选择在基层“摸爬滚
打”，从而为我今后做好开拓设计和现
场管理做准备。我并没有认为大学生
一来矿山就要坐办公室，要高人一等
什么的。更重要的是，公司目前正在
向矿井深部开拓，井下机械设备作业
的优势凸显出来，这不仅是公司发展
的需要，也是我选择的理由。我的想
法受到了车间领导的表扬和肯定，也
得到了同事的理解和尊重。

另外，可能是性格和家庭的原因
（我家兄妹多，家庭相对比较困难），我
的想法很简单，早点儿找到一份工作，
存点儿积蓄在城区买套房子，孝敬父
母，找一个心仪的女朋友，过上安定、
充实、幸福的生活。

总之，我相信无论从事什么工作，
做好当下是最好的选择。只要肯实干，
一定能赢得自己的一片天地，赢得别人
的尊重，这比什么都重要。

曹正方整理

本科参加学校的职业规划大赛时，我以法官作为
就业首选。近两年感受到就业现实后重新思考这个问
题，我觉得所谓“规划”，只能划定一个大致的就业方
向，很难精确到点。只有在真正求职的时候，通过供
需双方的互动，才能最终确定自己的工作。

张天一和我一样，学习了 6 年法律，也同为“90
后”，但他未走“寻常路”。我觉得，职业路径是否

“寻常”不是关键标准，最重要的是是否适合自己。
他们创业卖米粉并不是被动的、冲动的决定，而是
能动的、理性的选择。从确定产品到拜师学艺、标
准化生产，从选定店面位置到营销策略的调整，看
得出他们的整个创业思路比较清晰。之前开餐厅的
经历和对同类餐厅的经营模式的深入思考也是他们
创业的优势。看得出来，他们不是被创业浪潮裹挟
着下海淘金的，而是乘风破浪的弄潮儿。他们值得
肯定的地方在于，有打破内心约束和外界质疑的

“胆”，更有知己知彼、创业兴业的“识”。
目前创业环境日益改善，政策扶持力度加大，

以创业来就业未尝不是选择之一，但是否创业应该
因人而异。硕士米粉的特殊性大于普遍性，也不是
值得人人效仿的榜样。我们应该有“识”，全面地
审视自己，不盲目从众，也不刻意特立独行，应当
早做准备，选择适合自身条件的工作；也应该有

“胆”，敢于选择“心向往之”的工作，也要具备承
担风险、后果的勇气及将来纠偏航向的魄力。

鲁晓钰整理

大学时同我关系最好的两个藏族同
学，在毕业当年，一个考上了拉萨的交
警，一个考上了自治区水利厅直属公务
员。而同时毕业回到西藏的我，一整年
时间都在各类用人单位的网页上徘徊和
踌躇。他们两个“铁饭碗”，曾一度让我
羡慕唏嘘不已，甚至一段时间以来，我
很怕他俩约我出门玩，感觉曾经的同
窗，差距太大了，相见相处真是一件很
痛苦的事情。

后来我仔细想想，考上交警的同
学，长得魁梧健壮帅气，性子又风风火
火、勇敢大气，原本就适合警察、军人
这种制服类的工作；水利厅工作的同
学，从中学时期起，物理、生物、地
理、数学课程门门优秀，早就打好了基
础。再看看我自己，一没有高大健壮的
身材，二没有勇敢大气的性情，三没有
从小就特别感兴趣向往的职业和专业基
础。客观冷静分析权衡之后，我发现自
己其实也有独特的优势，就是好静、心
细，大学时就拿到了全国会计资格证
书。后来，我看到某银行西藏自治区总
行高薪招聘职员的消息，立即报考，通
过层层选拔，终于得到了这份令我满意
的工作，既在家门口工作，又是白领，
生活质量也算高。

俗话说，“方向比努力更重要”。确
实每个人的人生道路都处在不断地选择
和跋涉之中，只要及时选好人生坐标，
确立努力方向，往往能达到事半功倍的
效果，实现人生的目标。 黄自宏整理

猪肉大王猪肉大王

盒饭小哥盒饭小哥

张晓勇，1991年是湖南长沙县高考理科状
元；1996年是清华大学优秀毕业生；2000年是
广州外企的高薪白领……现在，他是长沙马王
堆陶瓷市场的一名普通保安，月薪2000元。

“我不是怀才不遇，只是当梦想与现实发生
激烈碰撞时，选择安于现状。”

市场保安市场保安

““公益公益””员工员工


