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上午 9 点，安徽铜陵市义安区的安

徽张林渔业有限公司内，水产养殖从业

者张林兵正在电脑前忙活。轻点鼠标、

登录系统，不一会儿，办公室的大屏幕上

显示出养殖基地各个位置的实时画面。

“看，这是水下摄像头拍摄的画面，

鱼的生长状况看得一清二楚。想看哪

里，直接调取画面即可，不用再专程到现

场巡查。”张林兵笑着说，“现在养鱼科技

化程度更高了，养殖效率、产品品质也随

之提升。”

眼前的张林兵，一头短发、皮肤黝

黑，虽已年过五旬，但依旧充满干劲。

1993年，离开校园的张林兵来到铜陵

一家养殖场工作。“当时场里养了很多革

胡子鲇，产量和效益都很不错。”张林兵回

忆，“年轻人嘛，有干事创业劲头，看到养

殖业行情不错，也想闯一番自己的事业。”

就这样，张林兵辞去工作，开始单干。

1994 年，张林兵仅承包一个塘口养

革胡子鲇，就有两万多元的销售额。这

在当时是笔不小的收入，张林兵进一步

扩大了养殖规模。但好景不长，当张林

兵的养殖规模扩大到 14 亩时，一场鱼病

让他的所有努力化为泡影。后来他又跟

朋友合伙贩鱼，一步步积累。

2011年，张林兵回到故乡，创立公司，

准备开启自己新一阶段的养鱼事业。“一开始承包了 111亩鱼塘养

汪丫鱼，后来养殖面积不断扩大，鱼的品种也增多，包括大口黑鲈

等品种。”眼瞅着渐入佳境，但大口黑鲈开始得病，出现大面积死

亡。张林兵告诉记者，通过检测和多方了解，他得知由于国内种质

资源匮乏，长期近亲繁殖，大口黑鲈品种出现退化，抗病力下降。

“种业振兴是农业科技创新的关键，种源不行，再用心养也不

可能有收益。”张林兵深谙此理，他做出一个大胆决定：花大价钱

引种、育种。2016 年开始，张林兵先后从原产地引种 8000 尾大口

黑鲈；同时，在相关科研机构的帮助下，对鱼苗进行优选优育。

“我们在鲈鱼体内植入芯片，观察其生长情况，同时专门建

立生长档案，制定严格的选育标准。繁殖季节，优选优育，避免

近亲繁殖，确保优良性状稳定遗传。”张林兵介绍，与此同时，他

还采用了“分级分筛养殖法”、“生态净化+循环流水”模式等，解

决了育种过程中的多个难题。

经过不懈努力，2024 年，张林兵培育出具有自主知识产权

的“皖鲈”新品系。“相比原品种，‘皖鲈’抗病力强、生长速度快、

背宽肉厚、条形好，更适宜养殖。”张林兵说。品种突破，公司的

效益也越来越好，张林兵没忘记身边的父老乡亲。“对于想养‘皖

鲈’的农户，公司统一提供鱼苗、技术服务和销售渠道，最大限度

保障养殖户收益。”张林兵笑着说。

据介绍，目前公司养殖面积达 1400 多亩，年产值突破 5400 万

元，累计带动 2000 多户农户发展鲈鱼养殖，培训养殖户超 1200 人

次。“全国劳动模范”“全国十佳农民”“安徽好人”……张林兵的

身上荣誉满满，但他没有停下脚步。面向未来，他表示要用勤奋

与实干，带着乡亲们过上更好日子，为乡村全面振兴贡献自己的

一份力量。
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本报天津 5月 12日电   （记者靳博）据天津海关统计：今年

前 4 个月，京津冀地区进出口值为 1.6 万亿元，同比增长 12%，占

全 国 外 贸 进 出 口 总 值 的 9.9%。 其 中 ，出 口 4946.9 亿 元 ，增 长

11.3%；进口 1.11 万亿元，增长 12.3%。

国有企业“压舱石”效果凸显，民营企业增速领跑。今年前

4 个 月 ，京 津 冀 地 区 国 有 企 业 进 出 口 8172.4 亿 元 ，同 比 增 长

9.6%，占同期京津冀地区进出口总值的（下同）51%，为京津冀地

区外贸输出稳定动力。同期，民营企业进出口 4776.7 亿元，同比

增长 26%，高于平均增速 14 个百分点，占 29.8%。

进出口贸易伙伴多元，对新兴市场发展势头良好。欧盟、东

盟仍占据主要地位，分别进出口 1793.1 亿元、1385.1 亿元，分别

增长 3.4%、15.1%，合计占比 19.8%。同期，对拉美、非洲、大洋洲

等 新 兴 市 场 进 出 口 分 别 增 长 33.1%、15.5%、50.1%，合 计 占 比

27.2%，拉动整体京津冀地区进出口增速 7.1 个百分点。

机电产品出口占比近六成，电子元件、汽车等商品拉动效果

明显。出口机电产品 2953.8亿元，增长 17.6%，占同期京津冀地区

出口商品总值的 59.7%。

前 4月京津冀进出口值同比增长 12%

本版责编：吕钟正   林子夜   韩文榕

5 月 12 日 ，DJ（动 检）602 次 综

合 检 测 列 车 从 陕 西 西 安 东 站 驶

出 ，沿 西 十 高 铁 正 线 穿 越 秦 岭 直

达 湖 北 十 堰 东 站 ，标 志 着 西 十 高

铁 全 线 拉 通 试 验 正 式 启 动 ，全 线

联调联试工作取得重要阶段性进

展 ，为 后 续 试 运 行 和 开 通 运 营 奠

定坚实基础。

西 十 高 铁 是 国 家“ 八 纵 八 横 ”

高铁网的重要组成部分。线路建

成通车后，西安至十堰将实现 1 小

时内到达，西安至武汉将实现 2.5 小

时左右到达，对助力秦巴山区乡村

全面振兴、推动沿线经济社会高质

量发展具有重要意义。

图为 DJ602 次综合检测列车从

西安东站驶出。

刘一江摄（新华社发）  

西十高铁全线

拉通试验启动

转轮滚动，马达轰鸣，一卷卷农膜成品

快速成型。

在甘肃省兰州市榆中县金崖镇，兰州金

土地塑料制品有限公司的厂房里正加急生

产一批塑料袋制品，十几名工人动作熟练，

把成捆成卷的产品堆放成一座座“小山”。

过一会儿，这些产品就将装车出厂。

不 过 ，它 们 都 是 废 旧 农 膜 再 生 加 工 产

品。在此之前，一卷卷农用地膜、棚膜完成

田地里的使命后，被回收至此，再生产成各

式普通塑料袋，被循环使用。

近年来，榆中持续深入推进废旧农膜回

收利用，保护和改善农业生态环境，构建起

“生产—销售—使用—回收—加工—再生”

的循环产业链。

加厚加强，保障农膜
可回收再利用

在榆中，农膜是大部分农业生产的“刚

需”。这里不仅是全国重要的高原夏菜产

地，还是甘肃旱作农业全膜双垄沟播技术的

发源地。当地气候干旱少雨、昼夜温差大。

农膜可以起到增温、保墒、稳产作用，还能配

合技术实现集雨、抗旱、抑草。从冬小麦返

青到玉米、马铃薯备播，从高原夏菜育苗到

特色作物定植，在全县 50 万亩土地上，每年

有超过 3000 吨地膜、棚膜贯穿农业生产全

过程。

再生产的事，要从第一步就“定调”。

兰州金土地塑料制品有限公司农膜生

产车间，总经理金鑫海拿起一卷成品检查质

量：“0.01 毫米的地膜是最低标准，我们很多

产品更厚、强度更高。”

厚度、强度为啥这么重要？“厚度达标，

才能保证强度，便于捡拾，从源头上保障地

膜可回收。”金鑫海解释，大部分农膜一到两

年更换一次，必然伴随用后处理问题。如果

每年使用后的地膜过于破散，不仅影响清理

效率，还容易渗入土壤，影响土地品质。

2013 年，甘肃出台我国首部关于废旧农

膜回收利用方面的地方性法规《甘肃省废旧

农膜回收利用条例》，10 多年中还进行修订。

其中明确规定：“禁止生产、销售和使用厚度

小于 0.01 毫米或者其他指标不符合强制性

国家标准的农用地面覆盖薄膜。”

2022 年起，甘肃省开始试点推广加厚高

强度地膜；2025 年，已有近 1700 万亩作物使

用 0.015 毫米加厚高强度地膜。这几年，金

鑫海团队还和甘肃省农科院、兰州大学等科

研 机 构 合 作 ，研 发 生 产 出 各 类 厚 度 超 过

0.015 毫米加厚高强度地膜。

据测算，一般农膜回收成本为每亩 80元—

100 元，但这些加厚地膜使用后相对完整，回

收成本每亩平均减少 10—30 元，田间捡净率

提高 20%。

现在，0.01 毫米款农膜每吨出厂价约是

1 万元。金鑫海拿起一卷公司研发出的 0.6毫

米款农膜产品，算起了账：“初步看，每吨出厂

价比 0.01 毫米款高出 700 多元。但试验后发

现，它在田里能坚持至少 7 年，实现多年多茬

使用。”按照 0.01 毫米款每年一换的频率算，

平均下来，每年每亩可省 30 元，且 100% 全回

收。现在，金鑫海团队围绕农膜生产应用拥

有 37项专利技术，助力降本增效。

健全回收体系，构建
循环产业链

每 年 秋 天 或 第 二 年 春 天 ，农 膜 开 始

返厂。

在兰州金土地废旧农膜回收加工基地

里，一辆辆重型卡车排队等候。回收站点的

运输员杨柯云卸完一车农膜，准备返回新营

镇新营村。他既是农膜的使用者，也是废旧

农膜的兑换者。

在榆中，全县范围内科学设立 44 个固定

的废旧农膜回收站点，遍布主要乡镇和种植

区，方便农户就近交售。各个站点建立规范

的拉运台账、集中清运，确保废旧农膜“收得

起来、运得出去、处理得掉”。

农民主动交，积极性既源于环保意识，也

源于物质鼓励。回收时，当地一般按照体积

兑换新膜或物品。杨柯云参与这项工作 7 年

了，他翻开账本算起了账：“体积对应的重量

比例会有变化，但平均下来，用 10 多斤旧膜

就能换一斤新膜；旧膜量少的，就换点塑料

袋、洗衣液等。这笔买卖，划算。”

对于农民而言，废旧农膜总要处理，换

些实用品属于稳赚；对于回收站点而言，他

们的新膜等物资来自政府的专项补贴，旧膜

拉进厂里，自己就能赚到回收差价；对于金

土地这样的废旧农膜回收加工工厂而言，每

投入回收成本 5000 元，可最后生产出超过

1 万元的再生产塑料制品，除去人工、场地等

费用，利润空间也比较大。

废旧农膜再生产形成了可持续的产业

链。“来自周边省份的农膜也往我这里送。”

金鑫海表示。去年，金土地公司回收县内和

县外废旧农膜超过 2 万吨。“十四五”时期，榆

中全县废旧农膜回收率从“十三五”末的约

80% 持续提升并稳定在 85% 以上。全县年

回收量从初期的 2400 余吨增长至 2024 年的

逾 6200 吨（含清理历史残留）。

截至目前，甘肃省建有废旧农膜回收利

用企业 133 家、回收网点 1671 个，基本覆盖

主要覆膜乡镇，构建起“县有加工企业、乡有

回收网点、村有堆放场所”的三级回收体系，

打通了农膜捡拾交售的“最后一公里”。

循环用水，打造绿色
环保生产模式

农膜是再生产了，资源浪费和塑料污染

如何避免？

金鑫海反复思考：“再生产要做成实实

在在的产业，就要考虑到各方面因素。”回收

的废旧农膜要进行清洗、破碎、造粒，加工成

再生塑料颗粒，再生产成聚乙烯管材、塑料

容器、滴灌带等产品。就拿用于清洗处理农

膜的水来讲，金土地公司总共需要近 5500 立

方米的水。为此，他们从 2009 年开始试验，

建设了一套污水处理再利用的循环线路。

“我们极少新购工业用水，目前这些，加

上正常雨水补给就够了。”金鑫海说道。

对于用水大户而言，这套循环线路省下

了巨额水费，还不外流——洗下来的地表泥

土和作物残渣中有机物丰富，他们把这些收

集起来，做成泥浆砖，免费提供给园林部门。

在金土地公司的 3 个厂区里，从一张新

农膜出厂，到它“回炉重生”，200 多名来自周

边农村的员工为它“护航”。

不久前，甘肃省级农机一体化试点项目

残膜回收机现场演示会在榆中县举行。作

为本次演示重点，高性能轻简型残膜回收机

一次性完成起膜、膜土分离、卷膜、卸膜全流

程作业，捡拾效率高、分离效果好，作业效率

较人工提升 10 倍以上，残膜捡拾率达 85% 以

上，有效解决丘陵山地残膜回收难题，打造

绿色环保生产模式。

“我们需要不断创新技术、健全机制，才

能提高效率，实实在在让群众受益。”金鑫海

干劲更足了。

上图为工作人员在厂房里打包地膜。

本报记者   宋朝军摄   

甘肃兰州市榆中县推进废旧农膜回收利用

一张农膜背后的循环产业链
本报记者   宋朝军
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张林兵在观察鱼苗生长情况。 梅建广摄（人民视觉）  

夏日岭南，暑气渐盛。在广东湛江廉江

市金山工业园区的信昌工艺制品有限公司

车间，空气中弥漫着藤竹的淡淡清香。两条

藤竹草木制品生产线前，50 多个工人手指翻

飞，熟练地编制着藤编香水瓶，并对编制品

进行上色、打磨。

“公司主要生产竹木草藤制工艺产品，

产品有藤竹编花篮、藤编香水瓶等，远销欧

美、东南亚等地区，外贸订单稳定，生产供货

能力充足。”信昌工艺制品有限公司负责人

唐慧介绍。

小小竹木草，藏着大产业。数据显示：

去年湛江竹木草制品产业保持稳健增长态

势，全年经湛江海关监管出口的相关产品货

值 5.37 亿元。其中，廉江市竹木草制品出口

货值 3653.42 万元，产品远销欧盟、北美、东

盟等 20 个国家和地区，今年前 4 月出口货值

1098.36 万元，同比增长 13.3%。

一根青竹、一捆蒲草、一方原木，经过匠

人的精雕细琢，化身畅销海外的特色轻工精

品。竹木草制品产业既是当地传承百年的

传统富民产业，也成了粤西外贸响当当的标

志性出口产品。

2007 年，唐慧返乡创业，成立信昌工艺。

公司以藤、竹、木、铁、草为原料，结合当地编

制传统技艺和现代科学技术，充分利用廉江

周边丰富的竹木藤草资源，开发出藤竹编花

篮、藤编果篮等产品，一经推出便在海外市

场广受欢迎，很快打开了外销渠道。“环保健

康、结实耐用，而且纯手工制作，这些是我们

产品的最大特色和优势。”唐慧拿起一只精

美的藤制提篮说。

一次参加广交会时，唐慧接待了一名海

外香水品牌采购商。惊叹于廉江竹木草传

统编制品的工艺质感，该客商提出让信昌工

艺 用 竹 藤 编 制 工 艺 生 产 某 品 牌 的 藤 编 香

水瓶。

然 而 ，商 机 转 化 为 订 单 的 过 程 并 不 是

一帆风顺的。“香水瓶肩部的编制有难度，

有一定弧度的情况下要编得完美，需要技

术基本功和较高的熟练度。”为提高产品手

工编制的质量，唐慧和另外一名技术员挨

家挨户给工人做技术培训，手把手传授工

艺技巧。经过一年左右的时间，唐慧搭建

起 3 条生产线，经系统培训的工人一天可以

编制 15 到 20 只香水瓶。“这个订单我花了

半 年 时 间 才 拿 下 来 ，从 原 材 料 挑 选 ，到 平

编、竖编等编制方法的确定，我们不断创新

打磨，才最终满足了客户的要求。”唐慧说，

最终，该香水品牌商与信昌工艺达成了长

期合作，对该品牌的香水瓶年出口量最高

可达 220 万个。

车间外，记者见到近 3000 件精美的藤

编果篮规整打包，已整装待发。一个月后，

它们将到达海外商超。“当天申报、当天查

验、当天放行！你看我这一货柜，在家门口

就把查检全办完了，不用来回跑，让我们赶

得 上 船 期 、抓 得 住 订 单 、站 得 稳 市 场 。”唐

慧说。

“为更好支持特色产品出口，海关持续深

化出口竹木草制品企业分级分类监管，全链

条严控筑牢质量根基，实行远程属地查检模

式让作业效率提升近九成。叠加 7×24 小时

全天候预约查验绿色通道，实现出口货物随

报随检、即检即放、全程零滞留，不断提升通

关便利化水平。”湛江海关所属廉江海关查检

一科科长李瑜峰介绍，海关密切关注竹木草

制品海外政策法规动态，精准研判帮扶企业

合理安排出口计划、适配国际规则，助推国际

市场的开拓，进一步培育壮大县域特色富民

产业。

前 4 月广东廉江竹木草制品出口货值超千万元—

草木成金  闯出海外大市场
本报记者   洪秋婷

■高质量发展在一线
  小城宝藏
R

■人物故事R

本报海口 5 月 12 日电   （记者曹文轩）记者从海口海关获

悉：自 2025年 11月海南离岛免税新政策实施至 2026年 4月 30日，

海关监管离岛免税购物金额 222.2 亿元，297.3 万人次购物，购物

1745 万件，同比分别增长 22.6%、9.4%、5.5%。

离岛免税新政策围绕普通游客、岛内居民和离境出行人群

3 类消费主体进行规则优化，补齐了商品供给短板，拓宽免税商品

品类范围，免税商品品类由原来的 45 个大类扩充至 47 个大类，同

时对既有商品进行优化扩容，更好满足顾客多元化的消费需求。

“新政策实施后，我们对店内销售、现场提货、离岛核销实行

一物一码管理。”海口海关监管处相关负责人表示，将加大支持免

税商品种类扩容力度，深化智慧监管，推动政策红利持续释放。

新政策实施半年

海南离岛免税购物金额达 222.2亿元


