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■美丽乡村我的家R

今年一季度国民经济运行“成绩单”中，有一组数据格外

引人瞩目：国内生产总值同比增长 5.0%，而内需对经济增长

的贡献率高达 84.7%，同比提高近 30 个百分点。

“十五五”开局起步之年的首季，在外部形势复杂多变、

地缘冲突影响外溢的当下，超八成的贡献率，清晰地标定了

中国经济平稳开局的动力。消费作为最终需求，正展现出经

济增长“基础力量”的强劲韧性。透视这 84.7% 的贡献率，我

们看到一个个跃动在城乡大地上的生动场景，正汇聚成向

新、向绿、向智的澎湃新动能。

新动能，蕴藏在“向绿向智”的惠民政策中。内需伴随着

产业升级不断被激活。截至 4 月 12 日，2026 年消费品以旧换

新销售额达 5029.4 亿元，惠及 6977.7 万人次。账本背后，是

触手可及的烟火：在浙江，“浙车报废”数字化应用让群众享

受一站式上门拖车服务；在重庆，1456 个以旧换新服务站扎

根村社，让智能家电两天内直达偏远山乡。“换新”绝非简单

的旧物淘汰，而是生活方式的全面升级。前两个月，重点电

商平台的智能眼镜销售额同比增长 1.8 倍，具身智能机器人

等新产品走俏。这证明，高质量的新供给正精准匹配并激发

着老百姓的新需求。

新动能，释放于“破圈跨界”的数字场景里。在当下，服

务消费与新型消费正成为拉动经济的活跃因子。一季度，

服务零售额同比增长 5.5%，网上商品和服务零售额同比增

长 8.0%。在四川成都锦江区上空，一架电动垂直起降飞行

器完成主城区首次载人验证飞行，“空中的士”正从科幻走

进现实，勾勒出低空经济催生的新消费版图；在无形的“云”

端，我国人工智能日均词元调用量突破 140 万亿，比上年末

增长超 40%。当沉浸式文旅让人“穿越千年”，当数字化应

用带动通讯信息服务类零售额增速超过 10%，前沿“算力”

正真实地转化为全社会的“购买力”，不断拓宽内需大市场

的边界。

新动能，孕育在“脱胎换骨”的投资活力中。内需的另一

大支柱是投资。一季度，全国固定资产投资（不含农户）同比

增长 1.7%，实现止跌回升，其中设备工器具购置投资更是大

幅增长 13.9%。这 13.9% 意味着什么？它不仅是高新技术产

业的蓬勃发展，更是传统产业的“老树发新芽”。走进江苏盐

城悦达纺织的车间，50 余万个数据采集点构建起“工业大

脑”，让单位能耗降低 15%、加工成本下降 26%；漫步江西南昌

方大特钢厂区，曾经的高耗能钢厂如今水系环绕，变身接待

游客的 4A 级工业研学景区。这些投向数字化、绿色化改造

的“无形资产”与硬件设备，成为激活有效投资的引擎。

中国经济长期向好的基本面没有改变。依靠技术进步、

产业升级带来的新动能快速成长，是可持续的。只要我们坚

持稳中求进、提质增效，让政策红利精准直达企业与千家万

户，这激荡在内需大市场里的新动能，必将为中国经济在“十

五五”时期高质量发展提供不竭力量。

透视84.7%贡献率里的内需新动能
常   钦

快餐店保温灯下的金黄鸡块，健身餐盒里的高蛋白即食

鸡胸肉，餐桌上的浓郁鸡汤……鸡肉是我国消费量第二大的

肉类产品。

白羽肉鸡作为世界鸡肉生产的主导品种，贡献了全球约

70% 的鸡肉，占我国鸡肉产量的七成以上。10 多年前，我国白

羽肉鸡种源还完全依靠进口。经过我国企业和科研单位接续

不断育种攻关，2021 年，“圣泽 901”“广明 2 号”和“沃德 188”3
个国产白羽肉鸡品种通过国家审定，实现“从 0 到 1”的突破，

结束了我国白羽肉鸡种源全部依赖进口的被动局面。 2025
年，国产种源在国内市场的占有率已达到 31%。

5 年来，历经重重考验的国产肉鸡，又取得了哪些迭代突

破？记者进行了探访。

种源突围——
“圣泽 901”品种持续迭代

位于福建省南平市光泽县的深山实验室里，科研人员俯

身在一排排精密的孵化器前，记录着每一枚种蛋的体征数据。

这是我国白羽肉鸡育种的“心脏”地带——“在这里，我们破解

了白羽肉鸡种源依赖的难题。”福建圣农发展股份有限公司董

事长傅光明语带自豪。

“白羽肉鸡育种，是要选出吃得少、长肉快、个子大的品种。”福

建圣农发展股份有限公司管理人员罗平涛打了一个比方，要在每

一代中持续选拔“运动员”，优秀的原种鸡被称为“鸡芯片”。

“鸡芯片”如何掌握在自己手中？

育种风险高、投入大、周期长。“我们自主育种每年要至少

投入 1 亿元，还有失败的可能性，挑战很大。”傅光明说。

育种要建核心育种场，条件很严苛：5 公里范围内，不能有

人、禽类和其他动物，以及任何可能对育种带来干扰的因素。

光泽县农业农村局党组书记、局长林锐介绍，当时县里

“圈”出 3000 亩符合生物安全标准的区域用于核心育种场建

设，并对外缘 6 万亩区域进行严格管控，杜绝疫病风险。就这

样，在武夷山脉脚下的深沟里，一个全封闭式管理的核心育种

场建成了。

2019 年，圣农成功打破技术垄断，构建出我国首个四系配

套系——“圣泽 901”。2021 年，“圣泽 901”通过国家畜禽遗传资

源委员会新品种审定，获得国家畜禽新品种证书。至此，中国

结束了白羽肉鸡祖代种鸡全部依赖进口的被动局面。2022 年 6
月 10 日，首批“圣泽 901”父母代种鸡批量供应国内市场。“品种

还在持续迭代，至今育种已累计投入超过 14亿元。”傅光明说。

今年春天，好消息传来——圣农集团旗下福建圣泽生物

科技发展有限公司与乌兹别克斯坦农业集群有限责任公司在

圣农总部举行祖代种鸡引种战略合作签约仪式。多年风雨兼

程，我国白羽肉鸡育种走向国际“餐桌”。

“16 年前，圣农引进祖代种鸡组织生产；16 年后，我们开始

向海外出口祖代种鸡。”罗平涛表示，截至 2026 年 2 月底，福建

圣泽生物科技发展有限公司“圣泽 901”父母代种鸡已规模化、

持续化走向国际市场。

强链铸芯——
“广明 2 号”搭载“中国芯”走向世界

3 月，广东省佛山市高明区新广农牧有限公司育种基地

内，一批经过严格检疫的“广明 2 号”祖代种鸡顺利装箱、通关、

启运，奔赴共建“一带一路”国家。

这是继 2024 年父母代种蛋出口巴基斯坦、2025 年父母代

种鸡进入中东市场后，国产白羽肉鸡种源的又一次关键突破

——从种蛋到种鸡、从父母代到祖代，实现从产品出海到核心

种源出海的三级跳，标志着中国白羽肉鸡正式迈入全球种业

第一梯队。

“三次出海，三次进阶，难度逐级提升，含金量也越来越

高。”新广农牧总经理罗海生介绍，凭借成活率高、料比低、肉

质优、适应性强等特性，安全、稳定、高效的“广明 2 号”成为市

场优选。“过去欧美企业只出口祖代种鸡、牢牢掌控价值链顶

端，如今‘广明 2 号’成功跻身这一赛道，与国际品种同台竞

技。”罗海生说。

从“摸着石头过河”到“精准育种”，科企协作成为破局

关键。

2014 年起，新广农牧与中国农业科学院北京畜牧兽医研

究所深度合作，引入“京芯一号”基因组育种芯片，把传统育种

依赖的表型和系谱数据升级为“预测未来”的精准筛选，育种

效率大幅提升。

在新广农牧基因组育种实验室里，科研人员正对着电

脑 屏 幕 与 育 种 芯 片 数 据 仔 细 分 析 。 一 只 只 种 鸡 的 生 长 速

度、吃料多少、抗病能力、产蛋性能、肌肉品质等关键指标，

都被数据精准“画像”。“借助基因组选择技术，我们不再靠

经验‘看鸡选种’，而是直接锁定优势基因，把长得快、省饲

料、成活率高、肉质好的个体精准选出来。”罗海生介绍，这

套精准育种体系让选育更高效、性能更稳定。如今“广明 2
号”已迭代至第五代，42 日龄出栏快、成活率超 97%，木质肉

发生率显著降低，综合性能比肩国际一流品种。

新广农牧联合华南农业大学、佛山大学开展疫病净化与

生物安全攻关，建成国家首批疫病净化示范场，从源头保障种

鸡健康。

“企业依托山区天然生物隔离屏障，建成高标准、全封闭

育种园区，从选址、建设到运营全程强化生物安全与疫病防

控，为‘广明 2 号’实现跨境运输零死亡打下坚实基础。”高明区

农业农村局总畜牧兽医师黄学钊表示。

良种育得出、推得开、走得远，离不开省、市、区三级政府

全链条护航。

佛山市及高明区把“广明 2 号”作为种业振兴与“粤强种

芯”工程标杆项目，多措并举为企业纾困赋能。“从土地、资金

到通关、配套，政府一路保驾护航。”罗海生表示，省市两级协

调解决核心育种场用地，开通审批绿色通道；省市财政支持资

金约 3000 万元，助力建设广东省白羽肉鸡种业创新园；高明区

政府专门投入 300 万元修建园区桥梁道路，打通关键物流节

点，筑牢生物安全闭环。佛山海关设立出口绿色通道，提供

7×24 小时检疫、查验、出证一站式服务，让“生命种子”快速通

关、高效出海。

入味适口——
“沃德 188”为“中国胃”定制

“我们做过市场调研，鸡翅、鸡爪、鸡胗等是卤味店、家庭

餐桌的‘香饽饽’，产量提升后，既能满足消费者需求，也能帮

养殖户提高收益。”沃德家禽研究院院长吴桂琴说。

在北京沃德禽业顺义小曹庄养殖基地，一只只体态匀称

的白羽肉鸡在智能鸡舍中健康生长，每只原种鸡都配有专属

二维码身份证，实时记录生长、健康与后代表现数据。这里培

育的“沃德 188”白羽肉鸡，升级后凭借“四大一小”的独特体

形，即爪大、翅大、腿大、胗大、胸小，适配国内卤制、烧烤、休闲

食品等多元化加工场景，成为专为中国人饮食偏好打造的国

产良种。

过去，国外育种以“大体形、高胸肉率”为目标，而中国消

费者更青睐口感丰富的鸡肉部位。北京沃德禽业总经理曹洪

亮介绍，国内鸡爪价格是北美地区的 1.9—2.3 倍，鸡胸肉价格

仅为美国的 20% 左右，过去引进品种胸肉占比过高，高价值产

品产出不足，消费需求与企业效益都难以被满足。

在农业农村部蛋肉鸡育种与繁殖重点实验室里，洁净明

亮的实验区与布满精密仪器的数据分析中心有序运行，身着

白色工作服的研究人员穿行其间。吴桂琴指着育种数据介

绍，“育种不仅是生物技术的较量，更是对消费市场的深刻理

解。要用中国种源满足中国味、适配‘中国胃’。”

“与进口品种相比，在相同饲养面积上，‘沃德 188’鸡翅

增产 8%、鸡爪增产 20%、鸡胗增产 20%、鸡腿增产 10%，高价

值部位产出大幅提升。”吴桂琴说，团队先是耗时 10 年培育

“沃德 188”，又用 4 年迭代升级，构建品种、日龄、营养、料比

等多维平衡模型。按全国年产 90 亿只白羽肉鸡计算，每只

鸡可为产业链多创造 2 元价值，年增产业价值超百亿元，真

正打通从养殖端到消费端的价值闭环，实现全产业链价值高

效增值。

除了受消费者追捧，“沃德 188”也是众多规模化养殖场的

首选。

山东省成武县思玛特现代化养殖场负责人范创创向记者

算了这样一笔“效益账”：每只鸡苗价格低 1.3 元，抗病力强、成

活率高 1—2 个百分点，再加上鸡肉产品“四大一小”价值高，综

合算下来，每只鸡多盈利 2.3 元。“而且消费者反馈，‘沃德 188’

基本没有肉硬、口感发柴的问题，这样的品种，我们当然欢

迎。”范创创说。

“下一步，我们将全面对标国人消费需求，继续开展‘沃德

188’的优化迭代，强化‘四大一小’特色性状，提升终端消费者

喜爱的鸡肉部位综合质量，让优质、高效、适配‘中国胃’的国

产良种惠及更多消费者与养殖户。”吴桂琴说。

白羽肉鸡育种攻关记
本报记者   李晓晴   姜晓丹   刘晓宇

■三餐四季R

车至辽宁省丹东市宽甸满族自治县长甸镇河口村，便闯入了

如画风景中：鸭绿江水环绕，青山相依，桃林绵延，转入“音乐公

路”，《在那桃花盛开的地方》的旋律在耳畔悠然响起。

“来尝尝桃干，老甜了！”路边，“情系桃花坡”的招牌下，饭庄

门前，48 岁的村民吉洪洲正售卖自家烘制的桃干，游客围拢过来

挑选。

入口一片桃干，清甜不腻，越嚼越香。“我们家是村里第一批

种桃的，也是第一家建冷库的。”跟着吉洪洲登上他家屋后的桃花

坡，只见棵棵桃树身姿挺拔，不少已抽出嫩绿新芽。“我家种了

1000 多棵桃树，去年卖桃收入超 10 万元。”

江畔小村为啥长出桃林？河口村党总支书记郎显琨回忆，40
多年前，果树技术员李景野从北京带回几根桃枝，发动几户村民

试种。起初，村民们觉得外来桃树种不活。村民柳景清不服输，

经过 4 年培育，桃子个大、味甜，还卖出了好价钱，大家伙儿纷纷跟

着栽桃树。

光照足、温差大、土壤肥，造就了河口村燕红桃的好品质，也

让万亩桃林在鸭绿江畔渐次铺展。为啥叫燕红桃？郎显琨笑答，

一是因为桃子红得像燕子的脸颊，二是因为枝条交错舒展像燕子

的尾翼。

早年间，散户种植，销路不畅，鲜桃只能低价卖，如何破局？

2005 年，村里成立燕红桃协会，2008 年组建专业合作社，规模化种

植，统一找销路。现在，优质鲜果每斤普遍售价超 5 元。

历经多年发展，河口村燕红桃种植面积达 1.2 万亩，年产量超

4000 万公斤，年产值突破 1.2 亿元。在河口村的示范带动下，周边

村子纷纷加入，鸭绿江沿岸燕红桃种植总面积拓展至 4 万亩，产值

突破 4 亿元，还远销海外。

吉洪洲将自家冷库扩建到 400 平方米，转型成为鲜果经纪人，

打通外销渠道。“到销售旺季，快递企业直接在我家院子里设点发

货，每天满满两大车鲜果发往全国各地。”

村民林海亮干脆成了一家快递企业在河口村的代理。“物流

给力，线上卖桃销路更广、利润更高。”点开他的微信朋友圈，一

条条“燕红桃熟了，欢迎订购”的动态，搭配饱满诱人的鲜桃照

片 ，吸引不少订单 。“我一年能卖出 7 万多斤鲜果 ，六成销量靠

线上。”

10 年前，林海亮从父亲手中接过自家桃园，精心打理，如今种

植规模已扩大到 40 亩。“去年，县里请来外地桃树种植专家给我们

传授技术，我学到的枝条修剪技巧在今年已经用上了，预计桃子

产量能再提升！”林海亮信心满满。

燕红桃变成致富果，青山碧水映桃林，河口村变身为游客向

往的“桃花源”。

郎显琨家在 30 多年前开办了村里第一家农家乐，从最初的一

桌餐食起步，到如今 82 间客房，生意红火。他 29 岁的儿子郎旭

晨，毅然返乡创业，组建年轻团队，干起线上营销与品牌推广，让

河口燕红桃与乡村旅游被更多人知晓。

吉洪洲也建起民宿和饭庄，如今可同时接待 60 桌客人。每年

桃花盛开时，村里游人如织，他家从早忙到晚，去年旅游收入超 20
万元。

越来越多村民既卖桃子也“卖”风景。如今，河口村登记在册的

农家乐达 185 家，旅游业年产值超 7000 万元，村路两边农家乐招牌

林立，铁锅炖江鱼等菜品香气四溢。郎显琨说，桃花开时，河口村承

办全县的桃花节，每年花季接待游客超 10 万人；鲜果熟了，河口村

还对接旅行社推出鲜果采摘游，去年采摘季接待游客超 2万人。

产业兴，乡村美。村里组建起一支志愿者队伍常态化开展保

洁，生活垃圾实现一天一清运，乡村小道变得干净整洁。

从几根外来桃枝，到万亩桃林漫山遍野，河口村的致富路越

走越宽。

图图①①：：林海亮在修剪桃树林海亮在修剪桃树。。

图图②②：：吉洪洲在整理自家冷库里的货箱吉洪洲在整理自家冷库里的货箱。。

以上图片均为本报记者刘佳华摄，AI修饰生成素描画   

辽宁宽甸满族自治县长甸镇河口村

江畔小村桃韵浓
本报记者   刘佳华
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2026年消费品以旧换新

销售额达 5029.4亿元

惠及 6977.7万人次

贡献全球约70% 的鸡肉

占我国鸡肉产量的七成以上

白羽肉鸡

10多年前
我国白羽肉鸡种源完
全依靠进口

2025年
国产种源在国内市场

占有率达到 31%

一季度

内需对经济增长的贡献率达 84.7%
服务零售额

同比增长 5.5%

网上商品和服务零售额

同比增长 8.0%

截至 4月 12日

①

②

2021年
3个国产白羽肉鸡品种
通过国家审定

我国白羽肉鸡种源

实现“从0到1”的突破


