
走出国门，简一科技又有新挑战。

“酒香也怕巷子深，如何被当地顾客认

可？”胡保明说，起初也想过在海外投放

广告，可成本高昂，效果也不确定。

如何向海图强，这是很多中小企业

做跨境电商面临的普遍问题。“针对企

业精准投放流量难度高的问题，平台专

门开发了人工智能营销工具。”李尚松

说，企业只需要输入产品名称和关键词

介绍，就能在平台一键生成多语言的营

销邮件、海外社交媒体的宣传文案和跨

境电商店铺的商品推广文案，大大降低

了企业的海外营销成本。

有了精准的广告，简一科技在海外

电商平台的知名度不断提升，市场一步

步拓展，去年销售额达 800 万美元。

在国内国际双循环新发展格局下，

做好跨境电商，不仅要向外开，更要向

内看。对于中小企业而言，要理解并利

用好外贸政策工具有点难。“我们会在

平台上及时发布国家和省份的最新外

贸政策，将政策语言转化为企业的经营

思路。”李尚松说。

企业在平台上传海关、税单或结

汇单等外贸相关的单证后，能直接获

取可视化看板和报表，如果发现单证

可能是假的，平台还会提醒企业去查

证。“有了这个功能之后，我们不用花

大量时间和人力去搜集整理单据了。”

胡保明说。

此外，企业在申请政策项目时，只

需线上填写申报材料，平台后台就能自

动抓取企业数据并与海关核对，政府管

理端同步线上审核，各环节审批实时

追踪。

“只要 1 天，企业就能完成出口产

品检测认证、国际性展会等申报。”李尚

松说，武汉国际贸易数字化平台协助企

业实现线上政策兑现，现已完成 33 个

项目共计 871 条政策申报。

“外部环境有变化，我们需要借助

行业协会的力量，通过产业出海联盟的

形式抱团出海。继续坚定借助跨境电

商、服务贸易、中间品贸易等新业态，挖

掘丝路电商的新契机，深度服务企业全

面出海。”李尚松说。

智能工具——

大大降低企业海外营销成本

武汉国际贸易数字化平台一上

线 ，简 一 科 技 就 成 了 它 的 第 一 批

用户。

从线下到线上，简一科技拓展海

外市场更便利。“平台有一键开店功

能，我们只需在线填报相关信息，就

能直接对接到亚马逊、eBay 等全球

主 流 国 际 电 商 平 台 的 官 方 开 店 团

队。”胡保明说。

开店容易了，可遇到贸易摩擦，

不少像简一科技一样在海外寻求商

机的企业，随时会面临危机。“如果对

海外市场把握不准，选品失误，可能

会存在好货难销、库存积压等问题。”

胡保明说。

在哪里开店才能把货卖好？“我

们整合全球贸易数据，企业开拓新市

场前，可以在平台随时查看 98 种大

类 产 品 在 全 球 销 售 情 况 和 风 险 预

警。”在长江国贸跨境电商产业园，李

尚松登录账号后，只需在平台上输入

“光学”，全球各个国家和地区的相关

产品市场贸易规模、趋势立即呈现

眼前。

平台已经整合了 200 个国家和

地 区 、600 个 港 口 的 20 亿 条 贸 易 数

据。“这给企业开新店提供了重要参

考。”李尚松介绍，企业通过平台的贸

易数据，可以及时调整市场格局，快

速锁定高潜力市场。

确定了市场，开设了店铺，要把

货物送到国外的顾客手里，需要联系

物流并布局海外仓。

“我们现在与中远海运、菜鸟、机

场集团等合作，企业只需在平台上下

单，就可以直接联系这些跨境物流企

业。”李尚松说，对于一些需要海运的

货物，我们深度与中远海运合作，企

业可以在平台上查询跟踪货物轨迹，

船期预定后，就可以进入一站式的国

际物流系统，并能实时了解订单的运

输情况。

基于这些功能，简一科技开拓海

外市场信心更足了。“我们已经入驻

了全球 12 个主流电商平台，注册运

营了 30 多家店铺。”胡保明说。

一键开店——

入驻全球12个主流电商平台

刚在沙特完成公司、品牌注册和本

地合规，回到国内的胡保明还没来得及

休息，又要忙着线上联系湖北到中东的

国际物流和海外仓渠道。

“夏天马上到了，中东地区气候更

炎热、紫外线强，我们的防晒隔热膜和

辐射制冷涂料需求量会很大。”胡保明

说，他们公司的一款防晒隔热膜产品，

在国外销售火爆，今年他准备加速拓展

中东市场。

胡保明是武汉简一科技有限公司

负责人，主要从事新型功能膜的研发、

生产、销售。去年下半年，通过武汉国

际贸易数字化平台的跨境资讯和贸易

参谋功能，他捕捉到了海外功能膜市

场 的 蓝 海 机 遇 ，随 即 全 面 启 动 出 海

计划。

走进武汉简一科技的新型功能膜

生产线，多功能窗膜等产品随着机器转

动自动收卷。“最高峰的时候，我们每天

生产的各类新型功能膜有 10 万米。”胡

保明介绍。

公司的产能和产品质量提高的同

时，胡保明的一个念头越来越强烈：“是

不是可以尝试做跨境电商？”2024 年初，

在公司一次工作会上，他把自己的想法

抛了出来。

在武汉，有这样想法的厂商很多。

自 2018 年获批第三批跨境电商综合试

验区以来，在 2019 至 2023 年间，武汉跨

境电商进出口规模激增 20.4 倍。“我们

中小企业也想出海闯出新商机。”胡保

明说。

第一步怎么跨出？公司里没人摸

得到门道，缺乏专业外贸人才，对国际

市场更不了解。

过 去 ，内 地 企 业 想 要 进 入 国 际 市

场，从海外开店、营销推广到物流仓储、

国际结算、财税合规等环节，会遇到不

同困难。特别是中小企业，难以直接对

接海外平台资源，还需应对不同市场的

合规要求。“对于我们来说，完全是从零

开始。”胡保明说。

一筹莫展之际，武汉长江国贸跨境

电商产业园向他伸出援手。产业园不

仅帮助胡保明对接了跨境电商各种服

务商资源，更为他提供了专业的出海解

决方案。2024 年上半年，简一科技在国

外电商平台开设了第一家店铺。

“想要服务更多跨境电商企业，只

靠线下辅导是不够的。”武汉市商务局

相关负责人介绍，基于原有的湖北国际

贸易“单一窗口”公共底座，整合外贸全

流程的市场化资源和服务，武汉国际贸

易数字化平台便诞生了。去年 9 月，由

湖北商务部门指导，武汉金控长贸集团

建设运营，武汉国际贸易数字化平台正

式上线。

“ 我 们 已 上 线 外 贸 服 务 80 余 项 ，

深度服务外贸企业超 1500 家，孵化外

贸企业 140 余家。”武汉国际贸易数字

化 平 台 项 目 工 作 专 班 负 责 人 李 尚

松说。

从零开始——

产业园提供出海解决方案
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金色的沙海边缘，塔克拉玛干沙

漠的风裹挟着细沙掠过，一台台播种

机在广袤的田地上轰鸣前行，扬起片

片尘土。开沟器划开干燥的土壤，将

一粒粒经过包衣处理的水稻种子精准

埋入地下。覆土轮将它们轻轻压实，

在 松 软 的 土 壤 上 留 下 浅 浅 的 整 齐

痕迹。

这是新疆生产建设兵团第十四师

昆玉市二二五团玉泉镇的 4000 亩水

稻种植基地，稻种像种小麦一样被播

进了干燥的土壤中。“播完了浇一次

水，15 天左右就能出苗。”基地负责人

张正乾说。

这是什么样的稻种，为何可以不

用育秧插秧？产量和质量如何？

张正乾介绍，这是云南声农水稻

研究所的蒋志农教授研发的高原粳稻

品种——羊脂籽米，此前在浙江、湖

南、新疆南北疆都试种过，发现在南疆

种植的效果最好，目前在新疆生产建

设兵团第一师阿拉尔市和第十四师昆

玉市大面积种植。

“我们基地从 2020 年开始种植这

个品种。它的根系扎得比较深，稻秆

也粗，可以抵抗大风天气，适合当地气

候。”张正乾说，水稻是喜温喜光的作

物，二二五团昼夜温差大、光照时间

长 、有 230 天 无 霜 期 、全 年 无 极 端 天

气。这里的水稻一年一季，水稻籽粒

灌浆时间充足，成熟度好，颗粒饱满，

有利于种植出优质水稻，也能够给予

土地更多休养生息的时间，让土壤积

累更多的营养。此外，二二五团还通

过增加土壤有机质、微量元素和微生

物菌肥等方式，有效提高土壤肥力，每

年用腐熟羊粪、油渣以及有机肥对土

壤进行改良。

与传统水稻种植不同的是，这里

采用的是水稻旱直播技术。播种机可

以一次性完成开沟、播种、覆土，平均

每天可以播种 300 多亩地。“插秧水稻

一天只能插二三十亩，相比之下，旱直

播技术成本低、效率高、节水，出苗率

达到 95% 以上。”张正乾说，当地插秧

机的机力配套不足，如果育秧插秧的

话，需要从阿拉尔市调集插秧机，成本

比较高。

记者了解到，目前在阿拉尔市的

水稻种植依然采用插秧法，主要是因

为当地土地多，且棉花种植面积大。

旱直播方法播种后需要尽快浇一次

水，用水时间和棉花冲突，水源不够。

一亩秧田育的秧可供 80 亩稻田插秧，

可以用少量的水提前于 3 月底到 4 月

初在秧田育秧，等 5 月有了融雪性洪

水，水量充沛的时候再插秧。

而二二五团目前的作物以林果、

小麦、玉米为主，当前是水量比较充足

的时候，可以满足水稻旱直播后的用

水需求。

旱直播技术省工、省力，是否可以

推广应用？张正乾表示，农业种植没

有统一的模式，需要因地制宜，在我国

东北地区和南方，也有类似不育秧的

种植方法，但因土壤含水量比较高，会

堵塞下种器出口，所以一般使用无人

机飞播撒种。在种植两季稻的地方，

因为气温的原因，仍需要先在拱棚里

育秧。

出苗之后，当地采用干湿间歇式

灌溉。“并不是在沙漠里就不用水种

水稻，这是一种误解。在水稻生长期

内，也一样要灌水没过根部，只是不

用一直有水，等田里的水干了之后 7—
10 天再灌水，水干了之后红线虫也因

干涸而死。”张正乾告诉记者，水稻生

长过程并不需要一直在水里，根系一

直泡在水里反而会增加病虫害，干湿

间歇式灌溉不仅有利于水稻根系向

下发展、充分吸收稻田里的养分，在

稻田干旱时还能有效杀灭病虫。只

是南方降水比较多，比较难做到干湿

间歇。

此外，田间技术人员还会采取气

味诱捕、光诱捕等方式有效防止病虫

害，水稻农田不需要喷农药杀虫。“这

个 稻 种 的 产 量 可 以 达 到 每 亩 700 公

斤，但是为了保证品质，去年我们通过

‘ 晒 田 ’把 亩 产 量 控 制 在 500 公 斤 左

右 ，就 是 6 月 10 日 —20 日 之 间 不 给

水，把无效分蘖晒死，减少产量，让米

粒都有充足的营养。”张正乾说，这样

做兼顾了产量和品质。

夕阳西下，播种机仍在田间穿梭，

远处的沙丘静默如旧，眼前的田野已

悄然孕育着新的希望——沙漠里的水

稻，正等待破土而出。

新疆生产建设兵团第十四师昆玉市——

不育秧、不插秧，沙漠边缘种水稻
本报记者   李亚楠

图①：4 月 10 日，新疆生产建设

兵团第十四师昆玉市二二五团玉泉

镇沙漠水稻播种现场。

钟昌涛摄（人民视觉）  
图②：新疆生产建设兵团第十

四师昆玉市二二五团玉泉镇，沙漠

水稻进入灌浆期时的模样。

谢苏林摄（人民视觉）  

透过湖北武汉国际贸易数字化平台看外贸韧性——

小企业这样出海闯商机
本报记者   吴   君

湖北武汉是我国重要的

外贸城市之一。据武汉海关

统计，一季度，武汉市进出口

949.7 亿元，同比增长 17.8%，

特别是在新兴市场方面，与

马来西亚、印度、阿联酋等贸

易 增 速 居 前 ，分 别 增 长

96.7%、35.6%、29%。

近期，美国政府滥施关

税，不可避免地对全球包括

中美在内的贸易造成负面影

响。关税冲击下，中小企业

如何坚定走出去？记者走访

武汉国际贸易数字化平台，

记录一家小企业出海闯出新

商机的故事。

——编   者   

■经济聚焦
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人 形 机 器 人 挥 舞 手 臂 向 观 众 打 招

呼，四足机器人灵巧跃动演绎踢踏舞，咖

啡机器人冲调拉花咖啡，智能泳池清洁

机器人潜入水底穿梭作业……第 137 届

广交会上，4200 平方米的服务机器人专

区内，各式各样的服务机器人产品备受

关注。

本届广交会在第一期首次设置服务

机器人专区，集中展示我国人工智能发展

最新成果，覆盖个人、家庭以及专业领域，

为机器人企业打造高水平展示空间，共吸

引 46 家机器人企业参展。

多家人形机器人企业迎来广交会首

秀，宇树科技、云深处科技、魔法原子等企

业携人形机器人、四足机器人等产品集中

亮相。

在魔法原子展位，4 台四足机器人一

字排开，节奏整齐地秀出一套“连招”，吸

引大量采购商观看。广交会首日，开展仅

几小时，魔法原子已与数家生态伙伴完成

签约，涵盖工业制造、电子家电、智能教育

等领域。“我们期待在广交会上了解更多

国家的客户需求，加速机器人在更多行业

应用落地，推动企业产品更好走向世界。”

魔法原子销售总监田罡说。

宇树科技、云深处科技等企业展位同

样吸引了大量境外采购商洽谈。云深处

科技海外销售经理崔陈师说：“目前企业

已在多个国家进行市场布局，借助广交会

平台我们能够对接更多合作伙伴，进一步

拓展国际市场。”

安全巡检机器人、家用服务机器人、

清洁机器人、教育机器人……聚焦细分领

域，形态各异、功能不同的服务机器人展

现出人工智能的无限可能。

在广东凌度智能科技发展有限公司

展位，一款超大号“擦玻璃机器人”牢牢吸

附在玻璃幕墙上进行清洁作业。这是企

业自主研发推出的高空平面幕墙清洗机

器人，能在百米高空稳定完成清洁任务，

安全高效、节能环保。

凌度智能深耕智能化清洁设备领域，

本届广交会是企业第二次独立参展。企

业市场部总监叶智鹏说：“国外市场对高

空平面幕墙清洗机器人有较大需求，我们

通过参加广交会提升了知名度，有助于发

掘更多潜在海外客户。”

作为服务机器人专区唯一参展的医

疗手术机器人企业，元化智能科技（深圳）

有限公司携自主研发的全骨科手术机器

人亮相。该手术机器人已在国内超百家

医院落地应用，完成 4000 余例手术。

“公司正加速推进这款产品的海外认

证工作，与多家海外医疗机构达成初步合

作意向。未来，将通过技术出海与本地化

服务双轮驱动的创新模式，让中国的创新

成果惠及更多患者。”元化智能董事长兼

总经理李艾俐表示。

对境外采购商而言，服务机器人专区

成为透视中国人工智能发展、寻找合作商

机的重要窗口。

“中国人工智能产业的发展速度令人

震惊。”来自印度的一名采购商说，广交会

提供了很好的交流合作平台，各种类型的

服务机器人产品在这里都能找到。来自

巴西的采购商托马斯对智能扫地机器人、

智能泳池清洁机器人等产品很感兴趣，

“家用服务机器人种类多、性价比高，我很

期待把这些产品带到巴西。”

为促进参展商和采购商精准对接，本

届广交会第一期将在线下举办包括服务

机器人在内的 5 场行业主题活动；同时，

进一步加强线上平台建设运营，本届广交

会期间将举办 250 余场“贸易之桥”贸促

系列活动，助力企业精准获客。

新平台开辟展示新空间、催生合作新

机遇，服务机器人正成为“中国智造”出海

的新名片。

图①：察打一体巡逻机器人。

图②：机器人灵巧手功能演示。

图③：高空平面幕墙清洗机器人。

以上图片均为本报记者韩春瑶摄   

真热闹！服务机器人组团参加广交会
吸引大量境外采购商洽谈
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“以前时间紧张，只能匆匆参展，现在

有 10 天时间，不仅能谈生意，还能去珠江

夜 游 、逛 永 庆 坊 ，感 受‘ 千 年 商 都 ’的 魅

力！”英国客商玛丽亚在广州白云机场口

岸办妥 240 小时过境免签手续，对接下来

的行程充满期待。

本届广交会，是国家移民管理局去年

底对 54 国人员实施 240 小时过境免签政

策之后的首届广交会，预注册境外采购商

超 20 万名。作为中国对外开放的重要窗

口，广交会不仅是经贸合作的桥梁，更成

为粤港澳大湾区“文商旅”融合发展的生

动注脚。

广州边检总站白云边检站统计，4 月

以来，该站已查验出入境旅客超 60 万人

次，其中，持商贸签证入境的外国人同比

增长超 64.6%。“去年参加广交会，我学会

了使用移动支付！这次我准备去游览广

州 塔 、海 心 沙 ，还 想 去 深 圳 和 珠 海 走 一

走！”常年往返中德的客商米勒，兴奋地展

示着手机里的“打卡”地图。

广州正以广交会为重要契机，积极探

索“文商旅”深度融合发展的新路径。文

旅、边检部门携手合作，共同推广“过境

游”新业态，精心推出“参展+打卡”特色

线路。

在琶洲港澳客运口岸远端办证点，沙

特采购商费萨尔快速领取采购商证后，兴

奋地说，准备完成当天采购工作后，就去

感受“岭南飞针”针灸技艺。

日益快速便捷的通关，令各国采购商

们印象深刻。琶洲港澳客运口岸通过优

化流程，将办证等候时间从 30 分钟压缩

至 15 分钟；广州边检还引入多语言 AI 助

手 ，无 缝 对 接 客 商 们 各 项 通 关 、办 证 需

求。“从落地到通关，全程顺畅！我想和广

州的商业伙伴们参加食在广州嘉年华，品

尝中国的美食。”德国客商托马斯在多语

言 AI 助手协助下完成入境手续，智慧边

检令他不住点赞。

240 小时过境免签政策实施后首届广交会——

参展客商变身大湾区“深度玩家”
贺林平   徐旭宇

本报北京 4 月 16 日电   （记者王观） 
国家税务总局最新发布的增值税发票数

据显示：今年一季度，我国制造业销售收

入同比增长 4.8%，增速较 2024 年加快 0.9
个百分点，呈现多方面亮点。

制造业高端化加快发展。一季度，高

技术制造业、装备制造业销售收入同比分

别增长 12.1% 和 9.7%，增速较 2024 年分别

加快 3.1 个百分点和 3.5 个百分点。

制造业智能化升级态势明显。一季

度，数字产品制造业销售收入同比增长

12%，制造业企业采购数字技术金额同比

增长 8.7%，反映制造业数字化转型快速

推进。智能设备制造业销售收入同比增

长 13.2%，其中工业机器人制造、智能车

载设备制造、服务消费机器人制造同比分

别增长 12.4%、26.5% 和 55.4%，助力制造

业加快智能化升级步伐。

一季度制造业销售收入同比增长4.8%
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