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努 力 不 一 定
被看见，但休息一
定会。

（右边两幅漫画共有5处不
同，快来找找看吧！）

图/啥 啥

在每个小
格 子 里 填 入
1-9 中 的 数
字，使得每个
数字在“九宫
阵”的每行、每
列、每个宫格
中均只出现一
次。（答案→）
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穷无
大李开了家钢笔厂，生产的钢

笔一直销路不佳，眼瞅着就要倒
闭，他忙去请教好友，人称营销大
师的刘二。

刘二听完大李的烦恼，笑着说
道：“简单，没有需求你就制造需
求啊！”

“怎么制造法？”
“听过毕加索卖画的故事吗？”

刘二侃侃而谈，“毕加索刚到巴黎，
没什么名气。他却不着急卖画，而
是先雇了几个学生到画店转悠，故
意询问老板知不知道毕加索？有
没有毕加索的画？问一圈下来，巴
黎画廊的老板们都知道了毕加索，

以为他的画很抢手，毕加索再去卖
画，自然卖出了高价钱。你有样学
样，一定能卖出一些。”

大李感到醍醐灌顶。
一个月后，刘二打电话询问大

李工厂的情况，大李哭丧着说公司
关门了。

“ 怎 么 ，你 没 按 我 说 的 去 做
吗？”刘二问。

大李答：“做了，我安排老婆扮
顾客去各个文具店询问，然后我再
去推销。但你知道人家老板都怎
么说吗？”

“怎么说？”
“他们说，本来没听过我们这

个牌子，或许会进一点货卖卖看，
可前天有个女人来要这个货，老板
们就在同行里互相询问想调货，发
现这个牌子一年下来，也只有一个
顾客询问，还是同一个顾客，估计
很冷门，看来没什么市场潜力，进
了准亏本压货，都不愿意进货。
唉！没想到，偷鸡不成反砸了自家
招牌。”大李答道。

刘二恨铁不成钢地说：“我是
叫你找几个人去一家店问，而不是
一个人去问所有的店呀！”

“这不是业绩差，请不起人，想
节约成本嘛。”大李说。

（文/黄超鹏）

制造需求制造需求

马和羊
农 夫 有 一 匹 马 和 一 只 山

羊。一天，马生病了，农夫打
电话叫来兽医。

兽医说：“你的马感染了病
毒，要吃 3 天药。我 3 天后再
来，要是还不好，我们就得处
理掉它了。”山羊在旁边，将二
人的谈话听得一清二楚。

第一天，农夫喂马吃完药，
就离开了。山羊走到马身边，
说：“坚强起来，我的朋友，起
来。不然，他们会让你永远睡
着的。”

第二天，农夫喂马吃了药，
又离开了。山羊又来对马说：

“加油，伙计，起来！不然，你
会死的。我扶你站起来，我们
走一下，一步、两步……”

第三天，农夫也给马喂了
药。可是兽医回来看了看马，
说：“很遗憾，明天我们必须处

理 掉 它 了 ，不 然 病 毒 散 播 开
来，会感染其他马匹的。”

二人离开后，山羊走到马
身边，异常严肃地说：“听着，
伙 计 ，再 不 起 来 可 就 没 机 会
了 。 勇 敢 一 点 ，加 油 ，站 起
来，站起来！就这样，慢慢地，
太棒了！一步、两步、三步……
好好，加油，好极了！跑，
继续跑……好了，好了，你
做到了，你是最棒的。”

这 时 ，农 夫 回 来 了 。
他看到马在农场里奔跑，
大喊起来：“真是奇迹啊，
我的马好了！一定要庆祝
一下，把山羊宰了，好好吃一
顿吧。”

选择的理由

一家知名律师事务所面试
员工，范围已经缩小至鲍伯和
保罗。这两个人均是毕业于知

名法学院的高材生，而且都样
貌英俊、善于言辞。

最终，一位高级负责人分
别向两人提问了同一个问题：

“ 你 为 什 么 选 择 当 律 师 ？”然
后，他根据两人的回答选择了
鲍伯。

后来，保罗问鲍伯：“我
不明白，他为什么要你不要
我？他问我为什么要当律
师时，我告诉他，我无比尊
重法律，愿意为宪法奉献生
命。我只想为我的客户做
正 确 的 事 情 。 你 说 的 是
什么？”
鲍伯回答：“我只是告诉

他 ，我 当 律 师 是 因 为 我 的
双手。”

“你的手？”保罗一脸疑惑。
“是的。”鲍伯说。
“有一天，我看着我的双

手，里面一分钱都没有。”
（译/柳子隽）


